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 شكر وتقدير
 

 

 .نشكر الله عز وجل الذي أنار طريقنا وهدى سبيلنا إلى ما هو خير لنا

نتقدم بالشكر الجزيل إلى أستاذتنا وموجهتنا التي رافقنا طيلة هذا البحث وأمدتنا بالمعلومات 
والنصائح القيمة راجين من الله عز وجل أن يسدد خطاها ويحقق مناها الأستاذة " حاج موسى 

معبرين لها عن كل المعاني الاحترام والتقدير والامتنان لاهتمامها البالغ بالموضوع نسيمة" 
 .والمتابعة الجدية له وكذا حرصها الدائم لإتمام هذا العمل في أحسن الظروف

لى كل من ساعدنا من قريب أو من بعيد  كما نتقدم بشكرنا إلى كل من مد لنا يد العون وا 
 .جزيلا لكل هؤلاء على إتمام هذا العمل، فشكرا
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 الإهداء
لى مصباح دنياي وأ مل  لىإ             من سهرت على رعايتي وإلتي تس تحق كل حياتي إ 

 إلتقدير وإلعرفان "أ مي إلحنون" حفضها الله وأ طال الله في عمرها.

لى  لى إلذي أ رإد لي دوما إلعلا وإلنجاح ولم يبخل علي بالنصيحة و إلمساعدة إ  إ 

يرة و رعاني كبيرة و منحني إلثقة و إلحنان و مثلي إل على و نبض من رباني صغ

 قلبي و قلب أ سرتي ويا من أ فديه بروحي أ بي إلعزيز.

 إلى س ندي في هذه إلحياة زوجي حفضه الله

خوتي وشموع دربي و إلزهور إلتي دإعبت تفاصيل حياتي كما يدإعب  لى إ  إ 

لى أ غلى وأ ق  ة"رب أ حبائي عماتي و"رحمإلنس يم أ ررإقها "أ مين،وليد، نس يم" إ 

لى كل من وسعتهم ذإكرتي ولم تسعهم مذكرتي  إ 

لى جميع زملاء إلدرإسة أ عانهم الله ووفقهم  إ 

لى هؤلاء جميعا أ هدي ثمرة جهدي وعملي إلمتوإضع.  إ 

 أ سماء
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 الإهداء
لى قدوتي إل   لى من علمتني أ ن أ صمد أ مام عإ  لى وإلضوء إلذي ينير دربي إ 

لى من لى من رفعت رأ سي  أ موإج إلحياة وإ  أ عطاني ولم يزل يعطيني بلا حدود إ 

لى إلذي سعى من أ جل وقوفي بسلام "وإلدي إلكريم  ".الدخ عاليا إفتخارإ به إ 

لى من غمرتني بحبها وعطفها طول  لى إلشمعة إلتي تضيء لي طريق نجاحي، وإ  إ 

لى أ غلى وأ عظم أ م "وإلدتي إلغالية"  حياتي إ 

لى إلضوء إلذي بعث لي إلا صرإ خوتي إ  لى إلقلب إلصادق إ  ر في نفسي، إ 

يلين، محمد" حفضهم الله. وس ندي في هذه إلحياة "كنزة،  إ 

لى جميع أ فرإد أ سرتي وكل إل صدقاء، ومن كانوإ برفقتي ومصاحبتي أ ثناء  إ 

 درإس تي

لى كل من أ عرفهم من قريب أ و من بعيد ونسى أ ن يذكرهم قلمي.  إ 
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 : الملخص

 من اريةإد مركبة، وتقنية إدارية عملية المؤسسة داخل والجمركة تيرادالاس عملية تعتبر     
 ياتتقن على اعتمادها حيث من وتقنية أخرى إدارات ومجموعة بإدارة الجمارك ارتباطها حيث

 ادةعمرتبط  العمليات من النوع هذا وتأطير تنظيم تسيير، في المؤسسة نجاح أن كما. تنظيمية
ة إلى بالإضاف محليا متوفرة غير إضافية موارد على اعتمادها ثحي من الإنتاجية هابقدرات
 اهذ في متخصصة تقنيةو  فنية اعتبارات العمليات، من النوع هذا بتمويل متعلقة مالية قدرات
 .العمليات من النوع

 جميع إتقانب دائما ملزمة تكون بحيث الخارجية التجارة بقطاع مرتبطة فالمؤسسة وبالتالي     
قامة علاق الاستيراد إجراءات  جيةالخار  التجارة ميدان في والإدارات المؤسسات جميع مع اتوا 

  .خاصة الاستيراد ونشاط عامة

Le résumé : 

Le processus d’importation et de douane au sein de l’entreprise est un processus 

administratif et technique complexe, administratif en termes d’association avec 

l’administration des douanes et un groupe d’autre administration, et technique en 

termes de dépendance aux techniques d’organisation. La réussite de l’entreprise a 

gérer, organiser et encadrer ce type d’opération est généralement liée a ses 

capacités de production en termes de dépendance a  des ressources 

supplémentaires non disponibles localement et aussi des capacités financières liée 

au financement de ce type d’opération , des considérations techniques  spécialisé 

dans ce type d’opération.    

Ainsi, l’entreprise est liée au secteur du commerce extérieur de sorte qu’elle est 

toujours obligée à la perfection dans tout  les procédures d’importation et 

l’établissement de relations avec toutes les institutions et département dans le 

domaine de commerce extérieure en générale et l’activité d’importation en 

particulier . 
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  :مقدمة عامة

العالم و تباين بنيته الاجتماعية، الثقافية، السياسية و الاقتصادية، وعدم  تطور أدى     
استطاعة كل دولة سد حاجاتها بمفردها إلى ضرورة إقامة علاقات مع دول عديدة من العالم 
لتلبية الحاجيات و الرغبات في إطار ما يسمى بالتجارة الخارجية التي تعتبر من بين أحد أهم 

التي تساهم في تحقيق استقرار الاقتصاد و تطويره ودفع عجلة التنمية، من خلال الوسائل 
توفير التمويل اللازم للأنشطة مهما اختلفت الأنظمة السياسية للدول، إذ يصعب في الوقت 
الراهن لأي دولة أن تعيش في عزلة عن العالم الخارجي مهما اكتفت ذاتيا، لأنها لا تستطيع 

إليه من سلع وفقا لإمكانياتها المتاحة، فالتجارة الدولية تعتبر السبب إلى  إنتاج كل ما تحتاج
حد بعيد في انتقال المنتجات والعمليات والأفكار في أرجاء العالم، من خلال تصريف الفائض 
من السلع والخدمات المختلفة، والتصدير وتوفير السلع والخدمات غير المتوفرة في السوق 

 ات الاستيراد.المحلي من خلال عملي

والجزائر من بين هذه الدول التي تعتمد بالدرجة الأولى على الاستيراد لتلبية الحاجيات       
و هذا لعجزها على الإنتاج محليا، و إفتقارها للإمكانيات اللازمة كرؤوس الأموال، اليد العاملة 

إلى  بة ومعقدة تحتاجيعتبر الاستيراد عملية صع إذالمؤهلة و الخبرة الواسعة في الميدان، 
تنظيم محكم و فعال و برنامج خاص بها، إذ تتدخل فيها أطراف عدة كالبنوك، وكلاء العبور، 
الناقلين، الجمارك و شركات التأمين و غيرها من الأجهزة الأخرى التي تتعاون المؤسسة معها 

 لإتمام عملية الاستيراد وفق قواعد تجارية منظمة للتجارة الخارجية.  

و بناءا على ما سبق يمكن طرح و صياغة الإشكالية الرئيسية لهذا البحث على النحو      
فيما تتمثل مراحل قيام عملية الاستيراد في المؤسسة الاقتصادية بصفة عامة  : التالي

 ومؤسسة  "آل دوداح" بصفة خاصة ؟

 



 مقدمة عامة
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 :الأسئلة الفرعية (1

على الإشكالية الرئيسية يمكننا طرح تماشيا مع متطلبات و موضوع الدراسة و للإجابة      
مجموعة من الأسئلة الفرعية التي تشكل مضمون الفصول المتناولة في هذه الدراسة و التي 

 :هي على النحو التالي

 ماذا نعني بعملية الاستيراد؟ ماهي دوافعها و شروطها ؟ 
 ما هي أهم الإجراءات التي يجب إتباعها للقيام بعملية الاستيراد ؟ 
 ؟  تم تنفيذ عملية الاستيراد في المؤسسة الاقتصادية "آل دوداح"كيف ي 

 فرضيات البحث: (2

قصد الإجابة على الإشكالية الرئيسية و الأسئلة المتفرعة منها، قمنا بصياغة الفرضيات       
 :التالية

 اتإجراء جميع بإتقان دائما ملزمةكونها  الخارجية التجارة بقطاع مرتبطة المؤسسة 
 .الاستيراد

 .ترتبط وظيفة الاستيراد عادة ارتباطا وثيقا بإدارة الجمارك 

  تحتاج المؤسسة الاقتصادية للخدمات العامة والتجارة "آل دوداح" لديمومة نشاطها إلى
 وظيفة الاستيراد باعتبارها أهم عامل لتطورها.

  :أهمية البحث (3

و هو قطاع التجارة تكمن أهمية الموضوع في كونه يعالج أهم قطاع في الاقتصاد       
الخارجية، بقسمه المتمثل في الاستيراد الذي يمثل نشاط اقتصادي ذات أهمية كبيرة في سير 
 نشاط المؤسسات الاقتصادية من حيث توفير الموارد الرئيسية غير المتوفرة في السوق المحلي.
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 :أهداف البحث (4

عة والتطبيقية تصب في مجمو  إن البحث في هذا الموضوع من الوجهة من الوجهة النظرية     
 :من الأهداف يسعى لتحقيقها و المتمثلة في

 .التعرف على عملية الاستيراد كونها من أهم العناصر الاقتصادية في المؤسسة 
 .إبراز أهمية عملية الاستيراد و شرح آلية سيرها داخل المؤسسة 
 على إجراءات  إسقاط الجانب النظري من الدراسة على شركة " آل دوداح " والتعرف

 عملية الاستيراد لديها.
 :أسباب اختيار البحث (5

 .الارتباط الكبير بين موضوع الدراسة والتخصص 
  إمكانية البحث في هذا الموضوع و قدرة الوصول إلى المعلومات المتعلقة بالبحث من

 خلال المصادر و المراجع المتوفرة.
 رية لا بد ة باعتباره عملية ضرو طبيعة الموضوع و أهميته بالنسبة للمؤسسة الاقتصادي

 على المؤسسة القيام بها. 
  الرغبة في معرفة كيف تتم إجراءات عملية الاستيراد في المؤسسات وبالأخص

 المؤسسات الاقتصادية الناشطة في مجال الاستيراد.
 :منهج البحث  (0

نا على دلمعالجة موضوعنا و تحليله اعتمدنا على منهجين، ففي الجانب النظري اعتم      
المنهج الوصفي التحليلي من خلال سرد بعض التعاريف كتعريف التجارة الخارجية  والاستيراد 
و أهم التعاريف متعلقة بهذا المجال و تحليلها، أما الجانب التطبيقي اعتمدنا فيه على منهج 

اط شدراسة حالة و هذا الأخير جسدناه في الدراسة الميدانية و المتمثلة في دراسة حالة ن



 مقدمة عامة
 

 ث
 

الاستيراد في المؤسسة الاقتصادية للخدمات العامة و التجارة للخدمات العامة و التجارة " آل 
 دوداح" ببومرداس.

 :هيكل البحث  (7

حاولنا من خلال هذا البحث المحافظة على التسلسل المنطقي والتدرج في طرح الأفكار        
تمة ابتداءا من مقدمة عامة وأخيرا بخاقدر الإمكان، لذلك قمنا بتقسيم البحث إلى ثلاثة فصول 

 عامة للبحث، يمكن أن نجمل محتواها فيما يلي:

و هو بعنوان "مفاهيم عامة حول التجارة الخارجية و الاستيراد" ، قسمنا هذا  :الفصل الأول -
الفصل إلى ثلاثة مباحث، حيث تناولنا في المبحث الأول إلى مفهوم و أهمية التجارة الخارجية 

اب قيامها إضافة إلى أهم العوامل المؤثرة فيها ، و أخيرا التعرف على أهم النظريات و أسب
التي جاءت بها. في ما يخص المبحث الثاني تعرضنا فيه إلى المفهوم الكامل للاستيراد، أما 

 المبحث الثالث فقد احتوى على طرق تمويل عملية الاستيراد.

ية الاستيراد" ويبحث هذا الفصل في خبايا وعنوانه "مراحل سير عمل :الفصل الثاني -
الإجراءات المتبعة عند القيام بعملية الاستيراد، قمنا بتقسيمه هو الأخر إلى ثلاثة مباحث 

 تحتوي على الإجراءات المتبعة قبل و أثناء و بعد عملية الاستيراد. 

ية الاقتصاد قمنا في الفصل الأخير بدراسة مراحل الاستيراد في المؤسسة :الفصل الثالث
للخدمات العامة " آل دوداح" و ذلك عن طريق وضع فصل يتكون من مبحثين ضم المبحث 
الأول لمحة شاملة عن المؤسسة " آل دوداح" كتعريفها و هيكلها التنظيمي ، أما المبحث الثاني 

ات ءفتطرقنا فيه إلى متابعة سير عملية استيراد "هيبوكلوريت الكالسيوم " بالإضافة إلى إجرا
 الدفع و الجمركة.
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 صعوبات الدراسة: (0

 من أهم الصعوبات التي واجهتنا عند إعداد هذه الدراسة ما يلي:         

  الوقت الذي يعتبر من القيود التي حالت بيننا وبين جمع المزيد من المعلومات الخاصة
 ببحثنا وبين الدراسة.

 .الندرة النسبية للمراجع التي تعالج موضوع الاستيراد 
 .صعوبة وضع خطة متوازنة لأهمية بعض العناصر 
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 :تمهيد

 يمكن لاف اليوم، غيرها من العالم تصوريصعب  حقيقة الدول، بين التجاري التبادل يعد     
 الاقتصاد وميق حيث نامية، أو متقدمة كانت سواء العالم بقية عن باقتصادها تستقل ما أن لدولة
 بطريقة البعض بعضها مع تتكامل التي الاقتصادية الأنشطة مختلف دولة على لكل طنيالو 

 بينها فيما ةالأنشط هذه بين وصل همزة التجارة تمثل أين ويتأثر بالآخر، يؤثر منها كل تجعل
  .خارجية كتجارة الخارجي وبين العالم وبينها داخلية، تجارة طريق عن

 عنصر همأ للمؤسسة بالنسبة التي تعتبر الاستيراد عملية نجد الأنشطةو من بين هذه      
 التمويلية و التخزينية و السياسـة الإنتاجية آلية و نجاعـة في المسـاهمة الاقتصـادية العناصر من

 قيقالتحديـد الد خـلال مـن الفعال الاستيراد عملية سير أساسيات معرفة حيث من للمؤسسة
 طريقـة و مويـلالت بقـرار أو التمـوين بقـرار ذلـك تعلـق سـواء لـذلك ـةالموافق للأزمنة و للاحتياجات

 مليةع لأي المكونة الرئيسية العناصر فهم الضروري من كان لذا هـذا الاستيراد قيمـة دفـع
 .اقتصادياو   ماليا ناجحة إستيراد

 التجارةمفهوما عاما حول  ومن أجل تبيان كل هذا فقد حاولنا في هذا الفصل عرض     
 هذا عن طريق تقسيم التعرف على عملية الاستيراد و شرح مختلف جوانبها كذاالخارجية و 

 كمايلي: الفصل

 .التجارة الخارجية حولأساسية مفاهيم المبحث الأول:             

 .إلى الاستيراد مفاهيم عامة المبحث الثاني:            

 الاستيراد.ة طرق تمويل عمليأهم  بعض الثالث:المبحث   
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 مفاهيم أساسية حول التجارة الخارجية  :المبحث الأول

 ؤشرالم تعتبر حيث اقتصاد أي في الحيوية القطاعات أهم من الخارجية التجارة تعد     
 مع مجتمعاتوال الدول تربط الخارجية فالتجارة للدولة، والتنافسية الإنتاجية للقدرة الجوهري
 منتجات أمام دةجدي أسواق فتح طريق عن التسويقية القدرة وسيعت وتساعد في البعض بعضها
 .لذلك سنقوم في هذا المبحث بعرض مفهوم التجارة الخارجية ومختلف جوانبها الدولة،

 وأهميتهاالتجارة الخارجية تعريف : المطلب الأول

 تعريف التجارة الخارجية  (1

 الحرة تجارةال نظرية فيها سادت التي الفترة في مرة لأول الخارجية التجارة لفظ استعمل     
 الأولية للمواد مصادر وعن لمنتجاتها، خارجية منافذ عن تبحث الصناعية كانت البلدان عندما
 الأجنبية. في البلدان أو المستعمرات في

 كانت الماضي في حيث الدول، بين العلاقات في مركزية مسألة الخارجية التجارة تشكل     
 لهذه سمحت أنها كما الدول، بين التقارب أسباب أهم تعد فإنها ماليو  أما ب،الحرو  سبب أسباب

 لبيع عالتوزي منافذ توسيع إلى إضافة الخاصة بمواردها تنتج مما أكثر تستهلك أن الدول
 1.إنتاجها

 عناصر نم وغيرها والخدمات السلع في التجاري التبادل عملية" الخارجية بالتجارة يقصد     
 2". التبادل فلأطرا متبادلة منافع تحقيق بهدف دول عدة بين لمختلفةالإنتاج ا

 القائمةو  التجارية، للأعمال المنظمة القانونية القواعد مجموعة بأنها نعرفها أن يمكن كما     
 لصادراتا جانب حيث الدول، بين المتبادلة الخدماتية و والمادية المالية أساس التدفقات على
 عن الواردات تعبر بينما أخرى، دول إلى للتحول القابلة و للاقتصادة لإنتاجيا قدرةن الع يعبر
 نهاأ كما الكلي، الطلب من جزء تغطية في الاقتصاد الوطني مستوى على المسجل العجز
 ةالمنظورة أو بطريق وغير المنظورة والواردات الصادرات من كلا عن تعبر مختصرة بصفة

                                                           
1 LASARY, le commerce international à la portée de tous, ouvrage imprimé à compte 

d’auteur, 2005. Page 12. 

 .13 ، ص1996دي عبد العظيم، اقتصاديات التجارة الدولية، مكتبة زهراء الشرق، مصر حم 2 
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 السلع لانتقا يتم والتصدير، حيث الإستيراد عمليات لالخ الدول بين تتم التي هي أخرى
 .مالية و إدارية إجراءات وفق أخرى إلى دولة من المالية والموارد والخدمات

 لفمخت عن عبارة الدولية التجارة أن نضيف أن يمكن السابقة التعاريف إلى إضافة     
 فرادأ بين أموال رؤوس أو دأفرا أو سلع صور في سواء الخارجي التجاري التبادل عمليات
 ينعنصر  من وتتكون ممكنة، حاجات أكبر إشباع بهدف مختلفة سياسية وحدات يقطنون
  . منظورة غير و المنظورة بصورتيهما والواردات الصادرات: هما أساسيين

 جهانو  يعتبرهما من فهناك الخارجية، والتجارة الدولية، التجارة مفهوم يخص فيما أما      
 لفرقا لنعرف" الدولية التجارة" مصطلح إلى انتقلنا إذا أنه يقول من هناك لكن واحدة، لعملة
 فالمصطلح: ركبي بينهما الاختلاف أن القول يمكن فإنه "الخارجية التجارة" مصطلح وبين بينه

 فهذا – الدولية التجارة أي – الأول المصطلح من جزء – الخارجية التجارة أي – الثاني
 لمضمون التجارة الخارجية.  الضيق الكلاسيكي الفهم إطار عن رجنايخ المصطلح

 العمل موتقسي التخصص لقيام نتيجة هي خارجية أو داخلية سواء التجارة أن من فبالرغم     
 تأكيد لىإ الخارجية التجارة لموضوع يتعرضون الذين الاقتصاديين من الكثير عادة فقد جرت
  :التالية الفوارق من أكثر أو واحد إلى استنادا لداخليةا التجارة بينها وبين الفوارق

على  جيةالخار  التجارة أن حين في السياسية، أو الجغرافية الدولة حدود داخل الداخلية التجارة -
 .العالم مستوى

تعددة م بعملات تتم الخارجية التجارة أن فنجد الأجنبية، العملة عن المحلية العملة اختلاف -
 فقط. واحدة بعملة تتم الداخلية ةالتجار  ولكن

في  تتم داخليةال التجارة أن حين في مختلفة، وسياسية اقتصادية نظم مع تتم الخارجية التجارة -
 .نظام واحد ظل

التجارة  عاتتشري عن وتختلف الخارجية التجارة تنظم وقوانين وتشريعات وموانع عقبات وجود -
 1.الداخلية

                                                           

 .15حمدي عبد العظيم : مرجع سابق، ص 1 
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 أهمية التجارة الخارجية  (2

 دوليةال الاقتصاديات معظم في هاما دورا تلعب أنها في الخارجية التجارة أهمية تكمن     
 لاستيراد،ا نشاط خلال من محليا متوفرة غير وخدمات سلع من إليه يحتاج ما فتوفر للاقتصاد

 من فةالمختل والخدمات السلع من فوائض من لديه مما التخلص من الوقت تمكنه نفس وفي
 الأسواق على بدورها والتصديرية الاستيرادية النشاطات وتؤثر هذه لتصدير،ا نشاط خلال
 و قودالن أسواق) والمالية النقدية الأسواق وعلى  (والعمالة الدخل الإنتاج،)  السلعية المادية
 .(الأجنبي الصرف

 في يرةلأخا عقود الخمسة مدى على والإقليمية الدولية التجارة تحرير اتفاقيات ساهمت لقد     
 بين النقديةو  السلعية التدفقات حجم في كبير تعاظم إلى و العالم دول بين درجة الترابط زيادة
 . العالم دول مختلف اقتصاديات على التجارة تأثير من ضاعف مما الدول

 : يلي فيما الخارجية التجارة أهمية تتجلى

    الدول، منتجات أمام جديدة أسواق فتح طريق عن التسويقية القدرة توسيع في تساعد -
 . البعض بعضها تربطها مع و

 . روالاستثما الاستهلاك مجالات توسيع طريق عن البلد رفاهية زيادة في تساعد -
 لارتباط لكوذ الدولية السوق في والتنافسية الإنتاجيـة الدولـة قـدرة على هاما مؤشـرا تعد -

 ياتومستو  التصدير، على دولةال وقدرة المتاحة، الإنتاجية بالإمكانيات هذا المؤشر
 العملات من الدولة رصيد على ذلك وانعكاس الاستيراد، على كذلك فيها وقدرتها الدخل

 . التجاري الميزان على آثار لها من وما الأجنبية
 ينتج وما ةالاقتصادي فالتنمية الاقتصادية، والتنمية الخارجية التجارة بين علاقة هناك -

  أن اكم الدولية، التجارة ونمط حجم في يؤثر القومي لدخلا مستوى من ارتفاع عنها
 

 الدخل ركيبت في مباشرة بصورة تؤثر الدولية، التجارة ظروف تحدث في التي التغيرات -
 ومستواه. القومي
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 وتعزيز لمتينةا الاقتصاديات بناء في تفيد التي الأساسية والمعلومات التكنولوجيات نقل -
 .الشاملة التنمية

 قريةك العالم جعل لمحاولة السياسية العولمة باعتماد المسافات وتقصير دودالح إزالة -
 واحدة وجديدة.

 تياجات.الاح بإشباع يسمح بما والرغبات المتطلبات كافة وتحقيق بالأذواق الارتقاء -
 لعمل.ا وتقسيم التخصص من انطلاقا القومي الدخل زيادة إلى الخارجية التجارة تؤدي -
 معها. المتعامل الدول بين صداقةالعلاقات  بإقامة التعاون حجم زيادة -
 إنتاجها تم لو مما أقل بتكلفة السلع عل الحصول خلال من المكاسب حجم زيادة -

 1محليا.

 واءس الحالي الوقت في الأهمية من كبيرة درجة على أصبحت عموما الخارجية التجارة إن     
 أولى يف بعد لازالت التي النمو طريق في رةالسائ الدول أو المتقدمة الصناعية للدول بالنسبة
 وتعيش وليالد التبادل عن ما دولة تستغني أن المستحيل حكم أصبح في لقد و التنمية، مراحل

 .العالم دول بقية عن عزلة في

 أهم النظريات المفسرة للتجارة الخارجية بعض  :المطلب الثاني

 أن تحكم يينبغ التي الضوابط وطبيعة سسأ حول الخارجية التجارة نظريات اختلفت لقد     
 رجاءت لتطو  من النظريات هذه ومن مدارس عدة إلى النظريات وانقسمت الخارجية، التجارة
 ناقضجاءت ت من النظريات و هناك من التحسينات بعض عليها وتضيف السابقة الأفكار

 .سبقتها التي النظريات

  النظرية الكلاسيكية: 

 :الخارجية للتجارة الكلاسيكية النظريات مأه نستعرض يلي وفيما

 

 
                                                           

 .14 ، ص2004،طالب محمد عوض، التجارة الدولية نظريات وسياسات، دار وائل للنشر، الأردن  1 
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 نظرية القيمة المطلقة " ادم سميث"  (1

 فسيرهفي ت الأخير هذا يعتمد"  سميث آدم"  الاقتصادي المفكر نجد النظرية هذه رواد من     
 اتجن هذا الأخير أن حيث العمل، تقسيم إعادة عدم أجل من الدولي وجود التبادل وجوب على
 تكون السلع التي إنتاج في تتخصص أن دولة لكل يسمح وبالتالي السوق قنطا اتساع عن
 مع ن استهلاكهاع فائضها الإنتاجي الناتج بتبادل تقوم وبالتالي إنتاجها في مطلقة ميزة لديها
 سمحي إنتاج العمل زيادة فإن ذلك إلى بالإضافة ،مطلقة ميزة دول أخرى لديها إنتاج فائض
اج نفقات الإنتاج اللازمة لإنت تحديد في يدخل الوحيد والعامل المال، لرأس النمو وزن بزيادة

 اج.بالحصول على الفائض في الإنت مرتبط غير متبادلة دولة لكل الربح وأن سلعة هو العمل،

 ين الدولب الخارجية التجارة قيام أسباب تفسر لم" سميث"نظرية  أن ذلك على يؤخذ ولكن     
 في ميزة الأخرى الدولة تتمتع لا حين في سلعتين إنتاج في لدولة ةمطلق ميزة وجود حالة في
 والخارجية، ةالداخلي بين التجارة للتفرقة داعيا"  سميث" أخرى لا يرى  ناحية ومن السلعتين، من

 1.للأولى و كلاهما وسيلة للتخلص من الإنتاج الفائض امتداد تعد فالثانية

 و"نظرية الميزة النسبية " دافيد ريكارد (2

"  قانون فيه بين وقد 1817عام  السياسي كتابه مبادئ في الاقتصاد" ريكاردو" نشر     
 النسبية فقاتالن نظرية على ويطلق الاقتصادية، القوانين أهم من و الذي يعد" النسبية النفقات
 فان رةالح جارةالت ظل وفي النظرية لهذه وطبقا. النسبية المزايا أو المقارنة المنافع نظرية أيضا
 وتقوم رى،من الدول الأخ أقل نسبية بنفقات تنتجها التي السلع إنتاج في تتخصص دولة كل

 أقل، نسبية قاتبنف بإنتاجها الخارج أخرى في دول تتمتع التي السلع تستورد لكي بتصديرها
 لشرطفا شموليةو  الأكثر عمومية النسبية التكاليف اختلفت إذا الدولتين بين الدولي التبادل ويتم

 أن ا هوذاته السلع من مجموعة تنتجان دولتين بين تبادل تجاري لقيام والكافي الضروري
 إلى أخرى.  دولة من لإنتاج هذه السلع النسبية النفقات تختلف

                                                           

 ،لجزائر، جامعة افي العلوم الاقتصاديةنامية، أطروحة دكتوراه الالدين جواليلي ، النمو والتجارة الدولية للدول  نصر - 1 
 .33(، ص 2006- 2005) 
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 كوني الذيالس الطابع في يكمن انه لهذه النظرية الرئيسي القصور أن الإشارة إلى ويجب     
 تعالج لم النظرية هذه وأن المستقبل في كذلك لا يكون قد اليوم يةنسب ميزة يكون فما تتميز به ،

 ميل " الذي كان ستيوارت جون" إلى ذلك في الفضل ويرجع الدولي التبادل معدل تحديد كيفية
 1.النقص هذا سد له الفضل في

 نظرية القيم الدولية " جون ستيوارت ميل " (3

         "ريكاردو نظرية" على التعديلات بعض و إدخال بصقل" ميل جون ستيوارت"  قام     
   لتبادل الدوليا معدل تحديد بخصوص هام سؤال على الإجابة أغفلت والتي النسبية النفقات في

 القيود أيضا "ريكاردو نظرية"  وأغفلت الدولية، التجارة في السلع أساسه تبادل و الذي يتم عن
 بلدينبين ال التجارة مكاسب وتقسم لدوليا التبادل معدل تحديد دورا هاما في تلعب التي

 ى ومرونةالدولة الأخر  تنتجها التي السلع على الدولة طلب قوة أهمية ميل أبرز وقد المتاجرين،
 .الدولي التبادل معدل تحديد في الطلب هذا

 تحدد طبقات<<  النظرية لهذه طبقا>>  الدولي التبادل شروط أو الفعلية التبادل فنسب     
لمتبادل على الطلب ا متكافئ بتعبير أو ،على منتجات الدولة الأخرى دولة كل طب مرونةو  لقوة
 لمحليا معدل التبادل هو الأول الحد بحدين يتحدد الدولي التبادل معدل أن"  ميل" ويضيف ،

 السلعتين ينب التبادل المحلي هو معدل الثاني والحد الأولى، الدولة في المنتجتين السلعتين بين
 بين تقع يالت التبادل الدولي معدلات بين من أن" ميل" ويبين الثانية، الدولة في نتجتينالم

 لماو  الواحد، البلد صادرات وواردات قيمة بين التعادل يحقق خاصا معدل المذكورين الحدين
 لأخر،ا البلد صادرات هي هذا البلد وواردات الأخر، البلد واردات هي البلد هذا صادرات كانت
 الأخر، البلد في والواردات الصادرات بين قيمة التوازن يحقق التوازني الدولي التبادل معدل فان

 أحد في العجز أو الفائض الميزان التجاري و ظهور في اختلال إلى آخر يؤدي وأن أي معدل
 معدلي ينب الواقعة الدولي التبادل معدلات أن جميع"  ميل ستيوارت جون"  أوضح وقد البلدين،

 معدل قتربا كلما فانه عامة وبصفة البلدين، من تجارية لكل مكاسب المحلي تؤدي إلى بادلالت

                                                           

  دن، عمان، الأر ،للنشر والتوزيع  ، دار المسيرة "نظريات وسياسات" الاقتصاد الدولي عمي عبد الفتاح أبو شرار،- 1 
 .33ص  مجهول السنة
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 ئيلاض هذه الدولة يكون نصيب فان ما لدولة التبادل المحلي معدل من كثيرا الدولي التبادل
 1.والعكس صحيح التجارية المكاسب من

  النظرية النيوكلاسيكية: 

 لعالمية الأولىا الحرب غاية إلى الخارجية، التجارة تفسير في"  التقليدية النظرية" استمرت     
" لنسبيةا نظرية النفقات" صياغة النيوكلاسيكية ماهية إلا إعادة المرحلة الأولى للنظرية إلا أن

 لى أساسع النفقة المحددة عن والتخلي الخارجية، التجارة تفسير في المنفعة بإدخال وذلك ،
 نتاجالإ عوامل عن طريق التجارة، وجود أسباب إعطاء في تتمثل ثانيةال المرحلة أما العمل،
 لسويديةا النظرية"  الصدد قامت هذا وفي والأجور النسبية، الأسعار اختلاف في وجود وأسباب

 ."بريل أولين"و" هيكشر" الشهيرين الكاتبين بواسطة التفسير هذا بتقديم" 

 ( أولين – هكشر) السويدية النظرية (1

 ارجية،التجارة الخ قيام سبب" أولين" و" هكشر" من كل بها جاء والتي النظرية هذه رجعت     
 بعضمنها، ف كل في المختلفة الإنتاج عناصر و مدى وفرة الدول بين ما في التفاوت إلى

 اختلاف التفاوت إلى أدى هذا الأرض، بعنصر غنية و بعضها العمل عنصر بوفرة تمتاز الدول
 من تحتاجه ا فيه السلع لتفاوت نظرا المنتجات أثمان في الإنتاج و بالتالي عناصر أثمان في

 العناصر. شتى

 مت أنه لو مما أقل بنفقة إنتاج الخارج من السلع استيراد من الدولة يمكن الأمر الذي     
          نتاجها،إ في الإنتاج الداخل عنصر في وفرة تمتلك التي السلع وتصدير محليا، إنتاجيها

 هما يعتمدمن عليها والمعروض بالطلب تتحدد النهاية في المنتجات أسعار أن" و يرجع "أولين
 : التالية الأربعة العوامل على

 : هما العرض جانب يكونان عاملان

 .الإنتاج عناصر من المختلفة الكميات مدى توافر -

                                                           

الدولي والتجارة الدولية، الكتاب الأول ، الدار المصرية اللبنانية ،  سامي عفيفي حاتم ، الاتجاهات الحديثة في الاقتصاد 1 
 (.222 - 220)ص 2007،مصر
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 دالة الإنتاج. أو للإنتاج الفنية الشروط -

 : هما لبالط جانب يكونان عاملان

 .على الأخص هيكل توزيع هذا الدخل الدخل، مستوى -

 .المستهلكين وأذواق تفضيلات -

 تشابهة فيم ما دوال الإنتاج لسلعة أن لنا يتبين فانه لنظرية الأساسية للفروض وطبقا     
 و تفضيلات المستهلكين متماثمة أذواق وأن ثابت، القومي الدخل هيكل وأن العالم، دول كل
 كمياتالنسبية ل الوفرة عامل النسبية هو الميزة اختلاف مصدر وبالتالي الدول، جميع بين

 التجارة مأسباب قيا تفسير على يعتمد" أولين" و" هكشر"  نموذج فان وبذلك الإنتاج، عناصر
 .بجانب الطلب المتعلقة العوامل دون العرض بجانب المتعلقة العوامل على الخارجية

 إلى عامل  يعودلا المتبادلة لاثمان السلع النسبية سبب الاختلافات فان نظريةال لهذه ووفقا     
     ج دوال الإنتا الاختلاف في إلى أيضا يعود و إنما فقط الندرة لعناصر الإنتاج أو الوفرة
ناصر ع بين المزج تحكم التي الفنية المعاملات إلى بدوره يرجع إلى أخرى و الذي سلعة من
 1ممكنة. طريقة بأكفأ الناتج تنمية على الحصول اجل من

 أسباب قيام التجارة الخارجية  :المطلب الثالث

ين في كلتا الحالت و الواحدة الدولة داخل قيامها أسباب لنفس الدول بين التجارة تقوم     
 مما لآخر،ا البعض لدى موجودة غير بعضها لدى نةمعي موارد وجود بسبب تتخصص الأقاليم

 لأرضا من يرةكب مساحة الدول هذه إحدى تملك كأن ومربح، معقولاا  التخصص اهذ مثل يجعل
 للتربية مةاللاز  الإنتاجية الموارد من مزيج أفضل هذا ويعتبر ، انسبي السكان من قليلاا  وعددا
 المال رأسو  الماهرين العمال من و كثير قليلة أراضي أخرى دولة تمتلك و مثلا للأبقار المثلى

 وبيع قارالأب إنتاج في الأولى فتتخصص ،صناعيا أفضل   إنتاج يحقق المزيج هذا ومثل ،
 2. الأخرى ةالدول إلى وبيعها الصناعية المنتجات في الثانية تتخصص المقابل وفي اللحوم،

                                                           

 .226ص،مرجع سبق ذكره سامي عفيفي حاتم ، 1 
 .16حمدي عبد العظيم، مرجع سابق ص،  2 
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 هذه حدثوت المتقدمة؛ الصناعية الدول بين الخارجية التجارة من الأكبر القدر تبادل يتم     
 وكذلك ع،السل من كبيرة كميات بشراء لهم يسمح الدول تلك في الناس عظمم دخل لأن التجارة
 ارجيةالخ التجارة قيام أسباب إجمال يمكن ومنه المتخصصة. الصناعات معظم تمتلك لأنها
 1 :التالية العوامل في

 .الذاتي الاكتفاء تحقيق إمكانية عدم -

 .الإنتاج في فائض وجود -

 .أرباح على الحصول -

 .المعيشة ستوىم رفع -

 حاجات شباعإ في كليا نفسها على تعتمد أن تستطيع لا سابقا الدول إن الدولي: التخصص -
 .العالم دول بين الطبيعية الثروات توزيع في التباين بسبب وذلك أفرادها

 الإنتاج فتكالي تفاوت يعد إذ: المحلية والأسعار الإنتاج لعوامل والأسعار التكاليف تفاوت -
 الحجم اتباقتصادي يسمى ما تمتلك التي الدول في وبالذات بينها للتجارة دافعا دولال بين

 أخرى دولة مع مقارنة المنتجة للوحدة الكلية التكلفة متوسط تخفيض يؤدي إلى الكبير الذي
 ميزة الأولى الدولة يعطي مما الإنتاج تكاليف لديها ترتفع ، وبالتالي وفيرة ليست بكميات تنتج
 . بالدولة الثانية مقارنة الإنتاج يف نسبية

 بين لفنيةا والمعرفة الإنتاجي الأسلوب يتباين: لأخرى دولة من التكنولوجيا مستوى اختلاف -
 أن فنجد بلد، لك في المنتجة السلع طبيعة على كبير بشكل يؤثر بحيث الدول تباينا كبيرا ،

 الدول أما ها،إنتاج في أساسياعنصرا  التقنية تشكل التي السلع إنتاج المتقدمة تحتكر الدول
 النفط ثلم الخام المواد طابع عليها يغلب التي تلك في الغالب تتخصص في فإنها النامية

 . والقطن والمعادن

                                                           

 
 .17مرجع سبق ذكره أعلاه، ص ، 1 
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 نأ فيجب مثلا، والشاي البن لزراعة تصلح المناطق فبعض: الإنتاج ظروف اختلاف -
 تقوم لا التي الأخرى المنتجات وتستورد الزراعية، المنتجات من النوع هذا في تتخصص
 ربي.الع الخليج دول مثل الصحراوي المناخ ذات الدول في الذي يتوفر كالنفط بإنتاجها

البديل  وفرت ولو حتى الأجنبية المنتجات يفضل المحلي فالمواطن: والأذواق الميول اختلاف -
 الدولة. في الفردي الدخل زيادة مع العامل هذا أهمية وتزداد منها، المحلي

 العوامل المؤثرة في التجارة الخارجية  :المطلب الرابع

     دمةالمتق الدول في كان سواء الدولية التجارة على التأثير شأنها من عوامل عدة هناك     
 1 :نميز العوامل هذه أهم ومن النامية، أو

 العاملة الأيدي انتقال 

 الدول. نبي الاقتصادي المستوى تفاوت ىإل يرجع والذي: أخرى إلى دولة من الأجور تفاوت -

 . للعمالة المطلقة الندرة و النسبية الندرة -

 . العاملة للأيدي بالنسبة العالمي المستوى على المهارة درجة اختلاف -

 أموال. تحقيق أجل من الفلاحين هجرة مثلا والحضارة، المعيشة مستوى تفاوت -

 العمالة. على الطلب يزيد واجالر  حالة ففي: الاقتصادي التقدم درجة -

القدرة  روتأث النقود تحويلات يجر مما العمالة على تأثير لها الحروب:  السياسية العوامل -
 . الشرائية

 المال رأس: 

 المرتفع. الفائدة لمعدل تبعا يكون الأموال انتقال: الحقيقي الفائدة سعر -

  .لأموالا رؤوس لانتقال مشجعة نتكو  فإنها منخفضة الخصم نسبة كانت إذا: الخصم سعر -

                                                           

 .28حمدي عبد العظيم ، مرجع سابق، ص  1 
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 لدولا من الطلب عليه يكثر عالميا عملته قيمة ترتفع الذي المال رأس الصرف: سعر -
 .البلدان هذه في الاستثمار على والحوافز التبادل، حجم الأخرى ويزيد

 :التكنولوجيات 

يوفر  لةالعام ديالأي نقص مشاكل على والتغلب الإنتاج في تساهم جديدة آلات اختراع إن     
 . التجاري التبادل على يؤثر مما ة والجود الوقت التكاليف، الجهد،

 المنظمات و الجهوية التجمعات الحديثة، الدول ظهور أن نجد العوامل هذه إلى إضافة     
 . أثرت على التجارة الخارجية عوامل كلها الاقتصادي الانفتاح، الدولية

 ول الاستيراد مفاهيم عامة ح الثاني: المبحث

يعتبر الاستيراد في ميدان التجارة الخارجية نشاط اقتصادي مهم في سير نشاط المؤسسة      
 لمحلي.امـن حيـث تـوفير المـواد الرئيسية المستعملة في عملية الإنتاج والغير متوفرة في السوق 

 وأنواعه  الاستيرادتعريف : الأول المطلب

 تعريف الاستيراد (1

 مستوىال على توفيرها باستطاعتها يكن لم وخدمات سلع إلى بحاجة تكون ولةد كل إن     
 مليةبع يعرف إطار ما في بتوريدها تقوم التي الأخرى الدول من بتوفيرها فتقوم المحلي،
 .الاستيراد

 لىإ الوطن حدود خارج من السلع جلب انه على عامة بصفة الاستيراد تعريف ويمكن     
 برسم اعنه لالفراج الجمركي البيان وتسجيل الجمركية الدائرة إلى إدخالها و البلد حدود داخل
 ادالاقتص ضعف عن الأحيان بعض في تعبر أنها إلا العملية هذه أهمية و رغم النهائي الوارد

 السلع من الأفراد رغبات المحلية و كذلك المؤسسات حاجيات تلبية على قدرته وعدم الوطني
 .وغيرها الاستهلاكية



 خل إلى التجارة الخارجية و الاستيرادمدالفصل الأول:      

14 
 

 ومن ةالدولي والأسواق المعارض ومن بالداخل الحرة والأسواق المناطق من الاستيراد يكون     
 1الخارج. من للاستيراد العامة للقواعد طبقا بإقامتها الأخرى المرخص المعارض

 ينظمو  الجو أو البر أو البحر طريق عن سواء الدولة إلى ترد بضاعة كل هو فالاستيراد     
 الرسومو  الموحدة الجمركية التعريفة بموجب الجمركية للضرائب وتخضع يجمرك بيان بها

 الاتفاقية أو بموجب الموحد الجمارك قانون نظام أحكام بموجب استثنى ما إلا المقررة
 نم اعتبارا إطار المجلس في أخرى دولية اتفاقية أو أي المجلس لدول الاقتصادية الموحدة

 2الجمركية. الدوائر الجمركي في البيان تسجيل تاريخ

من خلال ما سبق يتضح لنا أن الاستيراد هو جلب السلع والخدمات من بلد أجنبي بغرض      
لمحدد ا كذابيعها والاستفادة منها كما يعد من المعاملات المالية الخاصة بالتجارة الدولية، و 

 الأساسي للتحولات المالية للتجارة الدولية بجانب التصدير.

 يراد أنواع الاست (2
 كذلكو  المستوردة، الجهة اختلاف إلى يرجع وهذا الاستيراد من مختلفة أنواع عدة هناك   

 بذلك زالسلع المستوردة ( فنمي استعمال يتم )فيما الخارج استيراده من تم ما استخدام وجهة
 3 : بين

 :الاستيراد بغرض الاستثمار1.2   

 طعق من المؤسسات تحتاجها التي نياتالإمكا على للحصول المشروع في التوسع أي     
التوسـع  و الإنتاج عملية تطوير بهدف وهذا الإنتاج لتجهيزات الصيانة معدات وتحديث الغيـار
 فيها. 

                                                           

لية و اقتصاد دولي،جامعة ، تخصص ما(2015-2012ري في الجزائر للفترة)اسة تحليلية للميزان التجانسيمة ناصر، در   1 
 .22ص ،2002 ،بسكرة

خصص ت ماجستير، الجزائر،مذكرة حالة التجاري،دراسة الميزان على الخارجية الكامل، اثر تحرير التجارة عبد بالحبيب 2 
 .22ص ،2000،بغرداية  دولية،المركز الجامعي تجارة

مذكرة  ،فليس کريم ايدير طارق "سيرورة عملية الاستيراد في المؤسسة " دراسة حالة المؤسسة الوطنيـة للهـندسة و البناء 3 
 .24-25ص ،1997، تجارة دولية تخصصشهادة ليسانس تطبيقي  نيل
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 :الاستيراد بغرض توفير المواد المكملة 2.2

 فير جميعتو  وجب التجارية المشاريع في التوسع و الإنتاجية بالعملية مؤسسة أي لقيام     
 الإنتاج ليةلعم المكملة الإضافية المواد من النقائص استيراد أو توفير و للإنتاج اللازمة ادالمو 
  المشروع.من  جزء تعتبر التي

 :الاستيراد بغرض التجارة 3.2

 موادلل الشراء بعملية المحلي يقوم أو الأجنبي المتعامل الاستيراد من النوع هذا في     
 أجل من ذاه و البيع قصد الشراء أي حالها على بيعها إعادة بهدف و الصناعية الاستهلاكية

 إذ نجد أن الرأسمالي الاقتصاد جوهر يظهر النوع هذا في و المنتجات في النقص تعويض
 كهاستهلا نطاق عن خارجة أو إليها له حاجة لا سلع إنتاج في يملكه ما يستخدم الأموال مالك

 موالالأ من كمية على الحصول هو له بالنسبة عالسل إنتاج في أهداف يكون أن فإما الخاص
 . الإنتاج في استثمرها التي تلك من اكبر

 دوافع عملية الاستيراد  :الثاني المطلب

 1 هي:يمكننا تصنيف ثلاثة دوافع للاستيراد و      

 منتظمة:دوافع خاصة وغير  (1
 ضمناد الاستير  بعملية القـيام عدم أو للقيام الأساسي المصدر الدافع هذا ويعتبر    
 التخزين. وفق وثيقة إلا يتم لا النوع هذا
 

 دوافع طارئة و متكررة : (2
 يف الموجودة المصالح تقوم خلاها من حيث ونادرة فجائية تكون الدوافع هذه     

 أقصى ماب حاجياتها إشباع من المؤسسة تتمكن حتى الشراء طلبات بتسجيل المؤسسة
 .الإنتاج وحدات من يمكن

 
                                                           

 ،ارة دوليةهادة ليسانس تطـبيقي فـرع تجمذكرة لنيل ش ، وظيفة الاستيراد للمواد الأوليةتحليل  ،حرحار نبيلة  عقاب نجاة  1 
 .13-12ص  1993
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 مستعجلة :دوافع  (3
 :حالات و عوامل لعدة نتيجة فهو الدوافع من الصنف هذا يخص فيما     

 
 خزين .الت انقطاع 

 
 . خطأ في برنامج الإنتاج 

 
 للحاجةيئة س توقعات . 

 
 وقتها في بضائعال استلام عدم. 

 
 دهااستيرا الواجب الكمية تحديد أو مراعاة الشراء لمصلحة يمكن لا أنه ذلك إلى أضف     

 فلا لاستيراد،ا عملية بالتالي و الدافع تحديد في تدخل التي بالنوعية كذلك الأمر يتعلق إنمـا و
 المؤسسـة عىتس بالتالي و مختلفة و متنوعة حاجيات له الذي المستهلكنستغني عن   أن نيمك
 .الإنتاجية الوحدات من يمكن ما أقصى إشباع إلى

 يرادعملية الاست شروط و أهداف الثالث:المطلب 

 شروط عملية الاستيراد  (1

 1 أهمها:لنجاح عملية الاستيراد يجب توفر عدة شروط      

 بالإنتاج اشرةالمب الصلة المستورد حيث يجب استيراد المنتوجات ذات المنتوج نوعية اختيار. 
 رامج السير الحسن لب تتضمن المواد التي شراء بعملية عن طريق القيام الإنتاج متابعة

 الإنتاج.
 ةالتجارييخص النشاطات  فيما التعامل تحسين لأجل الموردين مع العلاقات ريو تط . 

                                                           

 .24_23ص  1987 ،بلد النشر بدون ،دار التأليفبدون محمد عبد الله عبد الرحيم  إدارة المشتريات الصناعية   1 
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 ينب العمـل تقسيم لفضب هذا و المشروع نظمت التي الوحدات بين علاقات عميقة خلق 
 النوعية. نتحسي مع للإنتاج الأقصى الحد بتحقيق تسمح التي للمؤسسة التابعة الوحدات

  الاستيراد بعملية للقيام كبيرة أهمية ذات التسليمأجال . 
 الموردين طرف من ةوعالموض الدفع شروط . 

 أهداف عملية الاستيراد  (2

 تغطيـةل والمعنويـة الماديـة الإمكانيـات جميـع تـوفير هـو للاسـتيراد الرئيسـي الهدف إن     
 في رسطت أخرى أهداف وهناك بوظيفتها القيام لمسـاعدتها في التسـوية في الموجـود الـنقص
 1 الاستيراد نذكر أهمها: عملية

 معـه عـرضتت لا نحـو علـى الاسـتيراد بوظيفـة القيام يجب حيث الإنتاج عملية استمرار 
 بالنسبة الجودة من المطلوب المستوى للمحافظـة على للاضـطراب الإنتـاج بـرامج

 .المستوردة للمنتوجات
 محليـا ةمتوفر  الغير الاحتياجات خاصة ممكنة تكلفة بأقل المشروع احتياطات توفير  

 .تكلفـة استيرادها تفـوق المحليـة الإنتـاج تكلفـة أو
 يـقطر  عـن وذلـك المسـتوردة السـلع جميع في وتقادم التلف و الازدواج حدوث تجنب 

 .المدى الطويلة الاستغلال ضـوء خطط في اسـتيراد عمليـة لكـل النظـر
 المشروع منها يكون التي الأخرى لوحداتا بين داخلية علاقة وتطوير إنشاء. 
 الأخرى الدول إنتاج فوائض من الحاجات جلب. 
 الوطني الاقتصادي وتطوير التكنولوجيا جلب. 
 المعيشة مستوى وتحسين المستهلكين حاجيات تلبية. 
 الشراء بعملية تقوم مؤسسة أي أجله من أنشأت الذي الهدف تحقيق. 
 مختلفل تقدير بعد البلاد خارج من الأولية والمواد بالمنتوجات الداخلي السوق تموين 

 .المعلومات
 

                                                           

 .563، ص 1973صديقي محمد عفيفي ، التسويق الدولي ، نظم الاستيراد و التصدير ، وكالة المطبوعات ، الكويت  1 
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 الأوساط المتداخلة في عملية الاستيراد  :المطلب الرابع

أخـرى  ديةاقتصـا أطـراف عـدة تـدخل تتطلـب وواسـعة معقـدة عمليـة الاسـتيراد تعتبر عمليـة      
 المتدخلـة اصـرالعن بـين مـن رورتها فنجـدسـي وتسـهيل بهـا المتعلقة المخاطر من التقليل بهدف
 :يلي العمليـة ما هـذه في

 :التجاريــة البنــوك (1

 ملهــاع إلى التجاريــة تســميتها وتعــود والائتمــان الودائــع بنــوك أيضا وتســمى     
 1.قتالو  ذلك في اقتصادي نشاط أكبر تمثل التي التجارة تمويــل في المتخصــص

 بتلقـي ساسـاأ تقـوم شخصـية غـير ائتمانيـة مؤسسـاتأنها  على أيضا تعريفها نويمك     
 ساسيةأ بصفة والتعامل قصير أجل بعد أو الطلب لـدى للسـحب القابلـة الأفـراد ودائـع
 2.الأجل قصير الانتماء في

 في ائضـاف لـديهم الـذين أولئـك بـين وسـيطا يعتـبر المفهـومبهذا  التجـاري والبنـك     
 .لتلـك الأموال يحتـاجون الـذين أولئـك و الأمـوال

 يحتفظــون ةالصــيارف كـان فقــد والتجــارة، الصــناعة بنشـاط تاريخيــا ظهورهــا ويـرتبط     
 وبـذلك ،إيـداع شـهادات مقابـل لحراسـتها لــديهم التجـار يودعهــا الــتي المعدنيـة بــالنقود
 ـرف،والص هـي الصـرافة أخـرى مهنـة الصـيانة وهـي الأصـلية مهنـتهم نـبجا إلى جمعـوا
 الإقـراض عملـتي بـين فجمعـت الودائـع هـذه مـن الإقـراض إلى خطـوة بـذلك فخطـت

 سساتمؤ  بصفتها البنوك نشأت وهكذا والإقراض، الودائع قبول أي معـا، والاقـتراض
 :في تتمثل جملتان تجمعها تجارية

 في زيالمرك البنك بعد الثانية الدرجة من مصرفية مشروعات هي التجارية بنوكال -
 .المصرفي الجهاز هرم

                                                           
1 Société inter-bancaire de formation , generalité sur banque formation B.A.D.R 

 .1994، بيروت،عية للطباعة و النشرامدار الجال ،ض الله اقتصاديات النقود و المالعو حسين زينب    2 
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 وحجم صاديالاقت والنشاط النقدي السوق توسع بقدر وتتنوع تتعدد التجارية البنوك -
 .المدخرات

     مكنم قدر أكبر تحقيق الأساسي هدفه رأسمالية مشروعات هي التجارية البنوك -
 .الربح من

         يسيةالرئ وظائفها جانب إلى وتنوعهاتها عمليا بتعدد المؤسسات هذه تتميز     
 .والودائع النقود خلق في

 1 :نذكر وظائفها أهم ومن

 .الدولية التجارة عملية تسهيل -

  للزبائن القروض فتح -

 تقديم الخدمات. -

 .الصرف أسعار مراقبة -

 المؤمن:و  الناقل (2

 الـتي ويـةالج البحريـة، البريـة، النقـل وكالـة أو المحـترف تحـدد الناقـل كلمـة : الناقل1.2
 مكان يف بضاعة وتسليم بنقل المصدر، بلد في( عبـور رجـل أو مـورد) المرسـل تلـزم
 2(.إليه المرسل مخزن مطار، ميناء،)  محدد

 :الناقل لتزاماتإ

 :يلي فيما الناقل التزامات تتمثل 

 بـدءا نقـلال بعقـد يلتـزم أن الناقـل فعلـى :للملاحـة صـالحة سـفينة بتقـديم الالتزام -
 جعلهـاو  اللازمـة ةالمـؤن و الرجـال و وتزويـدها بالمهمـات للملاحـة صـالحة سـفينة بتقـديم

                                                           

 .1999درية،الإئتمان ،دار الجامعة الجديدة للنشر،الإسكن مصطفى رشدي شيحة ،النقود والمصارف و 1 
2 Operation partnaires et douaniers de l’importation –guide n=12 centre du commerce 

international _ CNUCCD Geneve 1998. 
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 أن الناقل علـى ذلـك إلى بالإضـافة عنابرهـا في البضـائع تلـك لوضـع صـالحة، حالـة في
 .عليها فقالمت والزمان المكان في الشاحن تصرف تحت منها جزء أو لسفينةا تلك يضع

 بطريقـة نةالسـفي عنـابر علـى وترتيبهـا البضـاعة توزيـع هـو الـرص :بـالرص الالتـزام -
 إلى أضف انهتواز  للسفينة وتحفظ السفر أثناء التلـف أو الهـلاك خطـر البضـاعة تقـي
 1.ذلك الأمـر تطلـب إذارصها  يعيـد ماكـ النقـل، لخلا الحمولة على إشرافه ذلك

 زامالالت هو الوصول ميناء إلى الانطلاق ميناء من البضاعة نقل :بالنقل الالتزام -
 .النقل عقد في الرئيسي

 ـبحس تتنقـل أن يجـب البضـاعة الجزائـري، البحـري القـانون مـن 775 المـادة وحسـب
 الناقـل ـلتجع البحريـة، الملاحـة خصـائص أن إلى عليـه فـقالمت أو بـه المصـرح الطريـق
 لا لـذا فغالبا المنتظـرة، غـير الجويـة للأحـوال نظـرا المحـددة الآجـال في مـتحكم غـير
نما محددة أجل في البضائع بنقل الناقل يتعهد  في العمليةب للقيام مجهوداته كل يبذل وا 
 .وعقلاني مناسب أجل

 التسليم الجزائري، البحري القانون من 735 المادة عرفت :البضاعة سليمبت الالتزام -
 : يلي كما

         إليه لمرسلا إلى البضاعة تسليم بموجبه الناقل يلتزم قانوني، تصرف هو التسليم"
 ". لشحنا وثيقة في ذلك خلاف ينص لم ما قبوله لها إيداء مع القانوني ممثله إلى أو

 في السفينة تطيل لا حتى البضاعة باستلامه الربان إلى إيصال بإعطاء التسليم يثبت
 صاحب لىإ البضاعة بتسليم الناقل يلتزم أن , إليـه المرسـل حضور انتظار في الميناء
 يسلم للربـان إن يجـوز فـلا الأمـر الشـحن سند كان إذا فيما بالتمييز وذلك فيها الحق

 ربـانال علـى وجـب للحامل، الشحن سند كان ذاإ أما للسند الشرعي للحامل إلا البضاعة

                                                           

 . 234. ص 1992دار الجامعية للمطبوعات والنشر ،المصطفى كمال طه ،مبادئ القانون البحري، 1 
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 وهو سليموالت الوصول على الشحن سند ومعه إليه يتقدم شخص البضـاعة لأي يسـلمأن 
 1.النقل عقد تنفيذ ينتهي بموجبه الذي الالتزام

 عليه.الالتزام بخط السير أي إتباع طريق الملاحة المتفق  -

 ول .  الالتزام بميعاد النقل و ميناء الوص -

"يجب على الناقلين أن يلتزموا بالتعليمات الواردة و رخص النقل و خاصة فيما يتعلق  -
بالمسلك و المدة التي يستغرقها النقل و اللذان ينبغي مراعاتهما بمنتهى الدقة , باستثناء 

 القوة القاهرة أو الحادث المثبتين قانونيا " .

 2ئع برخصة التنقل طيلة مدة نقلها .يمكن لأعوان الجمارك الاطلاع على البضا -

 : المؤمن 2.2

 المخاطر ذهه تحمل واستحالة النقل أثناء البضائع لها تتعرض التي للمخاطر نظرا     
 قـدع خـلال مـن العمليـة ـذهه التـأمين تتكفـل شـركة المصـدر، أو المسـتورد طـرف من

 المـؤمن عليه الخطـر حـدوث ـةحال في التعـويض علـى لـه المـؤمن ويتحصـل التـأمين
 .التأمين أقساط دفع مقابل

 :التأمين من أنواع ثلاثة وهناك

 .البري التأمين -

 .البحري التأمين -

 .الجوي التأمين -

 زميلتـ عقـد طريـق عـن الـذي( التـأمين سمسـار تـأمين، وكالة) شخص هو والمؤمن     
 3.عليه المؤمن الخطر حدوث ائر خلالالخسـ بتعـويض لـه المـؤمن اتجـاه المـؤمن

                                                           

 .1998-06-25المعدل في  9761القانون البحري الجزائري الصادر سنة  1 
 .2001قانون الجمارك الجزائري من  255المادة  2 

3 Operation partnaires et douaniers de l’importation op.cit p76. 
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 انونيةق بشخصية الشركة هذه وتتمتع الغالب، في مساهمة شركة شكل المؤمن اتخذ 
 يالذ الخطر بضمان التزامها نظير محددة أقساط تقوم بجمع معها، المتعاقدين عن
 منلمؤ وا ، التعاوني التـأمين جمعيـة وهـو أخـر شـكلا المـؤمن يتخـذ وقد عملائها يهدد
 1.للأمان بائع إنما فيعتبر شكله كان أي

 ولحص حالة في التأمين مبلغ دفع هو للمؤمن الرئيسي الالتزام :المؤمن التزامات
 نفقاتوال التأمين مبلغ بدفع المؤمن يقوم لذلك ضده المؤمن الخطر من الناجم الضرر
 2.الغير هاتجا المؤمن حقوق لحماية أو الضرر لتغطية له المؤمن أنفقها التي

 :العبور عون (3

 ـاعةالبض بتلقـي يكلـف وسـيط شـخص" الترانزيـت وكيـل "العبـور عـون يقصـد     
 ـالهاإرس لإعـادة يلـزم مـا واتخـاذ البحـري الناقل مـن الأجـزاء متعـددة رحلـة عـبر المرسـلة
 3.نةمعي عمولة نظـير وذلـك جـوي أو بـريـ بحـري، أخـر ناقـل بمعرفـة رحلتهـا لتكملـة

 وعرفه النقل، مهندس أنه على العبور لجمعيات الدولية الفيدرالية اعتبرته كما     
Jerard lepon light مدادإ رجل يعتبر كما الدولية التجارة في الأساسي الرجل أنه على 

 .الوصول مكان إلى الانطلاق مكان من النقل لعمليات

 :إلى العبور أعوان تصنيف يمكن و

 حسـابل يتصرف عادي وكيل المفوض العبور رجل يعتبر :المفوض بالعبور ئمالقا .أ
 ليةالمسؤو  محدودية ومن المعاملة في الخيار له لـيس إذ حرفيـا أوامـره وينفـذ موكلـه
 أخطاء نع مسـؤولية أيـة يتحمـل ولا الشخصـية أخطائـه عـن مسـؤولا يعتبر إليه، المسندة
 .الجمركة أو النقل عملية تنفيذ عند سواء الغير

                                                           

 . 97. ص 1990د لطفي ،الأحكام العامة لعقد التأمين،الطبعة الثانية القاهرة،و محمد حسام محم 1 
 . 280. ص 1996بحري،دار الثقافة للنشر والتوزيع،عمان،لطفي جابر كومان، القانون ال 2 

منشأة  دار النشر شد ومجهز القطر قانون التجارة البحرية،مدي، أشخاص المالية البحرية والر كمال ح 3 
 . 179. ص 1993الإسكندرية،المعارف،
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 الحريـة هبإعطائـ وذلـك كبـيرة، الموكـل العبـور رجـل مسـؤولية إن :الموكـل بـالعبور القـائم .ب
 يعتـبر ـاليوبالت النقـل ووسـائل قنـوات اختيـار في المناسـبة القـرارات اتخـاذ في الشـاملة
 مـن بـةوالمرتك الخاصـة خطائـهأ عـن مسـؤولا ، النقـل لعمليـة الجيـد التنفيـذ عـن مسـؤولا
 لوصـولل الشـحن عمليـة لتشـمل تمتـد مسـؤولية العمليـة، تنفيـذ خـلال متـدخل أي طـرف

 .إليه المرسل إلى ونقلها واستقبالها المبـدئي للبضاعة

 لفـرقا نسـتنتج أن نسـتطيع الثـاني الصـنف ومفهوم الأول الصنف مفهوم خلال من     
 وكلـهم أوامر ينفذ المفوض العبور عون الأول أن الصنف في يكمـن والـذي مـابينه الموجـود
 لصنفا في الموكل عـون العبور عكـس الشخصـية أخطائه عـن مسـؤولا يكـون أنـه كمـا حرفيـا
 .ةالمرتكب الأخطاء عن مسؤولا ويكون القرارات اتخاذ في بالحرية يتمتع الذي الثاني

 :العبور عون مهام

 :ب ويلتزم مهام بعدة العبور عون يقوم 

 الشحن سندات إصدار. 
 الجمركة بعملية القيام. 
 البضاعة نقل بعملية الناقل توكيل. 
 1.للمستورد النقل في المستعملة الوثائق تسليم 

 طرق تمويل عملية الاستيراد  بعض أهم الثالث:المبحث 

 السبيلف المستورد، لنشاط يقةالمع الرئيسية الأسباب إحدى منالدفع  إمكانية نقص تعد     
 بين ومن .معاملاته تنشيط لتحريك العجز، لتغطية تمويل مصادر عن البحث هو الوحيد له

 ية التجار  والوكالة الدولي الاتجار المورد، قرض المشتري، قرض قرض نجد المصادر هذه
 هذا. مبحثنا في سنتناولها والتيبالإضافة إلى طرق تمويلية أخرى 

 

                                                           
1 Gerard Lepon de light , l’entreprise la vie internationale, édition dalley,p 115 année 1991. 
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 و قرض الموردقرض المشتري  :لأولالمطلب ا

الناحية العملية مقارنة بقرض المورد فهو قرض يمنح  من سهولة أكثر التقنية هذه إن     
جيع تش بهدف الأجنبي للمشتري المصدر ببلد توجد مصرفية مؤسسة طرف من مباشرة

 .الصادرات

  قرض المشتري  
 :تعريف قرض المشتري  (1

 نقدا سديدالت له يتسنى حتى الأجنبي المشتري إلى يمنح قرض هو المشتري قرض     
 لتجاريا العقد في عليها المتفق الطريقة حسب وهذا المورد مع جرت للمشتريات التي

 من جموعةم أويقوم بموجبها بنك معين  آلية  القرض ويمكن اعتباره على انه وافتتاحية
( شهرا 18)زتتجاو  لفترة المشتري قرض ويمنح للمستورد قرض بإعطاء المصدر بلد بنوك

 ات ما بين المستورد و البنوك المعنية بغرضضو يلعب المصدر دور الوسيط في المفاو 
كلا الطرفين يستفيدان من هذا النوع من  أنهذه و من الملاحظ  القرض عملية إتمام

 للبضائع لآنياالقروض حيث يستفيد المستورد من تسهيلات مالية طويلة نسبيا مع استلامه 
طرف  على التسديد الفوري منا يستفيد المصدر من تدخل هذه البنوك و ذلك بحصوله كم

 1المستورد لمبلغ الصفقة .

 :سير عملية قرض المشتري  (2

 العقد التجاري بين المصدر والمستورد. إبرام -

 العقد المالي بين المستورد وبنك المقرض. -

 التامين.بنك القرض لدى هيئة تامين القرض من طرف المصدر و  -

 تقديم الضمانات البنكية. -

 لبنك المقرض بعد إرسال البضاعة. المستندات إرسال -

                                                           

 .2001، الجزائر، الطاهر لطرش  تقنيات البنوك ، ديوان المطبوعات الجامعية  1 
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 التسديد من طرف بنك المقرض للمورد. -

 حصول بنك المقرض على المبلغ الذي دفعه من طرف البنك المستورد. -

 تسديد المستورد لبنك المستورد. -

 أشكال قرض المشتري  (3

 : وع من القروض بطريقتين همايمكن تجسيد هذا الن     

 إلى خاصة يوجه القرض هذا مباشرة، إلى المشتري المصدر بنك من القرض يمنح -
  .والتسديد التمويل إمكانية ولها بكثرة الخارجي التمويل التي تطلب المؤسسات

 لا عندما يستعمل عادة الشكل هذا المشتري، بنك إلى المورد بنك من ممنوح قرض -
 بينما لتجاريا بالعقد المشتري يهتم وبالتالي القرض، اتفاقية يمضي أن ريللمشت يمكن
 .للمقرض مع البنك المالي العقد بشروط بنكه يتكفل

 الشكل القانوني لقرض المشتري  (4

 بعضهما: عن ومستقلين مختلفين عقدين تحمل المشتري قرض عملية

 ثبحي التمويل عقد موضوع وهو :المستورد و المصدر بين ممضى التجاري العقد -
 . التجاري العقد بعد دائما يأتي النشاط في الدخول

 ضةالمقر  البنوك بين يجمع العقد هذا :المستورد و البنك بين ممضي المالي العقد -
  القرض. فاقيةبات العقد هذا ويسمى وأجال التسديد الفائدة نسبة القرض، مدة يحدد والمشتري،

 قرض المشتري مزايا و عيوب  (5

 :مزايا و عيوب قرض المشتري ما يلي من 
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 مزايا : 

 للمستورد بالنسبة: 

 كانيةإم للمستورد يترك المورد، بقرض مقارنة مرونة أكثر القرض هذا منح شروط -
 .موضوعي على أساس قراره وبناء مورده اختيار

 . المالي العقد عن التجاري لانفصال العقد نظرا التكاليف في التحكم -

 مصدرلل بالنسبة : 

 جاري.الخطر الت جزء من وبالتالي يتحرر فورا السلع على الحصول للمصدر يمكن -
 .مرتفعة تكلفتها التي القروض من التقليل -
 .للمورد بالنسبة مؤكدة دفع وسيلة يعتبر -
 تري .مش قرض شكل على الأموال هذه لخروج وهذا الميزانية في الرصيد تخفيض -

  عيوب: 

 تسديد دمع حالة في الباقي الخطر تتحمل البنوك التأمين انقسام عملية عملية جعلت -
 عقدين لىإ التأمين عملية إلى انقسام أدى المشتري قرض في عقدين وجود المستوردة

 معدل إلى فةبالإضا التسيير وعمولة الالتزام عمولة لوجود نظرا مرتفعة، القرض تكلفة
 . الفائدة

 تفاقالا عدم إمكانية كذلك مدتها، نم ويزيد التفاوض مهمة من يصعب وجود عقدين -
 1وارد.

  قرض المورد 

 لاقتصاديينا المتعاملين بين الدولية المنافسة ظروف في جلي بشكل برز القرض هذا إن     
 خدمات متقدي إلى بلجوئهم وذلك أسواقهم، على الحفاظ أو جديدة أسواق كسب يريدون الذين
 .المتعاملين من عدد أكبر ربح أجل من التجارية الصفقة قيمة تسديد عملية في ممثلة معينة

                                                           
1 Claude nehme , stratèges commerciales et techniques internationales .édition organisation 

paris 1999. P 116,p168. 



 خل إلى التجارة الخارجية و الاستيرادمدالفصل الأول:      

27 
 

 :تعريف قرض المورد (1

 متفقو  بها مرخص التجارية الصفقة قيمة سداد تأجيل عملية عن ينبثق قرض هو     
 ويبرز أشهر، الستة الأحيان غالب في لا يتعدى التأجيل وهذا أساسا المورد مع عليها
 موضوع بالسلع المرتبطة التجارية الأوراق باستخدام وذلك للبنك بالنسبة جيد بشكل الأمر

 المعمول لخصما شروط حسب خصمها ويتم للبنك التجارية الورقة تطهير يتم حيث الصفقة،
 1.بالصادرات خاصا قرضا قدم ثم وكأنه ومن البنك، لدى بها

 لأجنبي،ا المستورد إلى المورد يمنحه الذي القرض ذلك: "بأنه المورد قرض يعرف كما     
 فترات يمنحه أي

 المتفق يةالمال الشروط تحت المبالغ تحصيل يعاد الدفع فترات في و الأجل، طويلة دفع
 لممولا دور يلعب المورد هنا ونلاحظ تجاري، عقد في المستورد المصدر و من كل عليها
 2الإنتاج . في دوره إلى إضافة المالي

 :سير عملية قرض المورد  (2

 لمورد .عقد تجاري بين المشتري و ا -

 طلب المورد ضمان من هيئة التامين. -

 طلب المورد ضمان من بنكه من طرف المشتري. -

 تقديم ضمان بنكي من طرف المشتري. -

 المورد:خصائص قرض  (3

 :يتميز قرض المورد بالخاصيتين التاليتين 

                                                           

 .0020،، قسنطينة  ة ، جامعة منتوريعبد الحق بوعتروس، الوجيز في البنوك التجاري 1 
 .124طاهر لطرش مرجع سبق ذكره ص  2 
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لصفقةل التجاري الجانب إلى بالإضافة يتضمن واحد، عقد إبرام يتطلب المورد قرض 
 أيضا . ماليا عقدا يتضمن أنه يعني وهذا وطرق تمويلية، شروط

1.للمستورد تسديد مدة منح الذي المصدر إلى المورد قرض يمنح 

 :مزايا و عيوب قرض المورد  (4

 :لقرض المورد عدة ايجابيات و سلبيات يمكن تلخيصها فيما يلي 

 مزايا :  

 ل على أساس عقد واحد فيتعد الميزة الأساسية في هذا النوع من القروض انه يعم 
 . واحد مفاوض و واحد سعر التعامل التجاري و بالتالي وجود

  القرض إعداد سرعةسهولة و. 
 يللمشتر  موجه واحد قرض إيجاد. 
 المصاريف استحقاق لآجال السريعة المعرفة. 

 عيوب : 

 ة يالمشتري للمورد مما يؤدي به إلى تحمل مسؤول طرف من بالدفع الوفاء عدم إمكانية
 .لبنكه بالنسبة التسديد إعادة

 . 2لا يمكن معرفة السعر الحقيقي للسلعة و تكلفة القرض 

  الجزافيو التمويل قرض الإيجار الدولي  :نيالمطلب الثا

لتمويل عملية الاستيراد تلجأ المؤسسة إلى البحث عن مصادر لتمويل عملياتها الخارجية      
 .الجزافيويل والتمومن بينها قرض الإيجار الدولي 

 

                                                           

رشيد شلالي ، تسيير المخاطر المالية في التجارة الخارجية الجزائرية، مذكرة ماجستير، كلية العلوم الاقتصادية و العلوم  1 
 .2011، 3التجارية وعلوم التسيير، جامعة الجزائر

 .20، ص 2001نيات مصرفية ، دار غريب للطباعة والنشر و التوزيع ، القاهرة ، مدحات صادق ، أدوات و تق 2 
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  الإيجار الدوليقرض: 
 الدولي:تعريف الإيجار  (1

 الممول بمقتضاه يقوم أساليب التمويل من أسلوب أنّه على الإيجاري القرض يعرف     
 يتسلّم لذيا بمعرفة المستأجر مواصفاته ووضع تحديده يتم رأسمالي أصل بشراء( المؤجر)

 دة،زمنية محد فترة كل للمؤجر محددة اريةإيج قيمة بأداء يقوم أن على المورد من الأصل
 بحق مؤجرال يحتفظ التعاقدية العلاقة هذه ظلّ  وفي. الأصل هذا وتشغيل استخدام مقابل

 بين ريختا أن العقد مدة نهاية في للمستأجر ويكون المؤجرة، الرأسمالية ملكية الأصول
 :التالية البدائل أحد

 قبل من سداده سبق ما تحديده في يراعى ليه،ع متّفق ثمن مقابل المؤجر الأصل شراء -
 التعاقد. فترة خلال مبالغ من المؤجرة الشركة المستأجر إلى

 تيال بالشروط أخرى لمدة المؤجرة الشركة مع المستأجر قبل من الإيجار عقد تجديد -
 المؤجر. الأصل تقادم الاعتبار في الأخذ مع عليها الطرفان يتّفق

 .المؤجرة ركةالش إلى الأصل إرجاع -

 من يالإيجار  للقرض التمويلي الطابع على تركيزه التعريف هذا خلال من نلاحظ     
 أن مكنو ي نشاطاته في يحتاجه الذي الأصل على الزبون حصول وصفه لطريقة خلال
 ببيع لوعد متضمن عقارات أو عتاد لتأجير عقد هو الإيجاري القرض أن باختصار نقول

 للقرض المعطى التعريف يكن ومهما. ذلك العقد مدة نهاية يف العقد موضوع الأصل
 والمفاهيم المصطلحات الإحاطة ببعض منّا يتطلّب التقنية لهذه الجيد الفهم فإن الإيجاري

 نيةالقرض الإيجاري كتق خصائص تمثّل والتي الإيجارية القروض عقود في المستخدمة
 1.العقود أنواع باقي عن تميزه تمويلية

 

                                                           

سمير محمد عبد العزيز، التأجير التمويلي ومداخله المالية، المحاسبية، الاقتصادية، التشريعية والتطبيقية، مكتبة ومطبعة  1 
 .81-80،ص  2000،  الإسكندرية الأولى الطبعةالإشعاع الفني، 
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 : الإيجاري لية القرضسير عم (2
 طلب قرض الإيجار.  .1
 إرسال الطلبية . .2
 بيع الآلة. .3
 البضاعة.إرسال  .4
 التسديد. .5
 عقد القرض بالإيجار.  .0
 تحويل القرض بالإيجار.  .7

 أنواع قرض الإيجار  (3

تم تقسيم قرض الإيجار إلى نوعين و ذلك حسب طريقة التمويل و حسب طبيعة الأصل و 
 : نتطرق له فيما يلي

 : و هو بدوره ينقسم إلى نوعان هما : حسب طريقة التمويل الإيجار .أ
 المالي التأجير (leasing financier) : 

 مدة كل غطيي بأنّه التمويلي الاستئجار ويتميز عقد الرأسمالي بالاستئجار كذلك ويعرف     
 لالأص حياة مدة من أقل تكون مدته قد الذي التشغيلي الإيجار عقد عكس الأصل، حياة
 سعر تضمنت الخاصة به الإيجارية للدفعات الحالية القيمة بأن يتميز أنّه كما تصادية،الاق

 نصبند ي الحالات معظم في يتضمن لا التمويلي الاستئجار عقد أن كما. المؤجر الأصل
 ومتّفق حددةم بنسبة المدة نهاية عند العقد لتجديد إمكانية وجود مع ولكن إلغائه، إمكانية على

 النسبةب جذّابة تكون قد عليها، متّفق بقيمة الأصل تملّك للمستأجر يمكن كما عليها،
 1.للمستأجر

 صيانة خدمات أية تقدم لا أنّها كذلك، التمويلي، الاستئجار عقود خصائص ومن     
 والضرائب لتأمينا بتكاليف وكذلك بالكامل، الصيانة بنفقات المستأجر يتكفّل للتجهيزات حيث

 العقد نهيي أن المستأجر أراد فإذا إلغاؤه، يمكن لا التمويلي عقد الاستئجار نأ كما العقارية،
                                                           

1  Aswath Damodaram, finance d’entreprise : Théorie et pratique, de Boeck, 2eme éditions, 

Paris, 2004, p 667. 
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 دفعات تسديد عن تخلّف إذا أما واحدة، دفعة المتبقية دفعات الإيجار كافة يسدد أن فعليه
 1إفلاس الشركة.إعلان  إلى النهاية في يؤدي قد ذلك فإن الإيجار

 التشغيلي التأجير (leasing operational ):  

 رالمستأج خلالها يقوم الأصل حياة عن مدة عادة تقل لمدة الأصل تأجير يتم وفيه     
 عن سؤولام المستأجر لا يكون المدة هذه وخلال باستخدامه، والانتفاع الأصل من بالاستفادة

 إصلاح أو عمليات صيانة أي إجراء عن مسؤولا يكون ولا للأصل، تحدث أعطال أي
 الأصل صالحاا  هذا يظلّ  أن على العمل( التأجير شركة) لمؤجرا على أن حيث للأصل،

 المؤجر بينو  المستأجر بين القائمة التعاقدية العلاقة تكون وبالتالي والتشغيل، للاستخدام
 على ائمةق وظيفية علاقة وهي الأصل، تشغيل بخدمات الانتفاع بقدرة أساسا علاقة مرتبطة

 . به والانتفاع لتشغيله لمستأجرا إلى المؤجر من حيازة الأصل انتقال

 ه؛ل المستأجر استخدام أثناء الأصل وصيانة بخدمة القيام في يستمر المؤجر أن إلاّ      
 تعلّقي فيما خاصة التشغيلي، الاستئجار من النوع هذا في رائدة شركة IBM شركة وتعتبر

 وقد ية،الشخص سباتالحا أو الحجم كبيرة سواء الإلكترونية والحاسبات الحاسبة بالأجهزة
 الخاصة بها المستندات تصوير آلات تسويق في النظام هذا XEROX شركة استخدمت
 2.منافسيها على والتغلّب السوق في حصتها وزيادة تأكيد في ونجحت

    ةالتقني هذه استخدام إلى نامية أو متقدمة العالم، دول مختلف في الشركات وتعمد     
 بمدى افقيا،وتو  زمنيا مرتبطة منفعة وهي الأصل، يتيحها التي عةالمنف على أجل الحصول من

 رضا دىوم والبديلة، المماثلة الأجهزة من أفضل هو ما تقديم على الأصل وقدرته هذا كفاءة
 يامق إمكانية النوع هذا خصائص ومن. المقدمة المنفعة أو عن الخدمة العملاء أو المستأجر
 الكثير لدى قبولاا  تلقى قد الخاصية وهذه يشاء، وقت في أي الاستئجار عقد بإلغاء المستأجر

 أصبح أو صلاحيته، فقد بأصل الارتباط العقد وعدم إلغاء يمكنهم حيث والأفراد المنشآت من

                                                           

المتخصصة،  التمويلات أحمد بوراس، تمويل المنشآت الاقتصادية: المنشأة الاقتصادية، مصادر التمويل، تكلفة التمويلات، 1 
 .20,ص2008 العلوم للنشر والتوزيع، عنّابة، دار

 .109،ص  2001، القاهرة , ، الطبعة الأولىدون نقود، مجموعة النيل العربيةد. محسن أحمد الخضيري، التمويل ب 2 
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 معدات ورظه إلى يؤدي تطور تكنولوجي حدوث حالة في خاصة تشغيله، في اقتصادي غير
 .الخام المواد و لطاقةل استخداما أقل أو إنتاجا أكثر أو تقدما أكثر

 يثح الإيجار شركة على مرتفعة شبه مخاطرة يمثّل الاستئجار من النوع هذا أن كما     
 أخرى، رةم وتعيده الأصل استعمال عن وتتوقّف المستأجرة، مؤسسات تتأثّر أعمال ما كثيرا
 1بشرائه. مأن يكون لدى شركة الإيجار بديل يستأجر الأصل مرة أخرى أو يقو  يتعين هنا ومن

 الإيجاري القرض بين نميز المعيار هذا وحسب : الإيجار حسب طبيعة الأصل .ب
 .المعنوية للقيم الإيجاري والقرض للعقارات الإيجاري القرض ، للمنقولات

  ي للمنقولاتالإيجار القرض:Crédit-Bail Mobilier  

 موما،ع الإنتاجية سائلوالو  والآلات كالعتاد منقولة تأجير لأصول عملية عن عبارة وهو     
 تلكل مالكة تصبح والتي ، الإيجاري مؤسسة القرض طرف من التأجير بغرض مشترات
 ولالأص من جزء أو كل حق تملّك له فالمستأجر الإيجاري القرض لعقد وطبقا. الأصول
 عاتالدف الاعتبار بعين تأخذ والتي مسبقا، ومحددة معينة قيمة دفع طريق عن المؤجرة،
 2.كإيجارات المسددة

 :يلي ما للمنقولات، الإيجاري القرض لعقد العامة الشروط ومن 

 .Identifiable ومحددا معروفا الأصل يكون أن -

 .l’usage durable الدائم للاستعمال موافقا الأصل يكون أن -

 .Amortissable للاهتلاك قابلا الأصل يكون أن -

 نجد للمنقولات إيجاري لقرض   للقرض موضوعا نيكو  لأن القابل العتاد أنواع أهم ومن     
 عتادال المكاتب، و المطابع عتاد العمومية، الأشغال عتاد الصناعي، العتاد النقل، وسائل

                                                           

 .110-109، ص أعلاه  نفس المرجع 1 

2 Farouk Bouyacoub, L’entreprise et le financement bancaire, Editions casbah, Alger, 2001, 

p32 . 
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 دات،حاص جرارت، ) الفلاحي والعتاد...(  الأسنان، أطباء عتاد الطبي، التصوير) الطبي
 1سنوات. 7و  3يجار المنقولات بين ما تتراوح مدة عقد إ وعادة ،...( متنوعة، فلاحية آلات

 ي للعقارات الإيجار  قرضالCrédit-Bail Immobilier:  

 مهني استعمال ذات لبنايات تأجير عملية عن عبارة للعقارات الإيجاري القرض إن     
. لكذ اختارت إذا العقد مدة نهاية في العقاري الأصل لذلك مالكة تصبح قد معينة، لمؤسسة
 .سنة 20 إلى تصل وقد سنة 15 و 8 بين ما العقاري الإيجاري القرض دعق مدة وتتراوح

 سساتالمؤ  معظم أن كما العقارية، للاستثمارات الكامل بالتمويل التقنية هذه وتسمح     
 نكية،ب لمجمعات فروع عن عبارة هي الائتمانية التسهيلات من النوع هذا تمارس التي المالية
   ساتالمؤس مثل والقانونية الضريبية المزايا من للاستفادة ةخاص قانونية أشكال تأخذ وقد
 المصانع، بناء تمويل في عادة الإيجاري القرض تقنية وتستخدم فرنسا، في SICOMI نوع من

 2مساحات.....الخ. المخازن، المكاتب، الورشات،

  الايجاري للقيم المعنويةالقرض :Crédit-Bail Des Valeurs Incorporelles 

 نافسيهام من صناعية رخص و اختراع براءات شراء المؤسسة تفضل بعض الأحيان في     
 عتاد على الحصول بهدف جاهزة، مؤسسات أو Commerce de Fond المحل شهرة شراء أو

 اعمله تنمية بهدف السوق من جديدة أجزاء اقتحام أو للسوق جديد منتوج إدخال أو إضافي
 3.بنفسها والتطوير البحث بعمليات القيام بدل وهذا أكثر، والتوسع

 القرض تقنية المعنوية القيم على الحصول لتمويل المؤسسة أمام المتاحة الحلول بين ومن     
    تشير لا بداياته في الإيجاري القرض لنشاط المنظّمة القوانين كانت أن فبعد الإيجاري،

 تتيح اضرالح الوقت في أصبحت معنوية؛ قيم تمويل في التقنية هذه استعمال إمكانية إلى
 أنّه يثبت العملي الواقع أن إلاّ  أخرى، معنوية وعناصر المحل لشهرة إيجارية قروض عقد

                                                           
1 florence et Jacqueline delahaye, finance d’entreprise : Manuel et Applications, dunod, Paris, 

2007,p52. 
2 Michel di martino, guide financier de la petite et moyenne entreprise, Les éditions 

d’organisations et les éditions : finance et gestion, Paris, 1993,p89. 
3 Alain Bizot, La pratique Bancaire française en matière de financement sur le marché 

intérieure, Editeur : La Revue Banque, Paris, 1985, p 106-107. 
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 الجمعية طرف من أجريت التي كالدراسة المعنوي، الإيجاري للقرض تطبيق هناك ليس
 1.ذلك أثبتت والتي المالية للمؤسسات الفرنسية

 قرض دلعق موضوعا تكون أن يمكن التي المعنوية عناصرال بين من أنّه كذلك ونشير     
 إذ كانت الآلي الإعلام برامج بعض استعمال كحق الاختراع براءات أنواع بعض إيجاري

 2. للمنقولات الإيجاريتستجيب لشروط القرض 

 مزايا و عيوب قرض الإيجار الدولي  (4
 :ما يلي من مزايا و عيوب قرض الإيجار الدولي 

  مزايا : 

 100 %بالتمويل يسمح الإيجار رضق . 
 سرعةب قرض إيجار يمتاز لكل طويل وقت يأخذ دائما تقليدي قرض بتجسيد السرعة 

 .( أسابيع أربعة إلى من أسبوع ) إجراءاته
 جيدة بالتمويل لتطوير قرض الإيجار للمؤسسة المتوسطة التي لها أرباح سمح      

 خلاف على تأمين مؤسسة من نماض علىمقابل حصولها  تجديد منتوجاتها أو
 .ساتالمؤس هذه لمثل الفرصة الأحيان غالب في يمنح لا الذي الكلاسيكي التمويل

 تجهيزاتال تبديل يمكنه بحيث التكنولوجي، رخطال ضد ضمان مثلي جارالإي فرض 
 لامالإع مثل بسرعة تتطور التي الميادين في خاصة وهذه جديدة أجيال ظهرت إذا

  الآلي.
 الأخيرة هذه قدرة يدعم فلهذا المؤسسة، ميزانية في الإيجار قرض يظهر لا        

 .الاقتراض على
 عيوب : 

 نسبيا. مرتفع وهو 16 إلى 13 بين ما يتراوح العملية الفائدة معدل متوسط 
  جدا عالية ةوسيل يعتبر الجباية من الموفرة المبالغ من تستفيد لا المؤسسة كانت إذا . 

                                                           
1 Rose Noëlle Schütz, Les recours du crédit-preneur dans l’opération de crédit- 

bail, Tome 25, France, 1994,P123. 
2 Florence et Jacqueline delahaye, Op.cit, p 374. 
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 لمؤسسةل العامة التكاليف المؤجرة السلعة امتلاك قيمة إلى إضافة ملتش الإيجار قيمة 
 المؤجرة،

 1.الربح هامش وكذلك المستثمر رأسمال أرباح

  في االتمويل الجز : 
 مبيالاتك أو سندات بيع وتتضمن الخارجية، التجارة أدوات من أداة التقنية هذه تعتبر     
 أحد امقي نتيجة المالية الالتزامات هذه شأتن و فوري، نقدي تمويل على الحصول أجل من

 .أجنبي بلد في مستورد إلى سلع ببيع المصدرين
 الجزافي:تعريف التمويل  (1

         نداتس بيع وتتضمنالخارجية  التجارة تمويل أدوات من أداة التقنية هذه تعتبر     
لية امات الماالالتز  هذه فوري، و تنشأ نقدي تمويل على الحصولكمبيالات من أجل أو 

           المصدر من آخر، ورغبة بلد في مستورد إلى سلع بيع نتيجة قيام احد المصدرين
 أحد إلى يعهابب يقوم ، فإنه حوزته في التي الدين سندات مقابل تمويل على الحصول في

      بيعلو يتم هذا ا،إلى البائع الرجوع حق دون تخصصةلمالتمويل ا مؤسسات أو البنوك
 زمنية ةفتر  خلال عادة تستحق والتيأو الكمبيالات المباعة  السندات المصدر يسلم بأن
( سنوات من تاريخ الصفقة إلى مشتري الدين مقابل الحصول على قيمتها 5) إلى تمتد
 فورا.

 هما:أساسيتين و  خاصيتين الجزافيمن خلال هذا التعريف يظهر التمويل 

  تمنح لتمويل عمليات الصادرات  القروضهذه  أنو تتمثل في  :الأولىالخاصية 
 و لكن لفترات متوسطة.

 مشتري هذا النوع من الديون يفقد كل حق في متابعة المصدر  أن :الخاصية الثانية
هذا ( و هذا الدين توقيع على هذه الورقة )أي ممتكلوالذين قاموا بال الأشخاص أو

 2مهما كان السبب.
                                                           

 .275, ص 1997نور الدين خباب "الإدارة المالية" دار النهضة , بيروت  1 
 .126, ص 2004الطاهر لطرش , مرجع سابق, 2 
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 سير عملية التمويل الجزافي : (2
 ع السلع الرأسمالية بين المصدر والمستورد.عقد بي .1
 تسليم السلعة المباعة للمستورد. .2
 تسليم السندات الأذنية للمصدر. .3
 عقد التمويل الجزافي بين المصدر وجهة التمويل. .4
 لجهة التمويل. تسليم السندات الأذنية .5
 سداد قيمة السندات للمصدر ناقص نسبة الخصم. .0
 تورد لتحصيلها عند الاستحقاق.تقديم السندات الأذنية لبنك المس .7
 1في تواريخ الاستحقاق.سداد قيمة السندات  .0

 2:مزايا التمويل الجزافي (3
 :أهمها المزايا من كبير بعدد التمتع للمصدر يتيح الجزافي التمويل إن

 متهاقي على يحصل يستطيع أن المصدر بها قام التي الآجلة المبيعات إن 
 .نقدا

  حسينوت خزينته بتغذية للمصدر يسمح قدان القيمة هذه على الحصولإن 
 .المالية وضعيته

 مقابل  لزبائنا رصيد بتقليص وذلك ميزانيته هيكلة بإعادة أيضا للمصدر تسمح
 الجاهزة. السيولة رصيد زيادة

 ةبطبيع والمرتبطةالية والم التجارية المحتملة للأخطار التعرض تجنب 
 .العمليات

 أسعار تغيرات عن الناجمة الصرف أخطار إلى التعرض احتمالات تجنب 
 بين تاريخ تنفيذ الصفقة التجارية و تاريخ التسوية المالية. الصرف

 

 
                                                           

 .35,ص 2001مدحات صادق, مرجع سابق, 1 

 .712, ص 2004,ش , مرجع ذكر أعلاه الطاهر لطر  2 
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 وتحويل الفاتورة الوكالة التجارية  الثالث:المطلب 

 .التجارية الوكالة الاستيراد عملية تمويل مصادر من     

 الوكالة التجارية:  
 :تعريف الوكالة التجارية (1

 الأجانب، من المستحقة المصدر ديون تسوية في تختص البنوك، تجمع نع عبارة هي     
 الوكيل تدعى مالية ومؤسسة جهة صناعية من أو تجارية مؤسسة بين اتفاقية بإبرام وذلك

 سنة مدةل والبنك المصدر بين يعقد تتم التمويل من الطريقة أخري،هذه جهة من التجاري
 .بالأجان الزبائن لدى ديون بشراء لتجاريةا الوكالة بموجبها تقوم قابلة للتجديد

 من ةصناعي أو تجارية مؤسسة بين مبرمة اتفاقية عن عبارة هي التجارية الوكالة      
 الأخير وهذا أخرى جهة من التجاري الوكيل تدعى أخرى جهة ومن مالية ومؤسسة جهة

 : يضمن

 الدفع الفوري بمعنى الفاتورة تحصيل 
 التجارية أو الصناعية ؤسسةالم لحساب السلع فاتورة. 
 1النهائي. الدفع 

 عيوب الوكالة التجارية مزايا و  (2

الوكالة التجارية كغيرها من الوسائل التمويلية لها مزايا و عيوب نلخصها في النقاط      
 2 : التالية

 مزايا: 

 للمصدر الخاصة الخزينة سير تسهيل. 
 ذاه عانتها على تأخذ تجاريةال الوكالة لأن الدفع عدم لخطر يتعرض لا المصدر 

 .الخطر
                                                           

 .BNAوطني الجزائري معلومات من البنك ال 1 
 .129طاهر لطرش , مرجع سبق ذكره ص  2 
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 التجاري الوكيل حسب وهو واحد حساب إلى المؤسسة زبائن صفت تحويل. 
 الزبون حساب من للتخفيف نظرا المصدر ميزانية تقدير حسن. 

 :عيوب 

 كذاو  الزبائن ونوع دعد بسح ومتغيرة مرتفعة التمويل طرف من النوع هذا تكلفة 
 .ردالمستو  لبلدل السياسي الخطر

 التجاري الخطر في المتمثل الدفع عدم خطر. 
 
  تحويل الفاتورة 
الأجل  قصير للتمويل أخرى طرق هناك الذكر سابقةبالإضافة إلى أساليب التمويل       

 منها عملية تحويل الفاتورة.
 :مفهوم عملية تحويل الفاتورة (1
الب الأمر في غ)تكون  متخصصة مؤسسة بواسطتها تقومآلية  هي الفاتورة تحويل     

هذه  قومت الأجنبي،حيث الزبون على المصدر يملكها التي الديون بشراء مؤسسة قرض(
 في درالمص محل تحل فهي ،وبهذاك لبذ القيام حسن وضمان الدين بتحصيل مؤسسة
ولكن  ،التسديد عدم احتمالات عن الناجمة الأخطار كل تتحمل فهي لذلك وتبعاالدائنية 

 الناتج من رقم الأعمال 4%  إلى تصل قد نسبيا مرتفعة عمولة على تحصل فإنها ذلك
 .التصدير عملية عن

 أن ارباعتب الأجل قصير ويلللتم ميكانيزم عن عبارة هي الفاتورة تحويل وعملية
 التي المتخصصة المؤسسات طرف من مسبقا الصفقة مبلغ على يحصلون المصدرين
 1.رأشه عدة يتعدى لا الذي التسديد أجل حلول قبل العمليات من النوع تقوم بهذا

 :عملية تحويل الفاتورة   أطراف (2
 :2تتطلب عملية تحويل الفاتورة وجود ثلاثة أطراف تنشا فيما بينها علاقة تجارية 

                                                           

 . 115ص ،مرجع سبق ذكره أعلاه  1 
 .44-44ص ،سبق ذكره  مرجع ،مدحت صادق 2 
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  وهو الطرف الذي يكون في  الصانع،وهو التاجر أو الموزع أو  الأول:الطرف
ة في هذا ي تكون متخصصحوزته الفاتورة التي تشتريها المؤسسات المالية الت

 أو أحد البنوك التجارية التي تتوفر لديها هذه الخدمة المصرفية.  ،المجال
  وهو العميل ويقصد به الطرف المدين للطرف الأول. الثاني:الطرف 
  وهو المؤسسات المالية المتخصصة في هذا النشاط أو أحد الثالث: الطرف

 شاط.دمة والتي يعهد إليها بهذا النالبنوك التجارية التي تتوفر لديها هذه الخ

 والشكل الموالي يوضح العلاقة بين الأطراف الثلاثة:

 .سير عملية تحويل الفاتورة :( 1الشكل رقم )             

 
 

 (5) 
 (3) 

 (4) (0) 
 (1) 

 
(2) 

 .  40، ص2224سابق، المصدر: مدحت صادق، مرجع                
 

 :اتورة من خلال الخطوات التالية تتم عملية تحويل الف
 .المستورد إلى معينا منتجا يبيع المصدر .1
 .المصدر إلى رسالهاإ و المباع المنتج بقيمة مديونية سندات على المستورد يوقع .2
 متخصصة.المالية ال المؤسسات أو التجاري البنك إلى الفاتورة ببيع المصدر يقوم .3
 .80%  إلى تصل الفاتورة قيمة من معينة نسبة المصدر يمنح التجاريابنك  .4
     ليهإ المديونية سندات بسداد إياه مطالبا المدين بإخطار التجاري البنك يقوم  .5

 في تاريخ الاستحقاق.

 الطرف الثالث          

البنك التجاري أو المؤسسة 
 المالية المتخصصة

 الطرف الثاني          

 لمستورد ا          

   

 الأولالطرف      

 المصدر        
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  :و تلخص المراحل و الخطوات التي يؤدي من خلالها هذه الخدمة فيما يلي
   بنك التجاريلا إلىبتسليم الفاتورة  البضاعةيقوم البائع )المصدر( فور التسليم  -

 . تبعم هو كما(  المستورد) المشتري إلى وليس المتخصصةالمؤسسة المالية  أو
البائع و هذا  إلى 80% إلى تصل الفاتورة قيمة من معينة نسبة بسداد البنك يقوم -

 هو الجانب التمويلي من الخدمة.
ورة الفات قيمة من 100 % بتحصيل البنك يقوم الفاتورة قيمة استحقاق موعد في -

العملات  و المصاريف خصم بعد للبائع المتبقية النسبة سداد ويتم من المشتري
 سداد ينب ما الفترة عن التمويلية الخدمة الأساسي، مقابل الفائدة سعر إلىمضافة 

 .المشتري من تحصيلها وتاريخ البائع إلى 80% نسبة
 :مزايا عملية تحويل الفاتورة  (3

 ديون حويلبت المالية هيكلتها تحسين من المصدرة اتللمؤسس يسمح الفاتورة تحويل إن -
 .جاهزة سيولة إلى آجلة

  بي التسيير المالي و المحاس يخص فيما المصدرة المؤسسة على الملقى العبء تخفيف -
 و ذلك بان يتعهد بهذا التسيير إلى جهةبالزبائن، المرتبطة الملفات لبعضو الإداري 

 ة في هذا النوع من العمليات.أخرى هي المؤسسات المالية المتخصص
      ل و ترك عمليات التحصي البيع،توفير وقت المؤسسات المصدرة لعمليات الإنتاج و  -

 مكان عن متباعدة مناطق يغطي كان العمل إذا خاصة البنك،و التزاماتها القانونية على 
 .المصدرة المؤسسة وجود

 من قيمة الفواتير 80% إلى تصل قروض على المصدرة المؤسسة حصول إمكانية -
 .عليةالف التحصيل لعمليات الانتظار دون مقبولة فائدة بأسعار للتحصيل الجاهزة

ارية عند شرائه سندات المديونية ،إذ انه يضمن سداد التج المخاطر البنك يتحمل -
         عجزهم حالة في حتىالمصدرة، المؤسسة مديني من المستحقات المالية المطلوبة

لديون مخصصات مالية ل تجنيب من المصدرة المؤسسة تعفي ديونهم و بذلكب عن الوفاء



 خل إلى التجارة الخارجية و الاستيرادمدالفصل الأول:      

41 
 

السيئة المشكوك في تحصيلها ، يحقق البنك لنفسه فوائد مهمة فهو فضلا عن العمولات 
 1ن العملاء.م كبيرالاحتفاظ بعدد  أيضاو الفوائد التي يتقاضاها من عملائه فانه يحقق 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                           

 .116، ص2004مرجع سابق،  الطاهر لطرش، 1 
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 :لاصة الفصلخ

 لتجارةا تعبر حيث الخارجية، للتجارة والفكرية النظرية الجوانب الأول الفصل تناول     
 قيامها ندويست العالم، دول بين وواردات صادرات شكل والخدمات في السلع تبادل عن الخارجية

 لتخصصا بين هذا الارتباط أدى وقد الدولي، العمل وتقسيم الإنتاج في التخصص ظاهرة إلى
           الإنتاج في تخصص على أنها ظاهرة الأخيرة هذه دراسة إلى الخارجية ارةوالتج الدولي

 .الدولي المستوى على تقسيم العمل ظاهرة أو

 وقد لمؤسسة،ل بالنسبة كبيرة أهميةوالذي بدوره يمثل  الاستيرادكما تناولنا أيضا مفهوم      
باعتباره  فيه المتدخلة والأوساط وأنواعه الاستيراد عرض مفهوم إلى الفصل هذا تطرقنا في

 العمليات يف طرق التمويل وكذا الدولية التجارة في لأهميته الكبرى للمؤسسات أساسيا نشاطا
 وكذا واءس حد على المورد أو المستورد يواجهها التي العويصة المشاكل من لأنها الاستيرادية

 .الطرق هذه عيوب ومزايا

د لا بد من معرفة الإجراءات التي من الواجب إتباعها لضمان و عند التطرق إلى الاستيرا     
 سير جيد و ناجح لعملية الاستيراد و هذا ما سيحتويه الفصل الموالي.
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 الفصل الثاني

 مراحل سير عملية الاستيراد
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 تمهيد:

عد من طرف المؤسسة نظرا للإجراءات المتعددة تستدعي عملية الاستيراد جهد و خبرة و ب       
واء قبل عملية الإستيراد و التي تتمثل في تحديد الحاجة، البحث عن التي يجب متابعتها س

ي إجراءات ف   مصادر التوريد و الموردين و إبرام العقود اثناء تنفيذ عملية الإستيراد المتمثلة
ات أو الأوراق التي تتم عن طريق الشيك التقليدية،الدفع التي تتم بطريقة مختلفة إما بالتسوية 

ما  المستندي. عتمادكالاة, يبالتسوية المستند التجارية, وا 

وبعد ذلك تأتي مرحلة الإجراءات النهائية لعملية الاستيراد والتي تشمل التأمين على      
يصالها إلى مقر المستورد. لدراسة و البضائع والعبور إلى بلد المستورد وفي الأخير جمركتها وا 

 ية:تالهـذه النقـاط بشـكل مفصـل اعتمدنا على الخطة ال

 .الإجراءات المتخذة قبل عملية الاستيراد المبحث الأول:

 .الإجراءات المتخذة أثناء عملية الاستيراد وتقنيات الدفع المبحث الثاني:

 .تنفيذ عملية الاستيراد المبحث الثالث:
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 المبحث الأول: الإجراءات المتخذة قبل عملية الاستيراد 

ة ي المؤسسة النشاط العادي لتوفير كل ما تحتاج إليه هذه الأخير تتضمن عملية الاستيراد ف     
في الوقت المناسب والكميات المناسبة، فتضع صورة عامة لهذه العملية وسيرها، ومن بين 

 المعالم الضرورية التي وجب الإشارة إليها والمتعلقة بعملية الإستيراد نجد:

 .تحديد الحاجة 
 ين.البحث عن مصادر التوريد والمورد 
 .ابرام العقد للإستيراد 

 المطلب الأول: تحديد الحاجة 

تعتبر تحديد الحاجيات خطوة أولية للجوء الى عملية الاستيراد، وذلك بتحديد السلع التي      
 تحتاجها المؤسسة.

جراء ما هو إلا عملية تقديرية تقوم على أساس تحليل سجلات المؤسسة بعد إجراء هذا الإ     
 ث عن السوق ورغبات العملاء والمستهلكين.دراسات وأبحا

 الفرع الأول: العوامل المتدخلة في تحديد الحاجة   

 وتتمثل فيما يلي: العوامل الداخلية: (1

الأهداف التجارية للمؤسسة، والأسعار الاجتماعية التي لها علاقة بالقدرة الشرائية وهذا ما  -
 يضيق من دائرة المردين ويحد من اختيار النوعية.

 لقدرة الإنتاجية الوطنية الحقيقية والوضعية المالية للمؤسسة والدولة.ا -
 ضرورة تموين مخزون استراتيجي للمواد الأساسية ولو بتكاليف باهظة. -

: وهي العوامل التي تتعلق بالمواد المستوردة، حيث يمكن ن تكون اقتصادية، العوامل الخارجية (2
 1إدارية سياسية، اجتماعية تقنية وجغرافية.

 

                                                           
دارة المبيعات" دار الجامعية بيروت، السنة توفيق، عادل حسن"جميل  1  .139، ص1985 مبادئ التسويق وا 
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 :: تتكون هذه العوامل منالعوامل الاقتصادية والإدارية (3
 .وضعية النشاط الاقتصادي ودرجة نموه -
 .توفير الموارد الأولية ورؤوس الأموال ودرجة التصنيع -
 .حالة ميزان المدفوعات والميزان التجاري -
 .حالة الدخل الوطني الخام وحالة المديونية العمومية -
 .املةالموارد الوطنية من اليد الع -
 .تطور التبادل التجاري -
 ى.ادية من قطاع لأخرومن منطقة لأخر مدى تغير الظروف الاقتص -
 .درجة المنافسة الوطنية -
 .سهم والسندات في البورصة الدوليةمدى تطور تداول الأ -

 : هذه العوامل تشمل:العوامل السياسية والاجتماعية (4

 حالة العلاقات السياسية مع الشركات الأجنبية. -
 قيات الدولية الجديدة.الاتفا -
 الازمات المختلفة. -
 الثقافات ومدي تأثيرها على تنظيم العمل. -
 وضعية سوق التشغيل. -

 : تتكون العوامل التقنية والجغرافية من:العوامل التقنية والجغرافية (5
 تقنيات الإنتاج المستعملة. -
 نوعية وجودة الانتاج. -

 شكال تبليغ الحاجةأالفرع الثاني:    

 :شكال التاليةن تأخذ الأأليغ الحاجة يمكن في حالة تب
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 :طلب الشراء -1
ة صليغ الاحتياجات ويحرر لمعرفة الحيمثل طلب الشراء النموذج الأكثر استعمالا في تب      

    التي نشأت عندها الحاجة الي المشتريات ويتخذ أساسا من نشاط إدارة المشتريات فيما بعد
    تها و فيما يحتويها من بيانات من شركة الى أخرى ,و تختلف طلبيات الشراء في تصميما

 و تتمثل هذه البيانات فيما يلي:

 .رقم طلب الشراء وتاريخه 
 .الكمية المطلوبة 
 .الوصف الكامل للأصناف المطلوبة 

 في بعض الأحيان تتضمن طلبات الشراء بيانات أخرى مثل:     

 عدادإلموردين، يستخرج طلب الشراء بعد التاريخ المطلوب فيه وصول المواد، وأيضا أسماء ا
 .دائرة المشتريات ويحتفظ مصدر الطلب بالصورة إلىطلب المورد، أي الطلبيات فيرسل 

 بطاقة طلب الصنف السائد: -2
قد تبلغ إدارة المشتريات بالاحتياجات عن طريق بطاقة طلب الصنف السائد وذلك       

 والتشغيل. الإصلاحمات الصيانة و للأصناف التي يتكرر شرائها، خاصة من مستلز 
 واهم البيانات التي تظهر على هذه البطاقة:

 ف.نالوصف الكامل للص 
 .الكمية المطلوبة 
 .مصادر المشتريات 
 .أسعر الصفقات التي سبقت 
 : كشف طلب المواد -3

المطلوبة للإنتاج إحدى الأنواع التي تستحقها  الأصنافالكشف على جميع يشمل هذا      
بمواصفات الكاملة ,كما تحدد المقدار الذي تحتاجه كل  سة، وتحدد هذه الأصنافهذه المؤس

وحدة من كل الأصناف المطلوبة وعندما يدفع هذا النموذج الي إدارة المشتريات مرفقا ببرنامج 
 الإنتاج فانه يعتبر بمثابة طلب شراء الأصناف الواردة فيه.
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لجهد ,كما يكون اكثر ملائمة في حالة شراء و يفيد هذا الشكل في توفير الكثير من ا     
 الأصناف النمطية و التي يتم وصفها بسهولة و يستخدم بكفاءة.

 :قرار الشراء -4
              تجد العديد من المؤسسات نفسها مضطرة لاستيراد منتجاتها من المواد الأولية      

جد توتكثر فيها عروض البيع، ف بعيدة الأسواق الخارجية أنو الاستهلاك، ربما أالتجهيز،  أو
ات عديدة لى سياسإهناك غياب المعلومات الكافية للمساعدة في اتخاذ القرار، فتلجأ المؤسسة 

كذلك الإجابة قبة العروض، و افي التخطيط، التنظيم لتنفيذ ومر  لنجاح عملية الاستيراد، تتمثل
 1التالي: على النحوحول التساؤلات المبنية 

 ماذا نشتري: (1

يها التي يرغب ف ن تكون له فكرة على المنتوجات الاستطلاعيةأيجب على المستورد      
يطة ا المواد الأولية والوسمأ المطلوبة، أوعن المنتوجات غير المرغوبة  بتعادوالاالمستهلكين 

ن يكون على دراية بمختلف العروض ومنفعة كل عرض لأنها تحدد نوعية المنتوج أفيجب 
ب معرفة لشروط استعمالها قدرات المنتوجات وخاصة ضرورة وجود خدمات النهائي وكذلك يج

 ما بعد البيع لضمان نجاح عملية الاستيراد.

 كم نشتري: (2

تي ثم يحدد الكمية ال يكون على علم لمتطلبات المستهلكين، أنيجب على المستورد      
 نتوجات الوطنيةفي شرائها وذلك في الزمن المحدد وكل هذا مع مراقبة وضعية الم يرغب

ن هذه المعلومات المتعلقة بالسوق تساعد على الشراء والتنبؤ بالمشتريات لأ للسوق المحلية،
لاعتبار بعين ا الأخذوعرضها في الوقت المناسب قبل تقدير الكميات المراد شراءها وهذا مع 

 2السياسات التجارية المتبعة من طرف الدولة.

 

 
                                                           

 .128ص  1976إدارة المشتريات و المخازن, مكتبة الطليعة للنشر و التوزيع, الطبعة الأولىمصطفى زهير 1
 .66ص  1997دار الصنعاء للنشر و التوزيع, عمان, الأردن, الطبعة الثانية-التسويق-طارق الحاج و آخرون2
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 متى نشتري: (3

ة دورا ستهلاكية التي تلعب البواعث العاطفيلشراء هو عقلاني بعكس السلع الإل إن الدافع      
رات و هاما في شرائها، فالمشتري الصناعي يفضل السلع التي تتصف بقدرتها على تحقيق الوف

ر الصرف سواءا سع لى الوضعية السياسية والتغير فيإتي تؤدي لخفيض التكلفة بالإضافة ال
، والتي تساعد المستورد على اتخاذ قرار الشراء واختيار الوقت المناسب و استقراراأكان اضطرابا 

 للاستيراد.

 ين نشتري:أمن  (4

تلعب المعلومات دورا كبيرا في تحديد واختيار مصادر التموين لبعض المستوردين      
ن بعض المعلومات ا  و  محددة،والإمكانيات المحددة تقيدهم وتوجيههم الى مصادر تموين 

 اعد على وجود مصادر تموين أخرى تمنح للمستورد فرصة تموين جديدة.الخاصة تس

 بأي سعر نشتري:  (5

سال، ر التقريبية. مثل تكاليف النقل، الإتدخل في سعر شراء منتوج ما التكلفة       
      في بعض الأحيان يكون  الأدنى ليس من الضروري هو الأفضل، والسعر إلخالتخزين...

على مقابل الضمان الذي يقدمه المصدر، مثل التأمين، أصدر بسعر من الضروري الدفع للم
   ن يكون على علم بكل هذه الشروط المتعلقة بالعروضأذ على المستورد إ الخدمات التقنية،

 ثم تحديد سعر الشراء.

 كيف نشتري: (0

يكلة هتتعلق طريقة الشراء بأهمية الاستيراد بالنسبة للمؤسسة وخبرتها على مستوى السوق و      
 السوق وعلى عادات وتقاليد المشتري.

   لى التفاوضإفإن المؤسسة المشترية تضطر  في حالة احتكار أي مؤسسة لسوق ما،     
بار عتب الأحيان يأخذ المستورد بعين الإعلى الشراء بطريقة التفاوض بالتراضي، وفي غال
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وقت ضمان تموين جل الحصول على شروط أفضل وفي نفس الأجل من العقد الطويل الأ
 1دائم.

 المطلب الثاني: البحث عن مصادر التوريد والموردين

تبذل المؤسسة مجهودات كثيرة البحث عن أفضل الموردين العارضين لمختلف المنتجات      
لى عروضهم، ع    الحصول و المراد شرائها فعلى المستورد أن يعرف كيفية الاتصال بالموردين 

ن سة أجال التسليم وتقوم المؤسو الجودة  ,ما تأخذ بعين الاعتبار السعروهذا ليس أمرا سهلا وا 
 2بعد وصول العروض بتحليلها ومقارنتها فيما بينها بقصد اختيار أفضل للموردين.

 الفرع الأول: العوامل الهامة في اختيار الموردين    

 3نجد من أهم هذه العوامل المؤثرة في اختيار مصادر التوريد هي:

  مكانيته الفنية، ودرجة التطور التكنولوجيالطاقة  .الإنتاجية للمورد وا 
  .المركز المالي ودرجة كفاءة إدارته 
  القدرة على احترام مواعيد التسليم. 
 درجة الشهرة التي يتمتع بها. 
 السعر الذي سيقترحه. 
 الكمية المتوقع شراءها. 
 لسلعةلعدد وتنوع مصادر الشراء المنتجة ت. 
 أوقات الشراء. 
 بيعة السلعةط. 

ولاتخاذ قرار الشراء تعتمد المؤسسة على عدة أبحاث ووثائق خاصة بالموردين ومن 
 أهمها:

 بحوث الشراء بما فيها دراسة السوق. 
                                                           

 .67مرجع سبق ذكره ص -طارق الحاج1
 .107. 106بدون بلد النشر، ص  1997و التخزين دار الزهروان للنشر حميد راشد الغدير إدارة الشراء  2

3Jp Bertrand " techniques commerciales Berti. Edition Algérie. P96. 
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 الخبرة الخاصة على أساس الموردين اللذين تم التعامل معهم سابقا. 
 المعلومات الخاصة بالسلع المتعامل بها، أي مواصفاتها وأسعارها. 
 ل التجاري بما فيه المصانع والمتاجر التي تتعامل معها في عنصر معين الدلي

 وعناوينها. 
   المجالات الاقتصادية: وتتخصص في نشر المعلومات عن الصناعات والشركات

 .المختلفة والسلع المتعامل بها

 :فالمؤسسات الصناعية والتجارية تتضمن المعلومات المختلفة للموردين. المعارض 
 من الأفضل مصادر المعلومات حيث يقدم معلومات مفصلة  جاري: هوالملف الت

 .عن المورد

 الفرع الثاني: مراحل اختيار مصادر التوريد   

 :توجد في مجال اختيار مصادر التوريد أربع مراحل والتي يمكن تلخيصها فيما يلي

تي لوالتي تسمح بالتعرف على جميع المصادر المحتملة ا :مرحلة القيام بالتحضير .1
 تقدم هذه المواد أو السلعة

 .حدى على وهي مرحلة لاستفسار عن مزايا التعامل مع كل مصدر المرحلة الثانية  .2
 وهي التي تقوم بكتابة طلب البضاعة.  مرحلة المساومة والمفاوضة .3
   استمرار العلاقات بين المورد وبين المشتري وخاصة إذا قامت على أسس قوية .4

 1والخدمة.من التعاون 

 طرق الاتصال بالموردين الفرع الثالث:   

 تستعمل المؤسسة ثلاث طرق للاتصال بمورديها فنجد:

 :من قانون الصفقات العمومية الجزائرية كما يلي 24تعرف المادة  المناقصة: (1

                                                           
 .108مرجع سبق ذكرهص-حميد راشد الغدير1
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      المناقصة هي إجراء يستهدف الحصول على العروض من عدة عارضين متنافسين      
 أن يكون أكثر الطرق ويمكن لذي يقدم الفصل العروض.مع تخصيص الصفقة العارض ا

 استعمالا، كما قد تكون دولية أو وطنية. 

تعتبر نظام جزافي يسمح بضمان أحسن للشروط على مستوى السوق، وهذا  المناقصة     
من خلال استشارة العديد من الموردين في الحالات العامة تتطلب المناقصة على الأقل ثلاثة 

شهر إذ لم تكن أكثر وذلك بين تاريخ إعلان المناقصة وتاريخ الاختيار النهائي إلى ستة أ
 للموردين.

وسائل الإعلام الأخرى،  ها منيتم إعلان المناقصة وذلك بنشرها في الجرائد، أو غير      
وتقوم مصلحة الشراء بعد ذلك بإعطاء أجل معقول للموردين لتحضير عروضهم وتأخذ 

 :المناقصة شكلين هما

 تقتصر المشاركة فيها على الموردين الذين اختارتهم المؤسسة فقطمناقصة مغلقة :. 
 :تكون المشاركة فيها مفتوحة لكل الذين يستجيبون للشروط المعلن عليها مناقصة مفتوحة. 

 طريقة الاستشارة الدولية: (2

وم قلا تختلف كثيرا عن المناقصة، إذ أن الاختلاف يتمثل في المفاوضات، حيث ت     
        المؤسسة بالمفاوضة مع جميع الموردين المستشارين قبل اختيار المورد المناسب، ويتم

 :الوقت وهي نوعين عن طريق التلكس فيها للمؤسسة بربح

 :تكون في حالة إبرام عقد استيراد باسم المديرية الجهوية.  الاستشارة المفتوحة 
 :ردين في البحث عن المو  ذه الطريقةتقوم المؤسسة باستخدام ه الاستشارة المغلقة

 .عقد استيراد باسمها الخاص رامبفي حالة إ
 :طريقة الاتصال المباشر مع الموردين (3

تقوم المؤسسة بهذه العملية في حالة ما إذا كان الإعلان عن المناقصة ناجح،      
 بقاأو في حالة تموين مستعمل، ويتم ذلك عن طريق التلكس وهذا نظرا للتعامل الس

 1.مع الموردين
                                                           

 .7ص  1999 سكندريةالإ الأولى.ةللنشر. الطبعدار الجامعية الجديدة -العقود و الشركات التجارية-إبراهيم سيد احمد1
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 إبرام العقد للاستيراد :المطلب الثالث
بعد الوصول إلى اتفاق مع الموردين الذين قدموا أحسن العروض بأكثر التنازلات يجسد      

على    حيث نص  110هذا في صيغة عقد تجاري، فالعقد وحسب القانون الفرنسي في المادة 
ر بإعطاء شيء أو القيام بعمل أو الامتناع أن العقد هو اتفاق يلتزم بمقتضاه شخص أو أكث

 .عن عمل ما
 1:قد نجدعالتي تذكر في ال العقد: العناصرع الأول: عناصر الفر    

 .تحديد طرفي العقد 
  .موضوع الصفقة 
 .القاعدة التجارية 
 .أجال التسليم 
 اللغة المستعملة في التعامل 
 الضمانات والطعون. 
  تحديد السعر. 
 مل بهاتحديد العملة المتعا. 
 شروط كل من الدفع والنقل. 
 طبيعة السلعة أو الخدمة. 
 الكمية والسعر الوحدي للقيمة الإجمالية. 
 ذ.البلد الأصلي للسلعة 

 متابعة العقدالفرع الثاني:    
بعد صياغة العقد يتابع المستورد عملية تنفيذ العقد، إذ يقوم بتحضير سجل لمتابعة هذا      

الموفق في أي وقت والاستعداد للتعاقد من جديد، ويشمل هذا السجل الأخير من أجل التقويم 
اسم المورد مواصفات السلعة، الكمية  التاريخ، على بطاقة لكل عقد يدون عليها: رقم العقد،

 .المتعاقد عليها، ومدة سيران العقد
والخاص  اوعملية متابعة العقد تهدف لمراقبة السلعة واحترام أجال التسليم المتفق عليه     

 : المتابعة تتمثل في بكل طلبية، وهذه
                                                           

1Chibani rabah ,vade mecum de l’importatex-port-ENCG. Edition.ALG.sans annee.P11-12. 
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 .مراجعة وصل استلام الطلبية 
 لقيام بإجراءات جمركيةا. 
  .الاتصال بالبنك لفتح الاعتماد 
  لمؤسسة.اكتحضير وسيلة نقل السلع من الميناء إلى  السلع،الاستعداد لاستقبال 
  ب في حالة الشراء((FOB ت العبور وغيرها.خدما التأمين،يتم اختيار نوع النقل 

 الفرع الثالث: التزام المورد والمستورد    
 : يتم إمضاء العقد من طرف المورد والمستورد وهذا للتأكد على مايلي     

المورد ملزم بإرسال السلعة المتفق عليها بالأصناف المحددة وفي الميعاد والمكان المتفق  أن  -
 تصرف المشتري. في العقد، ويكون تسليمها بوضعها تحت عليه
 .دفع الثمن المتفق عليه، وتسلمه في الموعد المحددبأما المستورد فيلتزم  -
 

 المبحث الثاني: الإجراءات المتخذة أثناء عملية الاستيراد وتقنيات الدفع
من المشاكل المعقدة التي تواجه أي بلد في العالم  يعتبر التمويل في التجارة الخارجية     

ا أو متخلفا، ولهذا فإن التمويل في هذه العمليات يتطلب مجموعة من سواء كان متطور 
الإجراءات وتنقسم هذه الإجراءات إلى تقنيات متعددة الدفع وهذا ما سنتعرض إليه من خلال 

 1.هذا البحث
 المطلب الأول: التسوية التقليدية

 لتسوية التقليدية من أهمها:لهناك عدة تقنيات      
 لدفع نقداا الفرع الأول:   

         هي أبسط طريقة للدفع، وتستخدم بكثرة في الدول ذات العملة غير القابلة للتحويل      
 .أو ذات الاحتياطي الضعيف من العملة الصعبة، وهذه النقدية لا زالت مستخدمة لحد الآن

 كيالفرع الثاني: الش  
الساحب إلى شخص  هو عبارة عن ورقة أمر مكتوب، يتضمن أمر من شخص يسمى     

ص مر شخلأيسمى المسحوب عليه، بأن يدفع لدى الاطلاع مبلغ معين من النقود لأمره أو 

                                                           
1CHIBANI RABAH-le vade mecum-edition ENAGsans annee-P27. 
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آخر هو المستفيد. كما أنه يقوم مقام النقود في تسوية العمليات التجارية وهذا بمجرد إظهار 
 :الشيك، ونجد عدة أنواع منها

 شيك مؤكد. 
 شيك بنكي. 
 يك المؤسسةش. 
 ك المشطوبيلشا 
 لشيك المؤشرا. 

 الثالث: الدفع بالتحويل المصرفي الفرع   
هو عبارة عن عملية يتم من خلالها تحويل الأموال لصالح المصدر بأمر المستورد عن     

 1:جد منهانمصرفية ف طريق قنوات
 :تكون عملية التحويل مضمونة وطويلة وذلك كلما طالت الدائرة المصرفية.  الطرود 
 من التحويل مضمون وطويل، وذلك كلما طالت الدائرة هذا النوع  لتلكس:ا

 ." المصرفية
 سويفت :( suift)  تتميز  هي شبكة دولية تعمل بالإعلام الآلي, إرسال،شبكة

 " بسهولة الربط بين البنوك المشتركة وسرعة التنفيذ وقلة التكاليف
 الأوراق التجارية :بعاالفرع الر  

 وتتمثل هذه الأوراق فيما يلي:     
 :هو عبارة عن محرر مكتوب من خلاله يتعهد المستورد بدفع مبلغ معين لأمر  سند الأمر

صك محرر وفق شكل معين حدده القانون، يتضمن تعهد وهو , تاريخ محدد في المصدر و
رد معين أو قابل للتعين بمج تاريخشخص يسمى المحرر بأن يدفع مبلغ من النقود في 

 2."يدالمستف"الاطلاع لأمر شخص آخر 

                                                           
 2199-1989مصلحة الطباعة للمعهد التربوي الوطني الجزائري-القانون التجاري-أحمد كمال-عبد القادر خررلي1

 .63ص
 

عبد القادر البقيرات، القانون التجاري الجزائرري: السندات التجارية، السفتجة، الشيك، سند الخزن، سند النقل، عقد تحويل 2
 .131ص2010الفاتورة، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر،
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 :)هي عبارة عن ورقة تجارية يعمل من خلالها الدائن )الساحب( أمرا  السفتجة )الكمبيالة
لمدينه )المسحوب عليه( بأن يدفع بمجرد الاطلاع، أو تاريخ قابل للتعين مبلغ معين 

سمه إء الساحب نفسه أو شخص آخر معين بللمستفيد وهذا الأخير يمكن أن يكون سوا
 .هيرظلتالدفع أو يتنازل عنها بطريقة ا ية يمكن أن يحتفظ بها حتى يتمحامل الورقة التجار ف
ورقة تجارية يأمر فيها شخص يسمى الساحب بشكل قاطع غير معلق على شرط،  وهي     

مبلغ معين من النقود في تاريخ معين، أو بمجرد وبدفع ه شخصا آخر يسمى المسحوب علي
 1.حاملالاطلاع إلى شخص ثالث هو المستفيد أو ال

 المطلب الثاني: التسوية المستندية
 ة بتقنيتين هما الاعتماد المستندي والتحصيل المستندييوتتم التقنية المستند     

 2:الفرع الأول: الاعتماد المستندي  
يم لمصدر أجنبي على تقدالالتزام المقدم من بنك المشتري ويقصد به ذلك التعهد أو      

البضاعة للمشتري أو تقديم خدمة  إرسالعدة سندات تثبت  أود مستحقاته مقابل إظهار سن
      اء أو التعديل لغرض غير قابل للإقمحدد وفي أجل محددة هذا المقابل القرض لشخص 

 تفيد )البائع(.من دون موافقة المس
: عدد الأطراف المتدخلة في الاعتماد المستندي هي أطراف الاعتماد المستندي (1

 أربعة:
   (: هو الذي يطلب من بنكه فتح اعتماد المستندي)المشتريالمستورد. 
 :هو الذي يقوم بفتح الاعتماد المستندي لصالح المستورد، ويضمن هذا  بنك المستورد

الاعتماد عند وصول مستندات الشحن كما يقوم بالتحصيل في مكان  البنك تسديد قيمة
 .أخر المستورد إما مباشرة أو عن طريق بنك

 :)هو المورد الذي اتفق مع المستوردون تكون التسوية  المصدر أو البائع )المستفيد
 بالاعتماد المستندي.

                                                           
جامعة  -قكلية الحقو -المسؤولية مدكرة مقدمة لنيل شهادة الماجستير في العقود و –قبول في السفتجة لا–عثماني كريمة 1

 .19ص2012-2010-الجزائر 
 .47مجهول السنة ص-القاهرة -الدار الجامعية الابراهيمية –البورصة و البنوك التجارية  -محمد صلاح  الحناوي2
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 :)هو الذي يقوم إشعار المورد بفتح الاعتماد لصالحه،  بنك الأشعار )بنك المصدر
 مستندات الشحن استلامويمكن لهذا الطرف الاستغناء عنه وتنحصر مهمته في 

 1ن مطابقتها للمواصفات ودفع ثمنها للمصدر.ومراجعتها للتأكد م
        في التجارة الدولية ثلاثة أنواع  ةسالممار يسود  أنواع الاعتماد المستندي: (2

 من الاعتماد المستندي وهي:
 :تنص المادة الرابعة من القواعد الموحدة  الاعتماد المستندي القابل للإلغاء      

 على ما يلي:
ابل للإلغاء أي التزام قانوني بين البنك أو البنوك ذات العلاقة "لا ينشئ الاعتماد الق

   من الممكن إلغاء أو تعديل هذا الاعتماد في أي وقت بدون  مع المستفيد، لأن
 2 ."إخطار المستفيد مسبقا بذلك

يعني هذا النوع من الاعتمادات مجرد وعد من البنك يفتح قرض لتسديد ثمن 
للبنك العدول عنه أو تغير رأيه بإلغاء فتح الاعتماد  البضاعة المستوردة، ويمكن

القرضي من تبليغ بسيط للمستفيد )مفاجأة(، وهو ما يجعل منه قليل الاستعمال، 
 3وينذر استخدامه لانتفاء الضمان. 

 :هو سند يتعهد فيه البنك المنشئ بالدفع الاعتماد المستندي غير القابل للإلغاء 
ابل للإلغاء خلال الفترة المحددة في وثيقة التصدير، دون أن يكون فتح الاعتماد ق
 . لمستفيلتوفر على ضمانات كافية لأنه ي وهو أكثر الأنواع الشائعة،

 والمقصود به أن المصدر الأجنبي يمكنه الاعتماد المستندي غير رجعي والمؤكد :
دخل ى تإل     أن يفترض أن فتح الاعتماد يؤكد من طرف البنك وهذا التأكيد يؤدي

البنك المراسل بدفع مستحقات القرض في حالة عدم دفع  بنك ثاني، وبذلك يلتزم
ن م مستحقات المالية، هذا النوع من الاعتماد يحمي الموردللبنكه  المشتري أو

 4خطر عدم التحويل. أوخطر السياسي ال
                                                           

 .47مرجع سابقص -محمد صلاح الحناوي 1
 .47مرجع سابقص-محمد صلاح الحناوي2
المؤسسات الجامعية للدراسات والنشر والتوزيع بيروت الطبعة الأولى  –لتجارية الاعتمادات المستندية ا-حسين دياب3

1999. 
4JP IMBERT. Guide générale-CIMLP-édition alger.98p13. 
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 :وهناك أربع طرق وهي كالتالي المستندي: طرق الدفع في الاعتماد  (3
 فع يكون مباشرة عند تقديم ومطابقة القوانين دالمقصود به ال :ظهارالدفع عند الإ

 .المصدر القانونية من طرف
 :الآجالي ف والمقصود به أن البنك المستورد ملتزم بدفع المستحقات الدفع المؤجل 

 .المحددة في الاتفاق
 ةفيها يدفع بنك المستورد إذ قبل المستورد الأوراق المسحوب :الدفع مقابل القبول 

  .من قبل المشتري
 ويفيد هذا الدفع بأن بنك المستورد يلتزم بشراء أو خصم  :الدفع مقابل المفاوضة

 .1المفتوح لصالح المصدر الحقوق الناشئة للقرض
 2:سيرورة عملية الاعتماد المستندي (4

 تتم عملية الاعتماد المستندي وفق الخطوات التالية: 
  العقد التجاري بين المصدر والمستورد. 
 المستورد يطلب من بنكه فتح الاعتماد المستندي لصالح المصدر. 
 حالة  في( يدرس الطلب من طرف المصلحة المختصة في الاعتماد المستندي )الاستيراد

بفتح الاعتماد المستندي إلى بنك المصدر )مصلحة الاعتماد المستندي  إشعارالقبول يبعث 
 .) في حالة التصدير

 ذا كان الاعتماد غير قابل  بنك المصدر يقوم بإرسال إشعار إلى المصدر بفتح الاعتماد، وا 
 .للإلغاء ومؤكد يقوم بنك المصدر )الإشعار( بتأكيده

   .يقوم المصدر بإرسال البضاعة والقيام بتحضير الوثائق اللازمة 
  .إرسال الوثائق إلى بنك الإشعار 
 دربعد الاطلاع على المستندات يقوم بنك الإشعار بالدفع للمص. 
  )بعدها يقوم بنك المصدر بإرسال الوثائق إلى بنك المستورد ويقوم بنك المستورد )الإصدار

 .بتحويل قيمة الصفقة إلى بنك المصدر
 .بعد الدفع لبنكه يستلم المستورد وثائق الحصول على بضاعة 

                                                           
 .319القاهرة ص –دار النهضة العربية  -التصدير و الاستيراد علما و علميا -فؤاد مصطفى محمود1

2MOUSSA LAHLOU- le crédit documentaire- ENAG édition Alger 1999 p119. 
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 :تمثيل عملية الاعتماد المستندي  (5
 ستنديكيف تتم عملية الاعتماد الميوضح الشكل في الأسفل 

 
 الاعتماد المستندي(: تمثيل عملية  02الشكل )

 
 1:الفرع الثاني التحصيل المستندي   

علاء كل المستندات إلى البنك الذي يمثله حيث آهو       لية المصدر بإصدار كمبيالات وا 
 ميقوم هذا الأخير بإجراءات تسليم المستندات إلى المستورد أو إلى البنك الذي يمثله مقابل تسلي

 مبلغ الصفقة أو قبول الكمبيالة. 
 
 
 

                                                           
1MOUSSA LAHLOU-OPCIT-P120. 
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 تعريف التحصيل المستندي: .1

       عملية تتم بين البنوك بوثائق تجارية التي تشترط تحويلها هو  المستندي التحصيل      
إلى المستورد بأمر من المصدر مقابل حصول هذا الأخير على الوثائق، ويكون الدفع حسب 

 .1هاتسليم المستندات مقابل دفع قيمتها أو مقابل قبول ل إماالشروط المتفق عليها في التحصي

 أطراف التحصيل المستندي: .2

 التحصيل المستندي أربعة أطراف مكونة له وتتمثل في:  يتدخل في عملية      

 )رسالها إلى بنكه مع أمر : البائع )الآمر هو الذي يقوم بجمع المستندات وا 
 التحصيل. 

 :رسالها للبنك المكلف بالتحصيل.يستقبل المستن بنك البائع  دات من المورد وا 
 :)تقدم له المستندات مقابل الدفع أو القبول.  المشتري )المستورد 
 وهو المكلف بالتحصيل من طرف المستورد طبقا لأوامر البنك المكلف بالتحصيل :

 .البائع
 2:سيرورة عملية التحصيل المستندي .3

 

 

 

 

 

 

                                                           

1 S. Kesssasna et A. Ouameur, Opération de commerce extérieur, 1997,P 08.  
2MOUSSA LAHLOU "le crédit documentaire" , Edition Alger-1999,p20. 
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 تحصيل المستندي(: تمثيل خطوات سير ال 03الشكل )

 

المصدر: احمد غنيم "أضواء على جوانب النقدية و النواحي التطبيقية للاعتماد المستندي 
 1005و التحصيل المستندي "الطبعة الرابعة, طباعة المستقبل, بور سعيد الإسكندرية 

 42ص

 : ةمستندي وتتم وفق الخطوات التاليتظهر سيرورة عملية التحصيل ال (23)ومن خلال الشكل

 إرسال البضاعة من طرف المورد وفق الشروط المتفق عليها.   -1
 يأمر المورد بالتحصيل إلى بنك المورد.  -2
 يقوم بنك المورد بالتحصيل إلى بنك المكلف بالتحصيل.   -3
 يقوم بنك المكلف بالتحصيل بتقديم المستندات إلى المستورد. -  -4
ك يقوم بالدفع إلى بنبعد حصول المستورد )المسحوب عليه( على المستندات   -5

 المكلف بالتحصيل. 
 يقوم بنك المكلف بالتحصيل بدوره بالدفع إلى بنك المورد.  -6
 .وأخيرا يقوم بنك المورد بالدفع إلى المورد -7

 :1أنواع التحصيل المستندي .4

 نجد في هذه العملية نوعين من التحصيل المستندي وهي:  

                                                           
1MOUSSA LAHLOU-OPCIT-P122. 
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 المستندات مقابل القبول: -1

بول ولكن ذلك لا يهم إلا بعد ق يمكن للمستورد أن يستلم المستندات،حسب هذه الصيغة      
 يد. من مهلة التسد بالاستفادةالكمبيالة المسحوبة عليه وتسمح هذه الطريقة المستورد 

  :المستندات مقابل الدفع -2

وفي هذه الحالة يستطيع المستورد أو الذي  الدفع يكون مباشرة بعد وصول البضاعة،     
 .يستلم المستندات ولكن مقابل أن يقوم بالتسديد الفعلي نقدا لمبلغ البضاعةيمثله أن 

هو أن لا يتم حالياا أو فورا, أي أن المورد ينتظر وصول البضاعة لتسليم المستندات ثم      
الدفع، ففي بعض الحالات المورد الأجنبي يحاول فرض القبول من المستورد الدفع لمجرد 

 البنك الممثل لهذه العملية لا يسلم المستندات للمشتري إلا بعد الدفع فياستلامه المستندات، ف
أن المشتري ينتظر عادة وصول البضاعة ليسلم له المستندات ويقوم بعملية الدفع الفوري، و 

 .1أوامر قانونية لمراقبة الصرف للبلد :يحدث غير هذا إلا في حالات نادرة مثل

 تيرادالمبحث الثالث: تنفيذ عملية الاس

ن ا إجراءات الدفع، نتناول الاذلمتخذة قبل عملية الاستيراد، و كبعد تطرقنا للإجراءات ا     
عملية الاستيراد ,فأول خطوة تقوم بها المؤسسة تتمثل في تأمين البضائع المستوردة مع إدراج 

 جمركـة وذلـككما تخضـع كـل بضـاعة تـدخل الـتراب الـوطن إلى عمليـة ال .تقنيات أنظمة العبور
بعـد إعـداد تصـريح جمركـي مـن طـرف المسـتورد، يضم كل المعلومات الخاصة بالبضاعة 

 لتسهيل هذه العملية.

 

 

 

                                                           
لمستندية في تمويل التجارة الخارجية، مذكرة ضمن متطلبات نيل شهادة ليسانس تطبيقي، جلول عز الدين، العمليات ا1

 .43الخروبة، الجزائر، ص 
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 المطلب الأول: التأمين

ثـة قـد الحيـاة العصـرية في ظـل التكنولوجيـا الحديانظـرا للتطـور الاقتصـادي والاجتمـاعي وتع     
لـتي يتعرض إليها الإنسان وأملاكه كان عليه في هذه الحالة أن يقي زاد مـن حجـم المخـاطر ا

 نفسه منها، وذلك بواسطة التأمين.

 الفرع الأول: تعريف التأمين   

نـه عقـد يلتـزم المـؤمن بمقتضـاه أن يـؤدي إلى المـؤمن لـه أو إلى أيعرف التامين علـى      
لغـا مـن المـال في حالـة وقـوع الحـادث أو تحقـق المسـتفيد الـذي اشـترط التـامين لصـالحه مب

 1لمؤمن.المؤمن له ل يؤديهاالخطـر المبـين في العقـد وذلـك مقابـل قسـط أو أي دفعـة ماليـة أخـرى 

هو اتفاق بين طرفين هما المؤمن و المؤمن له حيث يلتزم الأول بدفع تعويض للمؤمن      
عين له في المقابل بدفع مبلغ م و يلتزم المؤمن من منه,يملكه للخطر المؤ  الذيالشيء  أوله 

 2على أقساط منتظمة. أودفعة واحدة 

 مينأدور التالفرع الثاني:    

مين دورا كبير في الحياة الاجتماعية والاقتصـادية حيـث انـه لا يمنـع المـرض أيؤدي الت     
ئر المادية الناشئة عن تحقيق هذه ولا الحـوادث ولا الوفـاة ولكنـه يحمـي الإنسان من الخسا

الأحـداث أو يـؤمن التـوازن الاجتمـاعي كمـا انـه يـدفع عجلـة التنميـة الاقتصـادية وخصوصـا في 
الـدول الناميـة، إذ كلمـا ارتفعـت قـدرا في تجميـع المـدخرات، كلمـا كـبر دورهـا في دفـع عجلـة 

  .التنمية الاقتصادية والاجتماعية للبلاد

        مين جـو الراحـة والطمأنينـة والهـدوء للأفراد سـواء الموظـف، التـاجر، أكمـا يخلـق التـ     
  .أو رجـل أعمـال أو رجـل الصـناعة ممـا يؤدي إلى رفع الروح المعنوية وزيادة للفائدة الإنتاجية

                                                           
 .من القانون التجاري الجزائري  619المادة 1
 .45ص-ذكرهمرجع سبق -احمد غنيم2
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       ــر فهـذا يســاعد المـؤمن بالإضـافة إلى ذلــك فعنـد قيــام شـركة بدراســة مسـببات الخط     
احتمال وقوع المخاطر وتجنب وقوعها مما يساعد على تقليل  في التخفيــف والتقليـل مــن درجــة

 1الخسائر بالنسبة للاقتصاد الوطني.

 الفرع الثالث: أنواع التأمين   

 :نجد هناك ثلاثة أنواع من التأمين وهي

تـأمين البحـري إلى حمايـة المـؤمن لـه ضـد جميـع تهـدف عمليـة ال التـأمين البحـري: (1
الأخطـار البحريـة والـتي تتعـرض لهـا الأشياء موضوع التامين و ذلك بدفع 
التعويضات اللازمة لتغطية الخسائر المادية التي لحقـت الأشـياء موضـوع التـامين 

ـأمين شتمل التفي مقابل أن يقوم المؤمن له بدفع القسط اللازم و المحدد لذلك وي
قتصر على نة و البضـاعة من جهة أخرى و سوف علـى أشـياء السـفينة مـن جهـ

مين البحري على البضاعة )كونهـا موضـوع التوريـد ( , بحيـث يـتم إمـا بمقتضـى أالت
 .بمقتضى وثيقة التأمين العائمة أو المفتوحة ماوا  وثيقة التأمين العادية 

 يسـميها بعـض الفقهـاء وثيقـة التـأمين الخاصة برحلـة واحـدة  :وثيقـة التـأمين العاديـة
وهـي تتضـمن جميـع البضـائع أي كان نوعها و تقدر البضائع حسب سعرها في ميناء 

كذلك و وعـة لحـين نقلهـا إلى السفينة ,الشحن ويضاف إلى ذلـك جميـع النفقـات المدف
 لى ميناء التفريغ.أو الفائدة الموجودة إلى حين وصولها إ   الربح

 :يضمن المؤمن بمقتضاها وفي حدود معينة جميع الأضرار التي  وثيقة التأمين العائمة
 2.غالبـا مـا تكـون لمـدة سـنة وتسـمى هذه الوثيقة في بعض التشريعات "بوثيقة الاشتراك

خـرى، لأمين الجـوي عـن غـيره مـن أنـواع التأمينـات االا يختلـف التـ مين الجـوي:أالتـ   (6
غـير انـه يتميـز بحداثـة النشـأة وأنـه يغلب عليه الطابع الدولي وتتميز فيه المخاطر 

اعة مين علـى البضأمين علـى جسـم المركبـة والتـأشدة الأضرار ويشـمل كـل مـن التـب
 .مين على المسؤولية المدنيةأوالت

                                                           

 لعربية للصناعات والنشر،مروة يونس فاطمة، الفنون التجارية )بنوك، تأمين البورصات، مراسلات(، دار النهضة ا1 .
 .41، ص1994بيروت ،

2Chibani rabah. Le vente- mecvm de l’emport export 1997.p91. 
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يـة من تغطيـة نتـائج الأضـرار المادوبمقتضـى التـأمين الجـوي علـى البضـائع يضـمن للمـؤ      
ي ـوالخسـائر الـتي يتعـرض إليهـا الناقـل وكـذلك الأضـرار الناجمـة عـن التلـف الكلـي أو الجزئ

و وزنهـا وللمـؤمن أن يختـار في هـذا الشأن أحد الأسلوبين أللبضـاعة والـنقص في كميتهـا 
 :نالتاليين للتأمي

 هـو الـذي يضـمن للمـؤمن لـه التعـويض عـن كافـة الأضـرار مين الشـامل: و أأسـلوب التـ
والخسـائر الماديـة الـتي تـنجم عن حادث خلال الرحلة الجوية وذلك مهما كان سبب 

 وقوعها
  أمــا الأســلوب الثــاني فيضــمن بمقتضــى المــؤمن التعــويض عــن الخســائر الماديــة

ي مــع تحــدد الأسـباب المضـمونة دون سـواها وتحـدد وثيقـة المترتبــة عــن الحــادث الجــو 
طر غير والمخا البضـائع مـع المخـاطر القابلـة للضـمان للتـأمين،التـأمين الشـروط العامـة 

  .القابلة للضمان
سـابع لى القـرن الإهـو أحـدث عقـد مـن التـأمين البحـري ويعـود ظهـوره  :مين البـريأالتـ (7

ث ظهـر في انجلـترا بشـكل تـأمين ضـد الحريـق و ذلـك عقـب حريـق هائـل عشـر حيـ
  . كنيسة 100منـزل  300مـن  أكثرواتلـف  1966شـب في لنـدن عـام 

تأمينات اجتماعية وتأمينات برية خاصة وهذه الأخـيرة نجـد فيهـا علـى سـبيل  إلىوينقسم      
         مين النتـائج المترتبـة عـن حـادث يمكـنأن هـذا التـمـن الأضـرار ويتضـم المثـال التأمينـات

قة مين ضد السر أالت مين ضـد الحريق،أمـة الماليـة للمـؤمن لـه )كالتـأن يسـب ضـررا في الذ
 .مين من المسؤولية(أوالت

 مينأالفرع الرابع: مراحل الت

 :يمر القيام بعملية التأمين على البضائع بالخطوات التالية     

خطـوة للقيـام بعمليـة نقـل البضـائع حيـث تسـهل  أولتعتـبر  إذ الحصـول علـى الوثـائق: -
نـد ع أوالحصـول علـى المسـتندات الخاصـة بالبضـاعة مـن المصـدر في حالـة التصـدير 
لتأمين االمسـتورد في حالـة الاسـتيراد وتعتـبر الفـاتورة التجاريـة وثيقـة النقـل كافيـة لإبرام عقد 

  .على البضائع مع شركة التأمين
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 مين علـى البضـاعة كتابيـا مقابـل دفـعأمين بالتـأهـو تعهـد شـركة التـ مين:أإبـرام عقـد التـ -
قسـط التـأمين مـن طـرف المـؤمن عليه، وفقا للشروط المتفق عليها في العقد وهو بمثابة 

 .ضمان للأخطار التي يتعرض لها المؤمن على بضاعته

  :وهي هناك ثلاث أنواع لبويصلات التأمين أنواع البوليصات:

  .تغطي بعثة من البضاعة وهو صالح لعلاقة معينة وبضاعة معينة بوليصة السفر:  -
يغطـي سلسـلة البعثـات المتسلسـلة للبضـائع مـن نفـس النـوع وهـذا يعـني  بوليصـة التعبئـة: -

  .ينة من البضائع رغم أن الإرسال يتم على مراحلأنـه يـؤمن لمـدة غـير محـددة وكمية مع
يغطي كل البعثات المحققة من طرف المصدر لبضائع غير محددة  بوليصة الاشتراك: -

       ولوجهات مختلفة بعقد بسيط وذلك لمدة محددة مهما تكن وسيلة النقل وعموما تكون 
   .حة لمدة سنة واحدة ويمكن تحديدهاهذه البوليصة صال

: مراكز العبور تقترح على زبائنها المصدرين للبضائع بوليصات تسمي ملاحظة
 .بوليصات التأمين

 1:النقاط المشتركة لجميع البوليصات

 :تشترك جميع البوليصات في مجموعة نقاط هي     

 الأشياء الممكنة لكن عن طريق  اتغطي البوليصات جميع أنواع البضائع ما عد
 وسائل النقل نفسها.

  نفــس الوقـت الحــوادث الناجمـة عــن النقــل )الحـرق، حــوادث المـرور( تغطـي في
 الكسر، الضياع(.)والحــوادث الخاصـة بالبضــاعة فقــط 

 عمليات الصيانة مضمونة كما تضمن النقل نفسه.  
 :المخاطر المقصات من طرف وكالة التامين 

  :يةؤمن على الأخطار التالهي دائما نفسها في كل العقود ويتعين على المؤمن أن ي

  .التلف والضياع 

                                                           
1 CHIBANI RABAH , LE VENT- MECVM DE L’EMPORT EXPORT 1997, P91 ,92 ,93. 
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 التهريب، التجارة المتوازية.  
 تشوهات خاصة بالبضاعة. 
 توقف آلات التبريد بالتهوية والحرارة.  
 .عدم ملائمة الأغلفة 
 عدم ملائمة التعبئة. 

تقدم لزبائنها تعهدات إضافية منها مخاطر الحروب وتأثر : CAAT ملاحظة
  .الحرارة

 :"ل ووثائقه "أهمية التأمين على النقلتأمين النق

مين أتأمينها ضد أخطار النقل. يسمح ت تقع مخاطر نقل البضائع على صاحبها ويهم جدا     
النقل بتغطية مجمل أو بعض الأضرار وتعوض بتعويضات مدفوعة من طرف مراكز العبور 

 .سواء كانت بأخطاء شخصية أو أخطاء الناقلين

 .التاليةلمؤمن يختار صيغ التأمين : يمكن لالنقل البحري-1
 الأضـرار والخسـائر الماديـة  العامـة،: تقع علـى عـاتق المـؤمن وفقـا للشـروط كل المخاطر

بالإضـافة إلى نقـص في وزن الحمولة وفي الكمية التي تتعرض لها البضائع المؤمنة 
ن كـان في ظـروف  افة أو القديمة بالإض البضـائع المعـاد تصـديرها قـاهرة،بحرا حـتى وا 
 .ل المخاطرمين على كأكل الباخرة لا يمكن تغطيتها بالتإلى البضائع الموضوعة فوق هي

 SOUFFAP:إلى  تقـع علـى عـاتق المـؤمن الأضـرار و الخسـائر الماديـة بالإضـافة
ن م الـنقص في الـوزن و الكميـة التي يمكن وقوعها للبضائع المؤمنة بسبب حادثة

  .مصنف أوليا في الشروط العامة للعقد الحوادث
 في حالة الكوارث: 

العوارض الخاصة: المستقبل الذي يلاحظ الخسائر والأضرار على البضائع يجب عليه إتمام  
 :الإجراءات التالية
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 : CONSTA ملاحظة الخسائر (1

رير قملاحظة الخسائر يجب طلبها بالتفصيل كما يشار إليه في العقد وهو يتحول الى ت     
 يبين أيضا أسباب الخسائر.

 الاحتياط: (2

مـن اخـذ  لـك لكـي تـتمكن وكـالات التـامياحتياطات خاصة يجب على الناقـل وضـعها وذ     
 احتياطاتها ويجب إثباتها كتابيا.

الاحتياطـات الـلازم اتخاذهـا لكـي لا يـزداد حجـم الخسـائر ويمكـن للمحـافظ  الحمايـة: (3
 .ذ الإجـراءات التي يراها مناسبةالمعـين أن يتخـ

 .بيان الكارثة يجب إرساله في أقرب الآجال إلى المؤمن البيان: (4
 .ملف الطعن يجب أن يكون حسب ملفات الكوارث الطعن: (5
 :ل جميـع ذوي الحقـوق مـن البضـاعة أن يسـأيمكن للخبـير المـوزع  عوارض مشتركة

  .مؤمن لحل المشكل في مكان المؤمنيرسـل الملـف إلى ال التوزيـع،وفـق قـوانين 

ممكن التجاري اللربح و مين تأخذ بعين الاعتبار كل من قيمة البضائع أقيمة الت
 .تحقيقه

 المطلب الثاني: إجراءات العبور 

يسـتوجب انتقـال البضـائع مـن منطقـة إلى أخـرى القيـام بعـدة إجـراءات وعمليـات معقـدة لـذا      
لوسـائل الماديـة والبشـرية والماليـة لتأديـة هـذا العمـل، فـلا بـائع ولا مشـتري يجـب تجنيـد كـل ا
من والسرعة على القائمين بالعبور، توفير الأ والتكفـل بهـذه العمليـة لأنها تحتم بإمكانهمـا التحمـل

بل قوالسلامة لنقل البضائع الـتي تم التعاقـد عليهـا في إطـار تجـاري وفي عقود عبور من 
  .المتعاملين التجاريين في إطار التجارة الخارجية
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 تعريف العبورالفرع الأول:    

هو انتقال البضائع من مكان المصدر إلى مكان المستورد، وذلك إن كان من نفس الإقليم      
 جوية،بحرية(. )برية،أو من إقليمين مختلفين بوسائل نقل مختلفة 

 لعبورا أنواعالفرع الثاني:     

 وهي: أنواعيشمل العبور على ثلاث      

مكان معـين مـن الـتراب  إلى: هو عملية نقل البضائع من نقطة الحدود العبور الوطني -1
كالجمركـة، النقـل، التـامين، التخـزين في إطـار  إجراءاتالـوطني حيـث يـتم القيـام بعـدة 

 :أشكالوع مـن العبور عدة التشـريعات والتنظيمـات الوطنيـة ويشـكل هـذا النـ
: ويتعلــق هــذا العبــور بالبضــاعة المعروضــة للجمركــة والموجهــة مباشــرة العبــور المباشــر -

باستعمال نفس الوثائق عن طريق المحيط الجمركي  أخرخارجي  إلىمــن بلــد خــارجي 
 :الوطني كما هو مبين في الشكل التالي

 لعبور الوطني المباشركيفية ا (04الشكل رقم )

 
Source :Manuel des régimes douaniers économique circulation, stockage 

utilisation, transformation, direction general de donnes p30. 

 .: فيتمثل في العبور الوطني الخارجي(05رقم)ما الشكل أ
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 ستيرادور الوطني الخارجي عند الا(كيفية العب05الشكل رقم )

 
Source :Manuel des régimes douaniers économiques 

هـو عبـارة عـن عمليـة بسـيطة تتعلـق بنقـل السـلع والبضـائع داخـل العبور الوطني الـداخلي:  -
الإقلـيم الجمركـي لبلاد سواء عن طريق النقل البري والجوي والبحري، وفي حالـة مـا إذا كـان 

كـان غير ذلك فيتم نقل البضائع عبر الحدود البرية  إذا أماـاحلية، البلـد يملـك حـدود س
 .والجوية فقط

يتم هذا النوع من العبور بـين الـدول الأعضـاء في المجموعـة   1:العبور الإقليمي -2
 الاقتصـادية أو التجاريـة المعينـة مثـل السـوق الأوروبيـة المشـتركة واتحاد المغرب العربي

ن وهذا حسب المعاهدات التي تـبرم بـين الـدول المشـتركة للمجموعـة، ومنطقة الكوميكو 
لـدان منقولـة بـين البيتمتع هذا النوع من العبور بميزة خاصة وهي عدم خضوع السلع ال

لعمليـة الجمركـة مـن قبـل مصالح الجمركة لهذه الدول، وفي بعض الأحيان الأعضـاء 
 :تفرض عليها ضرائب منخفضة تماما ونجد

خـص هـذا الشـكل مـن العبـور علـى السـلع أو البضـائع الـتي ي العبـور الإقليمـي الـداخلي: -
 .تنقـل داخـل شـبكة هذه المجموعة

يطبق هذا الشـكل مـن العبـور علـى البضـائع أو السـلع الـتي  العبور الإقليمي الخارجي: -
 موعة.تـأتي مـن الخـارج والـتي تستقبلها أحد بلدان هذه المج

يتعلق هذا النوع من العبور بمكتبين للجمارك، مكتب جمرك داخلي،  :العبور الدولي -3
      ومكتب جمرك خارجي حيـث تنقـل البضـائع عنـد التصـدير مكتـب جمركـي يـداخل

                                                           
1 Manuel des régimes économiques douaniers CNID, 1994, P23. 
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إلى مكتـب جمركـي خـارجي دون دفـع الحقـوق والرسـوم جمركيـة عـادة وهـذا مـن أجـل 
  .سلع إلى الخارجتشجيع الصادرات من ال

 الفرع الثالث: مراحل العبور   

  :تمر البضائع في وظيفة العبور بمرحلتين أساسيتين هما     

تتمثل مرحلة الشحن والإرسـال بدايـة الطريقـة للبضـائع حيـث  :مرحلة الشحن والإرسال -1
لمـورد لاق يجـبر الموجـب هـذه المرحلـة وعنـد القيـام بعمليـة مـن البضـائع مـن مكـان الانطـ

علـى إشـعار المشـتري بعمليـة الإرسـال، وهـذا عـن طريـق الـتلكس، أو الهـاتف أو الفـاكس 
 ويحتوي هذا الإشعار على البيانات التالية:

 .اسم الباخرة 
 ميناء الشحن.  
 تاريخ الانطلاق. 
 قيمة البضائع. 
 عدد الفواتير. 
 عدد الطرود ووثيقة الإرسال.  

ءات عبور للقيام بالإجراهمية هذه المعلومات في إعطاء رؤية واضحة للمكلف بالوتكمن أ     
لإيصال البضائع للمكان المتفق عليه من خلال القواعد التجارية المتفق عليها في العقد اللازمة 

 .التجاري بين المصدر والمستورد

د إلى حــدود البلــد عنــد وصــول البضــائع موضــوع التعاقــ البضــائع:مرحلــة وصــول  -2
 .المســتورد بتطلــب انتقالهــا إجراءات تختلف حسب طبيعة وسيلة النقل المستخدمة

 .وفي هذا الإطار نميز ثلاث حالات، النقل البري، النقل البحري، النقل الجوي

 لفرع الرابع: النقل والقواعد التجاريةا   

 للذان نستعرضهما فيما يليلنقل أي كان نوعه مفهومان وهما اا: مفهوم النقل (1
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 :تغيـير المكـان للشـخص أو الشـيء أي عمليـة الانتقـال في حـد يتمثـل في  المفهـوم المـادي
 ذاتهـا باعتبارهـا واقعة مادية.

 :تبلـور في الأداة القانونيـة الـتي تعبر هذه الواقعـة الماديـة الى مجـال  المفهـوم القـانوني
 ـي عقد النقل، ونجد ثلاثة أنواع من النقل تتمثل في:قـانوني، هـذه الأداة ه

 أنواع النقل البري: (2
 النقــل البــري: -

 يهــذا النــوع مــن النقــل لابــد أن تمــر البضــائع المنقولــة بــرا علــى أقــرب مكتــب جمــرك     
لا فعلى الناقل أن يقدم بيان أو ورقة يصرح في ومـات الخاصـة هـا بالمعلللحــدود للتصريح بها، وا 

بالبضـاعة، يتبعـه آليـا بيـان خـاص بطبيعــة الحمولــة يقدمــه المســؤول الأول عــن وســيلة النقــل 
بصــرف النظــر عــن الوســيلة المســتعملة في حــد ذاتهـا لــلإدارة الجمركية من جهة ومن جهة 

مـن طرف المؤسسـة  " Un plicartable" عةأخرى يتحصل المستورد على ظرف متعلـق بالبضـا
الناقلـة أو الشـخص آخـر مكلـف، و علـى هـذا الأسـاس بفـتح ملـف العبـور مـن قبـل مصـلحة 

  .إجراءات التأمين التوريـد، وهـذا للقيام بالإجراءات الخاصة بالبضاعة و المتمثلة في:

 .إجراءات التوطين البنكي 
 .التصريح الجمركي 
 ائع وتسليمهانقل البض. 

 النقل البحري: -

فـور دخـول السـفينة البحريـة النطـاق الجمركـي يجـب علـى ربـان السـفينة أن يكـون علـى      
اسـتعداد لتقـديم يوميـة السـفينة وبيـان الحمولـة، أو أيـة وثيقـة أخـرى تقـوم مقامهـا لإدارة الجمـارك 

س الشـواطئ عنـد صـعودهم علـى مـتن السـفينة قصـد لحـراو إلى أعـوان المصـلحة الوطنيـة أ
التأشـير عليهـا، وتسـلم نسـخة مـن بيـان الحمولـة أو أيـة وثيقـة تقـوم مقامهـا للأعـوان المذكورين 

 لتمكينهم من ممارسة المراقبة.

رورية ـحمولـة السـفينة مـن بيانـات ض ئويعتـبر التصـريح بالحمولـة تصـريحا مـوجزا مـل      
 للتعـرف علـى البضـائع ووسـيلة النقـل، نوع الطرود، علامتها، أرقامها التسلسلية ومكان شحنها.
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كما يجب أن يكون هذا التصريح موقعا من طرف ربان السفينة، بالإضافة إلى هذا علـى      
السفينة  ساعة من وصول 24ربـان السـفينة أو ممثلـه القـانوني أن يقدم لمكتب الجمارك خلال 

 إلى الميناء ما يلي:

 المعـدة للتفريـغ في الإقلـيم الجمركـي كمـا هـو مؤشـر مـن طـرف  بيـان الحمولـة
 المصـلحة الوطنيـة لحـراس الشواطئ.

 التصريح بتأمين السفينة والبضائع التي هي في حوزة الطاقم.  
 نفيذ ضرورية لت إدارة الجمارك، والتي هي بها ل الوثائق الأخرى التي قد تطالبك

  .مهمتها كما هي محددة في القانون
 يجب تقديم الوثائق المطلوبة أعلاه ولو كانت السفن فارغة. 
 ( ساعة أيام الجمعة والأعياد.24لا تسري مدة الأربعة والعشرين )1 

 النقل الجوي: -

ة الـذي سـبق لإدارة الجمـارك بيـان الحمولـالطـائرة علـى قائـدها أن يقـدم بمجـرد وصـول      
ذكـره، وعنـد الانتهـاء مـن عمليـة إحضـار البضـائع أمـام الجمـارك والـتي هـي عمليـة جـد مهمـة 
يجـب إعـداد التصـريحات المفصـلة للبضـائع، وعنـدما يتعـذر القيـام بتصـريح مفصـل فـور وصـول 

ـة الجمركية ـة لتخزينهـا تحـت المراقبالبضـاعة إلى الإقلـيم الجمركـي يجـوز تفريغهـا في أمـاكن معين
 أو مسـاحات التخلـيص في انتظار تقـديم التصـريح الجمركـي، وتسـمى هـذه الأمـاكن مخـازن

قامتها لإبضاعة قبل انتهاء المدة المرخص قديم التصريح الجمركي للتيجـب الجمركـي، كمـا 
 2في هذه المخازن.

 :القواعد التجارية (3

ت والخلافات التي تحدث غالبا بين المصدر والمستورد والـتي مـن شـأنها نظرا للصعوبا     
عرقلـة عمليـة التبـادل الـدولي، وذلـك لغياب قـانون دولي يحـدد مسـؤوليات ومهـام كـل منهـا، لهـذا 

دولية من مهامها  قاعدة 13حـوالي  1990الغـرض وضـعت الغرفـة التجاريـة الدوليـة عـام 
ن سير العمليات التجارية بـين الـدول، والـتي سـنتطرق إليهـا بالتفصـيل في هـذا تنظيم وتحسي

                                                           
1  Décision N 22 DGO/CAB/D120 DU 13/05/1999 P10. 
2Décision N 22 DGO/CAB/D120 DU 13/05/1999 P10 
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الجـزء مـن الفصـل الثـاني حيـث قمنـا بالفصـل بـين هـذه القواعـد، إذ أن هنـاك قواعـد لصـالح 
 1المصـدر وأخـرى لصـالح المستورد.

 ما يلي: Incoterms يحدد مصطلح     

  من طرف الممولإرسال السلع والوثائق. 
 تحويل الأخطار والمسؤوليات من المصدر إلى المستورد.  
 .تحمل الأعباء المختلفة للعملية 

 قواعد التجارة الدولية لصالح المصدر: -

يعـني أن السـلع تنتقـل إلى المسـتورد تحـت مسـؤولية المصدر، وهذا  البيـع عنـد الوصـول     
 النوع يحتوي على القواعد التالي:

 DAF DELEVRED AT FRARNTIEلمة بالحدودمس -

هي التقنية الوحيدة للنقل البري حيث يلتزم المصدر بتسليم البضاعة إلى المستورد في      
حدود برية معينة مـع تحمـل الأعبـاء والأخطـار السـابقة للتسـليم بمـا فيهـا رسـوم الجمركيـة 

سوم خطـار اللاحقـة لاستلام البضاعة بما فيها الر للتصـدير، بينمـا يتحمـل المسـتورد الأعبـاء والأ
 .الجمركية للاستيراد

وما هو مألوف لهذا المصطلح فإن المصدر والمستورد يتقسمان أحيانا أعباء التأمين      
 .والنقل عن كل رحلة

  DES DELIURED EX SHIP:مسلمة على ظهر السفينة -

لى إ لأعبـاء والأخطـار حـتى يوصـل البضـاعةتقنيـة بحريـة تعـني أن المصـدر يتحمـل ا     
مين المقابـل لـذلك. يـتم أصـوص أعباء الرسوم الجمركية والتمينـاء الوصـول، مـتحملا بالخ

إلى المستورد،  التسـليم علـى ظهـر السـفينة في مينـاء الوصـول، فتنتقـل بـذلك الأعبـاء والأخطار
 .والمصدر هو الذي يختار وسيلة النقل

                                                           
1CHIBANI RABAH , OPTIC , P 12 
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 DILIVRED EX QUAYسلمة على الرصيف م -

يتـولى المصـدر تبعـا لهـذه الصـيغة تحمـل الأعبـاء والأخطـار حـتى يـتم تفريـغ البضـاعة      
ووضـعها علـى الرصـيف في مينـاء الوصول، ويتحمل المستورد الأعباء والأخطار اللاحقة وهذه 

 .الصيغة بحرية

 DELTYRED DUTY UTAR UP AIDمسلمة غير خالصة الدفع  -

يتحمل المصدر الأخطار والأعباء المكلفة لإيصال البضاعة إلى نقطـة متفـق عليهـا،      
والـتي غالبـا مـا تكـون ممثلـة في مخـزن المسـتورد، ويتحمـل الرسـوم الجمركيـة للتصـدير، بينمـا 

 .بضاعةر اللاحقة بعد استلام اليتحمـل المسـتورد الرسـوم الجمركيـة للاسـتيراد، والأعبـاء والأخطـا

  DELTYRED DUTY UTAR UP AID مسلمة خالصة الدفع -

تمثل أقصى ما يمكن أن يتحمله المصدر حيث يتحمل كل الرسوم الجمركية والأعباء      
والأخطار حـتى يوصـل البضـاعة إلى المكان المحدد في العقد کي تتم عملية التسليم وبعدها 

 .ار إلى المستوردتنقل الأعباء والأخط

  المستوردقواعد التجارة الدولية لصالح: 

البيـع عنـد الانطـلاق: يعـني أن تنتقـل السـلعة والوثـائق تحـت مسـؤولية المستورد وهذا النوع      
 :على القواعد التالية يحتوي

 :في المصنع 

عة عبـئ إنتـاج البضـايترتـب عنهـا أدنى قـدر مـن التزامـات المصـدر بحيـث يقـع عليـه      
طبقـا للمواصـفات التقنيـة و التجاريـة المحددة في عقد البيع الـدولي ثم وضـع السـلعة تحـت 
تصـرفه ,المصـدر غـير مسـؤول عـن شـحن البضـاعة علـى وسـيلة النقـل المختارة مـن طـرف 

منطقـة شـحنه للبضـاعة إلى  المسـتورد .وهـذا الأخـير مسـؤول علـى كـل الأعبـاء و الأخطـار مـن
 .منطقـة الوصول ، يمكن استخدام هذه الصيغة في كل طرق النقل
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 :مسلمة للناقل 

المصدر يتحرر من الأعباء بمجرد تسليمه البضاعة للناقل الذي يتـولى المسـتورد تجديـده      
تولى لتسليم، كما يوتحديـد وسـيلة النقـل، ويتحمـل المستورد الأعباء والأخطار اللاحقة بعد ا

 المصدر الرسوم الجمركية التصدير.

 :البضاعة بجانب السفينة 

يتحـرر المصـدر مـن الالتزامـات بمجـرد وضـع البضـاعة علـى الرصـيف المحـاذي للسـفينة      
و نه هأالمهيـأة لشـحن البضـاعة ومـن هـذه النقطة يتحمل المستورد الأعباء والأخطار، كما 

هذه  أن ار البـاخرة اللازمـة، أمـا فيمـا يخـص الرسـوم الجمركيـة يتحملها المستوردالـذي يختـ
 .الصيغة بحرية

 السفينة: على ظهر 

المسـتورد هـو الـذي يختـار البـاخرة، أمـا عـن تحويـل الأعبـاء والأخطـار بـين المصـدر      
 لى المستورد تحمل الأعباءوالمسـتورد فتـتم عنـد وضـع البضـاعة على ظهر السفينة، وع

والأخطار اللاحقة، والمصدر يتحمل الرسوم الجمركية للتصدير تعتبر هذه الصيغة صيغة 
 .بحرية

 :التكاليف والشحن 

تعـني أن المصـدر يتحـرر مـن الالتزامـات بـدفع تكـاليف ايصـال البضـاعة الى مينـاء      
حمل الأعباء والأخطار اللاحقة، والمصدر يتحمل شـحنها علـى ظهـر السـفينة، وعلـى المستورد ت

 .الرسوم الجمركية للتصدير، ان هذه الصيغة بحرية

  الشحن والتامين:تكاليف 

تبعـا لهـذه الصـيغة يتحمـل المصـدر تكـاليف نقـل البضـاعة إلى المينـاء، وتنتقـل هـذه      
عباء والمخاطر فهي نفسها مع كل الأخـيرة تحـت مسـؤولية المسـتورد، أمـا من حيث تحمل الأ

 .و هي صيغة بحريةFOB، CFRمن
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 :النقل مدفوع الى 

يتخلـى المصـدر عـن التزاماتـه بنقـل البضـاعة إلى نقطـة يـتم تحديـدها في عقـد البيـع الـدولي      
ن ع وتنتقـل تكـاليف نقـل بمجـرد تسليم البضاعة لأول ناقل لها، وكذلك الأعباء والأخطار، أما

 .الجمركة فهي خاصة بالمصدر

 :النقل والتأمين مدفوعين 

وعلـى المسـتورد أيضـا تـأمين البضـاعة ( CPT) تحويل الأعبـاء والأخطـار مماثلـة للصـيغة     
 1.يحدث لها من تلف أو ضياع، الجمركة خاصة بالمصدر 1مـن أخطـار النقـل ومـا يمكـن أن 

والأخطـار لهـا أهميـة بالغـة في التجـارة الدوليـة عمومـا وفي إن نقطـة تحويـل الأعبـاء      
المفاوضـات لإبـرام عقـد البيـع الـدولي خصوصا، ولذلك نحتاج إلى الدقة لتحديدها تبعا لكل 

 .صيغة

 إجراءات الجمركةالمطلب الثالث: 

لجمركة، ا تخضع كل بضاعة تدخل التراب الوطني بما فيها البضائع العابرة إلى عملية     
مات الخاصة بالبضاعة، وذلك وذلك بعد إعداد تصريح جمركي من المستورد يضم كل المعلو 

 .هذه العملية للتسهي

 : عناصر الجمركة :الفرع الأول   

 :لجمركة البضائع لابد من توفير العناصر التالية

ن شرائها م ع القيم والتكاليف التي تم تسديدها فعليا انطلاقاي: هي جمالقيمة الجمركية .1
 .عند المصدر حتى وصولها إلى نقطة الدخول عند الحدود أو المنطقة الجمركية

وهي جدول لمختلف البضائع والسلع الموجودة في السوق تحمل  التعريفة الجمركية: .2
رقم أو صنف تعريفي يسمي "التعريفة" تحتوي على نسب الضريبة الجمركية ونسب 

يعني بها رقم أو صنف تعريفي ونسب ضريبة و  (TVA) الرسم على القيمة المضافة
ة ن دولة إلى أخرى في وضع السياسوتختلف م ،الاستيرادجمركية مفروضة عليها عند 

                                                           
1 CHIBANI RABAH , OPTIC.P19. 
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وذلك لما يتلاءم مع ظروفها الاقتصادية والسياسية ومدى الحاجة  لتعريفة الجمركية،ل
 إلى السلع في ضوء ما تخططه وتحت المنافسة الخارجية لتلك الدولة.

ي ف : الأصل منه شهادة الأصل تمنح من الهيئة المختصة والمتمثلة ل البضائعيالأص .3
 1.الغرفة التجارية والصناعية تمنحها لأنها تم إبرام معاهدة أو اتفاقية تجارية مسبقة

 الفرع الثاني: الإجراءات الجمركية   

        طلاقيسمح النظام الجمركي بوضع البضاعة تحت رقابة الجمارك من مكتب الان     
 إلى مكتب الوصول.

 :تقديم الوثائق-1

عملية الجمركة تتم بإعداد ملف يحتوي على وثائق ضرورية حيث البعض منها تكون       
في شكلها الأصلي وبعضها الآخر يقدم في شكل صورة طبقا للأصل ومنها: الفاتورة التجارية 

البنكي,  المنشأ, سند التسليم,  التوطينوثائق التأمين الوثائق البنكية, السجل التجاري, شهادة 
 .2الوثائق اللازمة لقيام مصلح الجمركة بالمعاينة الخاصة مثل النظافة الصحة العامة "

 :التصريح المفصل -2

يجب أن تكون البضائع المستوردة أو المصدرة سواء كانت خاضعة للحقوق والرسوم       
 ك.لا موضوع تصريح مفصل لدى الجمار  الجمركية أم

         يوم ابتداء 21 هفيجب إيداع التصريح المفصل بمكتب الجمارك في ظرف أقصا      
من تاريخ وصول البضاعة إلى مساحات التخليص الجمركي المعينة من قبل إدارة الجمارك 

 :يما يللمفصل عاملا قانونيا ويدون المصرح فيه الهذا الغرض ويعتبر التصريح 

 لازمة التي تسمح بتحديد البضاعة المعينة، ويبقى الهدف تقديم جميع البيانات ال
 3.من هذا التصريح المفصل هو تحصيل الحقوق والرسوم الجمركية

                                                           
 .49ص 2000من قانون الجمارك الجزائرية. اصدار  120وزارة المالية المادة 1

2CHIBANI RABAH-la vade mecume de l’import-export-Alger. Édition 1997 p82 
3Centre national de l’information et de la documentation. la douane de Bejaia. Manuel des 

procecures.p35 
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 ،قت،المؤ  القبول تعيين النظام الجمركي الذي سوف يخصص )عرض الاستهلاك 
 .(التصدير المؤقت، التصدير النهائي

  :التخليص الجمركي-3

ي: ثلاثة عناصر ه الاعتبارمنتوج معين يجب الأخذ بعين للتحديد الحقوق الجمركية      
أي القيمة التي تطبق عليها الضريبة في قيمة البضائع  "CFR " أو"CIF " ،" FOB "قيمة

 .عند الجمركة أي سعر البضائع، التكاليف )تكاليف النقل، التأمين الشحن(
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 : خلاصة الفصل

ة أساسية في التجارة الخارجية، والعمود الفقري بالنسبة للمؤسسة يعتبر الاستيراد عملي     
المستوردة فهي عملية جد صعبة ومن أجل تحقيقها بشكل جيد تقوم المؤسسة بإعداد مخطط 

 مسبق وهذا بعد تقديرها السليم والدقيق لمختلف حاجياتها. 

ل أجهزة الاتصاتقوم ببذل جهد معتبر من أجل البحث عن أفضل الموردين بمختلف      
وبعدها إبرام العقد كما تقوم باتخاذ إجراءات عدة لاستكمال عملياتها والمتمثلة في الدفع، وهنا 

ماد )الاعت مستنديةأو التسوية ال،ختيارات فهناك التسوية التقليديةالمؤسسة تجد أمامها عدة ا
 .التحصيل المستندي( المستندي و

 جراءات الأخيرة في عملية الاستيراد والمتمثلة في التأمينتلجأ المؤسسة لاتخاذ الإبعد ذلك      
اختيار القاعدة التجارية الملائمة وجمركة البضاعة  النقل، وكذاوالعبور واختيار وسيلة 

 .وهذا ما سنتطرق اليه في المثال الذي سيحتويه الجانب التطبيقي الموالي المستوردة
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 يد:هتم

انتهت بنا إلى الإحاطة بأهم  راديستالمتفحصة والمتعمقة لموضوع الادراستنا  بعد     
ي يعتمد عليها الت تقنيات الدفععلى  كما تعرفنا عملية الاستيراد وأثناء الإجراءات المتخذة قبل

مجال  يفتقوم بها الدول  يت التيلاوالتسه ركةت الجمياعملفي عملية الاستيراد، وكذا درسنا
 . لجمركةا

ش.ذ.م.م للخدمات العامة والتجارة  الاقتصاديةالمؤسسة  يتربص ف هذا ما قادنا إلى إجراء    
 داخل المؤسسة الاستيرادة ية حول عمليدانية بدراسة ميم الدراسة النظر يآل دوداح لتدع

 .الاقتصادية
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 آل دوداحالمبحث الأول: عموميات حول ش.ذ.م.م للخدمات العامة والتجارة 

سنحاول في هذا المبحث التعرف على المؤسسة المستقبلة من خلال إبراز أهم التطورات      
 .التي عرفتها منذ تأسيسها، كذلك مختلف أهدافها كنشاطاتها، كبيان هيكلها التنظيمي

 المطلب الأول: تعريف بمؤسسة آل دوداح

ف السيد دوداح محمد و أبنائه بولاية بومرداس من طر  1989تأسست الشركة في سنة       
برأس مال مئة بالمائة وطني تحت اسـم "شركة تضامن للخدمات العامة و التجارية 

غيرت الشركة طابعها القانوني و  2008وفي سنة   Doudah – ENH/BPI.SNC).)"آلدوداح
 "أصبحت تسمى "شركة ذات مسؤولية محدودة للخدمات العامة والتجارية آل دوداح

((Doudah- ENH/BPI.SARL  مع الاحتفاظ بنفس فروعها ونشاطاتها. 

تعتبر الشركة من أهم الشركات المسوقة لمنتجات الصحة العامة كنظافة المحيط في      
 :الجزائر، كما أنها تقوم بنشاطات أخرى

 الاستيراد والتسويق بالجملة للمبيدات والمعدات الزراعية. 
 امات الجامعية وتجمعات أخرى.البيع بالجملة للمواد الغذائية للإق 
 الاستيراد وتسويق منتجات الإعلام الآلي كالتجهيزات المكتبية. 
 استيراد وتسويق عتاد الأشغال العمومية كالميكانيك. 
 إنجاز البنايات كالأشغال العمومية. 

حيث تعمد الشركة إلى تسوق منتجاتها وسلعها عبر فروعها التسويقية المتواجدة في      
 .بومرداس، وهران، قسنطينة، بشار، ورقلة، الجلفة، بسكرة، تلمسان، تيارت كل من:

و شرف عليها فنيون مختصون و مؤهلون, كل في اختصاصه قدر عددهم في نهاية      
إطار و عامل, كما قدر رأس مال الشركة الاجتماعي في نهاية نفس  364ب: 2010سنة 

 دج.1.307.127.073,42ا إلى دج, ووصل رقم أعماله000,0 052 367السنة ب:



دراسة ميدانية للمؤسسة الاقتصادية للخدمات الفصل التطبيقي: 
 العامة و التجارة " آل دوداح "

 

84 
 

الذي  www.doudah.com أصدرت الشركة موقعها الالكتروني: 2004في سنة      
أصبح واجهة لنشاطاتها, كما أصدرت الشركة عنوانها 

للاتصال و التواصل مع زبائنها و مورديها  @doudah.comdoudahالإلكتروني:
 قبال مختلف الاقتراحات و الانتقادات.ولاست

تتمتع الشركة بسمعة وشهرة كبيرة في السوق المحلية والدولية مكنتها من الحصول      
على عدة جوائز تقديرية على مدار سنوات متتالية. و تتعامل الشركة مع مجموعة من 

 :الشركاء الاقتصاديين المتواجدين عبر كل أنحاء العالـم و هم

 VAPICO :شركة أردنية تقوم بإنتاج المبيدات الزراعية منتجات الصحة العامة 

 .نظافة المحيط                    

 PULSFOG  :شركة ألمانية تقوم بإنتاج ماكينات الضباب لتطهير المزارع. 
KAWAZAR :شركة بولونية تقوم بإنتاج آلات السحق الزراعية. 

 ADFERT :دة الزراعيةشركة إماراتية تقوم بإنتاج الأسم. 
 USAGRISEEDS :مؤسسة أمريكية تقوم بإنتاج و بيع البذور. 
 BERGER:شركة فرنسية تقوم بتمويل الشركة بقطع غيار شاحنات النفث. 
 RIVARD:  شركة فرنسية تنتج شاحنات النفث، عتاد الضغط العالي، القاطعات

 .وعتاد التفتيش
 LOVIBOND :م المياهشركة ألمانية تنتج أقراص الكلور لتنظي. 
 ANSAN:شركة تركية تنتج مقارب فلكية. 
 ABILLAMA  :شركة لبنانية تنتج أحواض التفريغ. 
 BALANZA :شركة إسبانية تنتج ألياف النخيل البلاستيكية. 
 MACRESUR:شركة إسبانية تنتج خيوط بلاستيكية. 
 ARRIGONI:شركة إيطالية تنتج معدات زراعية. 

mailto:doudah@doudah.com
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 :شركة فهيأما البنوك التي تتعامل معها ال

 ARAB BANK :البنك العربي. 
 BDL BOUMERDES :بومرداس -بنك التطوير المحلي. 
 Société générale Algérie  :وكالة بومرداس. 

 :وللشركة نوعين من الزبائن

  :)من بينهمالزبائن الكبـار )الأوفياء: 
 الولايات و البلديات. 
 إدارة الأشغال العمومية. 
 إدارة الخدمات الجامعية. 
 ديوان الوطني للتطهيرال. 
 ديوان التسيير العقاري. 
 وزارة الدفاع الوطني. 
 وزارة العدل. 

 :حيث تتعامل الشركة مع زبائن آخرين: 
 تجار الجملة عبر مختلف الولايات. 
 تجار التجزئة عبر مختلف الولايات. 
 الشركات الخاصة. 
 الأفراد و كل شخص يرغب في اقتناء منتجات الشركة. 
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 .ني: المخطط التنظيمي للمؤسسةالمطلب الثا

تحتوي الشركة على أربعة فروع أساسية موزعة عبر كامل التراب الوطني حيث تقوم      
 :بتسويق منتجاته وتتمثل هذه الفروع في

 ) فرع بومرداس )الإدارة العامة. 
 فرع قسنطينة. 
 فرع وهران. 
 .فرع ورقلة 

 ويمكن إبراز ما سبق وفق الهيكل التنظيمي التالي:
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 آل دوداح.(: الهيكل التنظيمي ل ش.ذ.م.م للخدمات العامة والتجارة 20الشكل رقم)

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 معلومة مقدمة من طرف المؤسسة. المصدر:

 

 بومرداس -الإدارة العامة 

 الإدارة التقنية الأمانة

 لأمانةا

 الصناعة

 الإدارة التجارية

 الأمانة

 قسم التخزين

 المخازن
 إدارة البناء

 المحاسبة
 قسم السوق

 فرع وهران
 فرع قسنطينة

 فرع ورقلة
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 تكون الهيكل التنظيمي للشركة من:( ، ي06فكما يوضحه الشكل رقم )

 :وتضم إطارات ومسيري الشركة وهم الإدارة العامة: – 1

 :المدير العـام 

يتمثل دوره الرئيسي في رسم السياسة العامة للشركة، الإشراف على نشاطاتها، السهر      
على السير الحسن للشركة، خلق جو من التعاون والتفاهم بين إطارات الشركة وكذا السهر 

مستشاره  التراب الوطني، يساعده في ذلكعلى التنسيق بين مختلف فروع الشركة المتواجدة عبر 
 .الذي يعتبر يده اليمنى حيث يستشيره في كل كبيرة وصغيرة

 :نائب المديـر الـعـام 

ويتمثل دوره في السهر على تنفيذ السياسة العامة للشركة، إصدار الأوامر لمختلف أقسام      
نظيم للشركة بالإضافة إلى ت الشركة والحرص على التسيير الأمثل للموارد المادية والبشرية

الملتقيات والدورات التدريبية التي تقوم بها الشركة والاتصال مع مختلف موردي الشركة من 
مؤسسات وبنوك وكذلك مع مختلف متعامليها مثل مراكز البحث والتطوير وزبائن الشركة 

لتهاني يم الهدايا واالأوفياء كالجماعات المحلية والإدارات الحكومية، كما يحرص أيضا على تقد
الوطنية والخاصة لكل المتعاملين مع الشركة وحتى لعمالها بما فيهم  في كل المناسبات الدينية،

موارد الشركة البشرية حيث تحمل هذه الهدايا رمز الشركة لجعل متعامليها أكثر اتصالا 
 بالشركة.

 وتتكون من: الأمانة العامة: -2

 )سكرتيرة )كاتبة: 

 حضير الملفات والوثائق التي يطلبها المدير بالإضافة إلى الرد على المكالماتتقوم بت     

 الهاتفية وتحضير أجندة المواعيد واللقاءات...

 



دراسة ميدانية للمؤسسة الاقتصادية للخدمات الفصل التطبيقي: 
 العامة و التجارة " آل دوداح "

 

89 
 

 :مكلفة بالاتصال والإعلام 

نقوم بعملية ربط الاتصالات بين مختلف الفروع من طريق الفاكس والانترنيت و كذا البريد      
لبريدية بين فروع الشركة من و إلى الزبائن وكل المؤسسات و )إرسال و استقبال الرسائل ا

 الشركات التي تتعامل معها الشركة(.

 إدارة الموارد البشرية: 

تشرف على قسم الموارد البشرية بمساعدة مسؤول الموارد العامة و مسؤول الموظفين،      
             قة العمل أي حيث تتكفل بكل ما يخص الموارد البشرية داخل الشركة قبل بداية علا

في مرحلة الاستقطاب إلى غاية نهاية علاقة العمل والتي تكون لأسباب مختلفة، وقد قمنا 
بإجراء التربص في إدارة الموارد البشرية أين يتم إعداد كشوف الأجرة قبل خضوعه المعالجة 

 .المحاسبية

 الإدارة التقنيـة 

التي  يب مختلف التجهيزات المستوردة، صيانة التجهيزاتتهتم الإدارة التقنية بمراقبة وترك     
فيها خلل ومراقبة التجهيزات التي تعمل بها الشركة بصفة دورية )كل ستة أشهر(.. كما تقوم 

 .بإعداد البطاقات التقنية لمختلف الآلات والمعدات

 الإدارة التجـاريـة: 

الاعتماد شركة من استيراد وتسويق بتشرف على جميع العمليات التجارية التي تقوم بها ال     
على موظفين مختصين في التسويق )مسوقين داخليين( يقوم باستقبال الزبائن وموظفين) 
مسوقين خارجيين( خارج الشركة يتبعون مسار التسويق في الميدان حيث يقوم باستقبال طلبات 

لميدان حيث ويق في االزبائن وموظفين ) مستوفين خارجيين( خارج الشركة يتبعون مسار التس
 إلى الأمانة العامة. يقوم بإعداد مختلف الوثائق الخاصة بها وتسليمها في آخر المطاف
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ع م  كما تحتوي هذه الإدارة على قسم التحصيل الذي يقوم بتتع الوضعية المالية للشركة       
قاتها حمختلف المؤسسات والبنوك التي تتعامل معها الشركة، حيث يسعى إلى تحصيل مست

دخول وخروج  لدى المتعاملين في الآجال المحددة الشديد، كما تتفق وضعية المجاري وعملية
 . السلع منها

 إدارة البناء والشغال العمومية: 

تشرف هذه الإدارة على إنجاز المشاريع التي تستطيع الشركة القيام بها من حيث      
 .جاز من عدمهالإمكانيات المادية والبشرية، وتدرس إمكانية ان

 :قسم المحاسبة 
تحتوي كل إدارة من إدارات الشركة على قسم للمحاسبة خاص بها حيث يقوم بالسهر      

على السير الحسن لكل العمليات المالية والمحاسبية لكل إدارة على حدا، في حين يهتم محاسب 
 .الشركة بالجانب المالي والمحاسبي لكل الشركة

 الفـروع: 
ويق كل منتجات الشركة إلى المناطق الخاصة بها مع مراعاة خصوصيات كل تقوم بتس     

منطقة من هذه المناطق كطبيعة المنطقة الجغرافية، طبيعة المناخ، الكثافة السكانية، العادات 
الاستهلاكية للمنطقة... ففي المناطق الجنوبية مثلا يمكن تسويق مبيدات العقارب وهو منتوج 

ين أنه غير مطلوب في المناطق الشمالية، كما أن المبيدات والمعدات عليه طلب كبير، في ح
 .الزراعية تكون مطلوبة أكثر في المناطق الزراعية عنه في المناطق الحضرية

ويعمل كل فرع من هذه الفروع على الاتصال بالمديرية العامة )بومرداس( بصفة دائمة      
مكنه إلى تموين بمنتوج معين لعقد صفقة طارئة يومستمرة، فعندما يحتاج فرع من فروع الشركة 

الاعتماد على الفرع الذي له وفرة من هذا المنتوج، حيث تعمد الشركة إلى توزيع منتجاتها 
المستوردة على فروعها حسب خصوصيات الطلب لكل فرع، كما أن لكل فرع من فروع الشركة 

 .الشركة ويج لمختلف منتجاتموظفين مختصين في التسويق يتكفلون بمهمة اتسويق والتر 
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 المطلب الثالث: نشاطات وأهداف الشركة
شركة "آل دوداح" للخدمات العامة والتجارة، كغيرها من المؤسسات لديها مجموعة نشاطات      

 معينة بالإضافة إلى أهدافها المسطرة والتي تضمن لها الاستمرارية.
 :نشاطات شركة آل دوداح-1
أهم الشركات المسوقة لمنتجات الصحة العامة ونظافة المحيط في تعتبر الشركة من      

 :الجزائر، كما أنها تقوم بمهام أخرى تتمثل في
  .استيراد وتسويق بالجملة للمبيدات والمعدات الزراعية 
 .البيع بالجملة للمواد الغذائية للإقامات الجامعية وتجمعات الأخرى 
   تجهيزات المكتب.استيراد وتسويق منتجات الإعلام الآلي و 
   استيراد وتسويق عتاد الأشغال العمومية والميكانيك لانجاز البنايات والأشغال

 العمومية. 
 :أهداف شركة آل دوداح-2

 :وهي كما سطرت الشركة مجموعة من الأهداف والتي تسعى إلى تحقيقها بشكل مستمر
 .توسيع حصتها السوقية 
 زيادة رقم أعمالها. 
 جديدة اقتحام نشطات اقتصادية. 
 كسب أكبر عدد من الصفقات. 
 الحفاظ على الزبائن الحاليين وکسب زبائن جدد. 
 .تعزيز سمعتها وصورتها في السوق المحلية والأجنبية 
 .تطوير الاقتصاد الوطني ودعم الإنتاج الوطني 
 .توفير مناصب الشغل 
  2012المحافظة على شهادتي الايزو التي تحصلت عليها سنة. 
كة حاليا إلى تطوير النحات عملية مع شركاء محليين وأجانب في مجال تسعى الشر      

الصحة العامة والزراعة، كما تطمح إلى الجاز مخبر للاختبارات والبحوث حول الأمراض 
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المستقلة )المعدية( الخاصة بالإنسان ودراسة أسباب وأعراض أمراض النباتات حيث دخلت 
صلاح المستشفيات لتسيير الأوبئة، يساهم خبراؤهحاليا كشريك مع وزارة الصحة والسكان و  ا ا 

 في مشروع البحث مع شركة فرنسية ومخبر باستور.
كانت الشركة دائما سباقة للمشاركة في التظاهرات وفي مشاريع التطوير خاصة في       

مجال الصحة والإسعاف الاجتماعي، كما نظمت عدة تظاهرات ثقافية واجتماعية بالتعاون مع 
عات المحلية ومختلف الجمعيات، حيث دعمت الشركة ماليا وتقنيا عدة ملتقيات لمكافحة الجما

 .المشاكل التي تهدد الصحة العمومية
 

المبحث الثاني: متابعة سير عملية استيراد هيبوكلوريت الكالسيوم في شركة آل 
 دوداح
طرق في هذا د سنتبعد تعرضنا في الفصل السابق للجانب النظري لسير عملية الاستيرا     

 .ة المأخوذة كعينةالمبحث إلى عرض ملف حالة استيراد من خلال العملي
 .الدراسةالمطلب الأول: تقديم ملف 

 الفرع الأول: نموذج عملية استيراد هيبوكلوريت الكالسيوم    
 ميحتوي هذا النموذج في قيام شركة "آل دوداح" باستيراد بضاعة تتمثل في هيبوكلوريت الكالسيو 

 Sree Rayalaseem Hi Strenght Hypoمن طرف الممول المتمثل في المصدر الهندي 
Limited. 

 Sree Rayalaseem Hi Strenght Hypoتم العقد بين المستورد الجزائري والمصدر الهندي 

Limited  دولار، وحيث تقدم  175,140.00من أجل بيع هذه البضاعة بقيمة إجمالية تقدر بـ
لتقديم طلب فتح اعتماد بنكي لتمويل عملية  Societé Générale Algérie بنك المستورد إلى 

لصالح المصدر الهندي مصحوباا بوثائق ومستندات خاصة هيبوكلوريت الكالسيوم   استيراد
 .1تضمن السير الحسن لهذه العملية

                                                           

 1 معلومات مقدمة من طرف المؤثر. 
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 الفرع الثاني: وسيلة التعامل في شركة "آل دوداح"
شركة "آل دوداح" وبالتحديد في مصلحة التجارة الخارجية على طول فترة تربصنا في      

والفروع المختلفة المعنية بسير تمويل عمليات الاستيراد ) فرع التجارة الخارجية، فرع التوطين 
عادة النظر(  لاحظنا أن وسيلة التعامل الأكثر استعمالاا في هذا المجال هي تقنية  والتحويل وا 

نية ذات قبول واسع بين المتعاملين التجاريين مع الشركة، هذه تق الاعتماد المستندي، إذ هي
  .الأخيرة التي يعتبر تدخلها في تمويل الاستيراد نوعاا من الضمان والحماية

كما سبق الذكر هناك أنواع من الاعتمادات بحيث شركة "آل دوداح" تتعامل في إطار      
تجارة الخارجية وخاصة عمليات الاستيراد نوعان من الاعتمادات المستندية لتمويل عمليات ال

 :وهي
 .اعتماد مستندي غير قابل للإلغاء -1
 .اعتماد مستندي غير قابل للإلغاء والمعزز -2

             ويعتبر النوع الثاني " اعتماد مستندي غير قابل للإلغاء والمعزز" هو الأكثر انتشارا 
 لذي سنتناوله في النموذج المأخوذ كعينةفي التعاملات في هذه الشركة إلا أن نوع الاعتماد ا

    هو اعتماد مستندي غير قابل للإلغاء ، في مثل هذا النوع من الاعتمادات لا يستطيع أي 
من أطرافه إلغاء أو تعديل الاعتماد دون موافقة جميع الأطراف الأخرى ذات الصلة، لذى فإن 

دة. لما يوفره من ثقة عالية وضمانات أكيهذا النوع من الاعتمادات يعتبر شائع الاستخدام نظرا 
والتزام بنك المصدر لهذا الاعتماد هو التزام قاطع لا رجوع فيه بشرط تقديم المستندات 

 المنصوص عليها.
 22) أنظر الملحق رقمفقد اتفق الطرفان )المستورد والمصدر( من خلال هذا الاعتماد        

العملية منها طبيعة نقل البضاعة سيكون  على مجموعة من الشروط المحددة لسير هذه)
 انطلاقا من أي ميناء في الهند إلى غاية ميناء الجزائر.( BLبحري)
الذي يعتبر أحد شروط التجارة الخارجية، وعليه  CRFكما اتفقا أيضا على اختيار شرط      

 .لجزائر(افإن المصدر تقع عليه مسؤولية التأمين على البضاعة حتى مكان الاستلام )ميناء 
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             نلاحظ أن المدة المخصصة لهذا الاعتماد قصيرة، وعليه يمكن تجنب خطر التماطل
 .في الدفع والتسوية من جهة، ومن جهة أخرى سهولة سير التعامل في نطاق التجارة الخارجية

 .المطلب الثاني: أطراف التعامل والوثائق الخاصة بفتح الاعتماد
  العمليةالفرع الأول: أطراف 

قبل التطرق إلى مختلف المراحل التي يتم من خلالها سير عملية الاعتماد المستندي التي      
من طرف بنك المستورد بناءا على طلبه ) 02تبدأ بطلب فتح الاعتماد )انظر الملحق رقم 

 :لصالح المصدر المستفيد وعليه فإن الأطراف المتدخلة في هذه العملية هم
  :المستورد.SARL BPI ENH-DOUDAH        
 :)البنك فاتح الإعتماد )بنك المستورد.Société Générale Algérie 
  :المصدر.SREE RAYALASEEMA HI STRENGHT HYPO LIMITED 
 بنك المصدر(: بنك الإشعار(STATE BANK OF INDIA.1 

    
 الفرع الثاني: أهم الوثائق الخاصة والمكونة لملف الاعتماد المستندي

من الوثائق  (: تعتبر02انظر الملحق رقم طلب فتح الاعتماد المستندي):21ة رقم وثيق -
  sociétéيحتوي عليها ملف طلب فتح الاعتماد من قبل بنك  الأساسية التي

générale Algérieالوثيقة مجمل البيانات المتعلقة بنوع  وهي إجبارية، تحتوي هذه
 :تي تتضمنها تتمثل فيما يليالبضاعة المراد استيرادها وأهم البيانات ال

  :اسم وعنوان المصدر  Sree Rayalaseema  Hi Strenght Hypo Limited     
                           Gondiparla Kurnool-518004 Andhra Pradesh India 

 اسم وعنوان المستورد Sarl Bpi Enh Doudah  
        Cité 392 logts, centre Commercial(ex Souk El Felleh) , boumerdes 

35000 Algerie                                               

 :هيبوكلوريت الكالسيوم .  تسمية المادة المستوردة 
   :دولار. 175,140.00السعر الإجمالي 
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  :غير قابل للإلغاء نوع الاعتماد المستنديIrrévocable . 
من أهم الوثائق الواجب (: 01نظر الملحق رقم : الفاتورة الشكلية)ا22وثيقة رقم  -

السابقة الذكر عند - 01التعامل بها وتقديمها للبنك فاتح الاعتماد، إضافة الوثيقة رقم 
لأنها تتضمن أهم  (Facture Proformaنجد وثيقة الفاتورة الشكلية) -طلب الفتح 

 :المعلومات المتعلقة بالعملية محل الاهتمام والمتمثلة في
  وعنوان المصدر:اسم Sree Rayalaseema  Hi Strenght Hypo Limited     

       Gondiparla Kurnool-518004 Andhra Pradesh India 

 اسم وعنوان المستورد:  Sarl Bpi Enh Doudah  

Cité 392 Logts , Centre Commercial (Ex Souk El Fellah) boumerdes 35000 

Algérie                                                          

 .09/2018/ 11 :تاريخ الفاتورة  -
  :اعتماد مستندي غير قابل للإلغاءطبيعة الدفع. 
 طبيعة النقل الجوي :BL. 
 مصدر البضاعة India  : . 
 دولار. 175,140.00 :قيمة البضاعة 
 126000:الكمية. 

ات ها البنك قبل شروعه في إجراءوهذه البيانات كلها إجبارية يجب أن يتحصل علي     
 .الفتح للاعتماد المستندي

 .المطلب الثالث: مرحلة فتح الاعتماد المستندي
  .الفرع الأول: تسجيل الافتتاح   

تقدم المستورد وهو شركة "آل دوداح" بالوثائق المطلوبة قصد فتح اعتماد في بنك سوسيتي      
 جينرال وكالة بومرداس:

 (01نظر الملحق رقم )أفاتورة شكلية: -1
وكانت محتومة وممضية من طرف المصدر وتحمل هذه الفاتورة رقم توطين بنكي إضافة إلى 

 هذه الفاتورة قام بطلب فتح الاعتماد.
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 (02نظر الملحق رقمأ)طلب فتح الاعتماد: -2
 :الذي يتضمن عدة نقاط منها

 رقم حساب جاري خاص بالمستورد. 
 ء.غير قابل للإلغا  :نوع الاعتماد 
 البنك المصدرState Bank Of India. 
 اسم و عنوان كل من المصدر: Sree Rayalaseem Hi Strenght Hypo Limited 

  Gondiparla Kurnool-518004 Andhra Pradesh India                             

 وتضمن أيضا:
 دولار. 175,140.00 :مبلغ الاعتماد  
 21/11/2019 :تاريخ نهاية صلاحية الاعتماد. 
 10/2019/ 31  :تاريخ آخر أجل للشحن. 
 بالإطلاع : شروط الدفع(A Vue). 
 .رقم العقدين المصدر والمستورد 
 الوثائق المطلوبة التي تتمثل في:  

 :التزامات انتقال السلع و هي
 (03سند الشحن: ) أنظر الملحق رقم . 
 (.04شهادة أصلية واحدة: ) أنظر الملحق رقم 
  :(.05) أنظر الملحق رقمقائمة الطرود 
 (.06شهادة التحليل: ) أنظر الملحق رقم 

    .مكان الشحن و التفريغ: من ميناء الهند إلى ميناء الجزائر 
 .تصدير الجزئي للسلع : مسموح 
 .انتقال سلع البحري  : مسموح 
  التكاليف في الخارج على مسؤولية المصدر أما التكاليف البلد المحلي على مسؤولية

 رد.المستو 
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  :28 28 10 00 00التعريفة الجمركية . 
 كيفية اجراء عملية الاعتماد المستندي:-3

 تم فتح الاعتماد على مرحلتين أساسيتين هما:

 :المرحلة الأولى 

 Sociétéفتح الاعتماد المستندي عن طريق البرنامج الداخلي الخاص بالبنك       
Générale Algérie ري فيه جميع العمليات الداخلية تج ،لتسيير العمليات الداخلية

لى ع الخاصة بالزبون والمتعامل الاقتصادي حيث يتم هذا البرنامج من خلال الحصول
 عمولات.

  :المرحلة الثانية 
يتم فتح الاعتماد المستندي عن طريق برنامج خارجي خاص بالبنوك لتسيير العمليات      

( ، والخاصة بعملية فتح الاعتماد 07م الخارجية عن طريق " سويفت " ) أنظر الملحق رق
  Société Générale Algérieالمستندي والتي تم إرسالها إلى مديرية 

 و في هذه العملية تم تدوين المعلومات الخاصة بفتح الاعتماد نذكر البعض منها: 
 Champ 40A: .اعتماد غير قابل للإلغاء 
 Champ 20: ( 00031رقم الاعتمادRD09088193.) 
 Champ 31D: ( 21/11/2019تاريخ نهاية الاعتماد.) 
 Champ 50 : المستورد((Sarl Bpi Enh Doudah. 

 Champ 59 : المصدر ( Sree Rayalaseema Hi Strenghth Hypo Limited)     
 E Champ 44: .)ميناء الشحن )أي ميناء في الهند 
 Champ 44 F :.)ميناء التوصيل ) ميناء الجزائر 
 Champ 44 C:  (.31/10/2019ريخ نهاية الشحن ) تا 
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 الفرع الثاني: مرحلة التنفيذ والتسوية النهائية للاعتماد المستندي:

  Sree Rayalaseema hi Strenght Hypoو من أجل تنفيذ و تسوية العملية تلقى       
Limited إشعار من بنكه, بفتح الإعتماد المستندي لصالحه و التأكد من مطابقتها للشروط

متفق عليها في العقد التجاري, فقام بتحضير البضاعة )المتمثلة في هيبوكلوريت الكالسيوم( ال
رسالها إلى الشركة التي تكفلت بنقل البضاعة إلى المكان المتفق عليه و تم نقل البضائع  وا 

 .CFRالمستوردة عن طريق 

 :بمجرد تسليم البضاعة الناقل تحصل وكيل العبور على الوثائق التالية

 سند الشحن. -

  .(08الفاتورة التجارية النهائية ) أنظر الملحق رقم  -

 وثيقة التأمين.  -

 .شهادة المطابقة -

 (.06شهادة التحليل ) أنظر الملحق رقم  -

 .نوع التصدير -

 (.05قائمة الطرود ) أنظر الملحق رقم -

 (.04شهادة المنشأ )أنظر الملحق رقم  -

ذه الوثائق إلى بنكه الذي بدوره أرسـل هـذه الوثـائق إلـى بنك فقام المصدر بتسليم ه      
المستورد )بنك سوسيتي جينرال الجزائر( فقامت مؤسسة "آل دوداح" بفحصها ومراجعتها لمعرفة 
مدى مطابقتها للشروط المتفق عليها في مرحلة فتح الاعتماد، فكانت المستندات مطابقة 

 عة إلى البنك المصدر.للشروط فقام البنك بدفع قيمة البضا
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استدعي بنك المستورد عميله فسلمه المستندات وتحقـق مـن مـحتواها فقـام هـذا الأخير      
 بدفع قيمة البضاعة لبنكه واستلم الوثائق.

     ( الذي يدل 09فقامت إدارة الجمارك بإرسال التصريح الجمركي) أنظر الملحق رقم      
الوطني، وهذه الوثيقة تثبت الاستلام الفعلي للبضاعة، وأمـا  على دخول البضاعة إلى التراب

المصدر فإنـه قام بإرسال وثيقة تثبت بأنه قد استلام قيمة تلك البضاعة وفي الأخير تمت 
 .التسوية النهائية للصفقة

 الفرع الثالث: طلب فتح توطين بنكي

ية الخارجية ل معاملاته التجار يعتبر التوطين البنكي عملية يقوم بها بنك المستورد في ك     
 و ذلك وفق الإجراءات التالية: ،الخاصة الإستيراد

 :بالنسبة للمستورد 

يتقدم المستورد )مؤسسة دوداح( إلى بنك " سوسي جينيرال الجزائر" بطلب فتح ملف      
 التوطين البنكي، الذي يتكون من الوثائق التالية: 

 ة التجارة.تتحصل عليها من وزار : رخصة الاستيراد (1

في فاتورة أولية يرسلها المورد الأجنبي إلى زبونه )المستورد(، وقد  فاتورة شكلية: (2
 (.01تضمنت البيانات التالية: ) أنظر الملحق رقم

  :09/2018/ 11تاريخ الفاتورة. 

 :اسم وعنوان المصدر  Sree Rayalaseem Hi Strenght Hypo Limited 

  Gondiparla Kurnool-518004 Andhra Pradesh India                             

  :اسم وعنوان المستوردSarl Bpi Enh-Doudah  
Cité 392 Logts Centre Commercial (Ex Souk El Fellah) Boumerdes           
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  :اسم البنك المصدرState Bank Of India. 

 نوع الاعتماد: غير قابل للإلغاء. 

 لكالسيوم.نوع السلعة: هيبوكلوريت ا 

  :126000الكمية. 

  :دولار. 175,140.00السعر الإجمالي 

 .العملة: الدولار 

         ( وتحتوي10: هذه الوثيقة يحررها المستورد ) أنظر الملحق رقم طلب التوطين (3
 على المعلومات التالية:

 .)....معلومات خاصة بالمستورد:  ) الاسم و العنوان 

 نها:معلومات خاصة بالسلعة و نذكر م 

 .طبيعة السلعة: مطهر 

 .البلد الأصلي للسلعة أو البلد المصدر: الهند 

  :دولار. 175,140.00مبلغ الفاتورة 

 .شروط الدفع: بالاطلاع 

 .مكان الجمركة: ميناء الجزائر 

 .)....معلومات خاصة بالمصدر: ) الاسم و العنوان 

 :بالنسبة للبنك الموطن 

 لمعلومات التي تهم البنك بختمه رقم التوطين في كلتحصل العميل على استمارة فيها ا     
 (.08من الفاتورة الشكلية و العقد التجاري المبرم بين المستورد و المصدر )انظر الملحق رقم 
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 الفرع الرابع: ختم التوطين البنكي

سنقوم في هذا الفرع بتوضيح ختم التوطين البنكي و العناصر المكونة له في الشكل      
 (08انظر الملحق رقمالتالي:)

 (:ختم التوطين البنكي27الشكل رقم )

 المؤسسة الوطنية الجزائرية
 وكالة بومرداس

 الاستيراد -التوطين 
 

USD 00095 310 2019 351501 
 08/08/2019                                          فيبومرداس 

 

 ي الشركة المستقبلةالمصدر: وثيقة مقدمة من طرف مصلحة التوطين البنكي ف

  حيث أن:

  : 351501رقمين يمثلان الشركة. ،رقمين يمثلان البنك ،رقمين يمثلان الولاية 

 2019: .السنة التي تم فيها التوطين 

 310: .يمثل الفصل التي تم فيها التوطين 

 00095: .الرقم التسلسلي لتسجيل العملية 

 USD: .يمثل العملة 
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 مركةإجراءات الج المطلب الرابع:

في بداية الأمر عند إتفاق المورد على البضاعة يتم تنظيـم وتوزيع المسؤوليات التي يلتزم      
بها كل من المستورد والمورد ك بعد الاتفاق مع المورد على طريقة النقل واختيار أحد 
المصطلحات التجارية في النقل البحري يقوم المورد بإشعار المستورد بإرسال البضاعة في 

تاريخ إقلاع السفينة  ريخ معني ويتضمن الإشعار التاريخ، الكمية الصافية، مجمل الحمولة،تا
 ميناء التوقف. اسمو  اسمهاو 

هذه الخطوات كما ذكرنا من قبل فهي تكون في بداية العملية وبعد التحميل والشحن       
 :على ظهر السفينة يقوم المورد بإرسال الوثائق التالية

 (.03)أنظر الملحق رقم  وليصة الشحنسند الشحن أو ب 
  (.08الفاتورة التجارية ) أنظر الملحق رقم 
 (.04) أنظر الملحق رقم  شهادة المنشأ 

عند وصول الوثائق إلى المؤسسة تقوم بتحرير وثيقة أمر بالدفع لدى البنك المعتمد وبعدها      
 .للبنك لدفع قيمتها يتـم تسليم ـالوثائق الخاصة بالسلعة المستلمة من طرف المورد

          تقوم المؤسسة بإرسال الوثائق اللازمة لجمركة البضاعة واستخراجها من الميناء      
 إلى المخازن والتي تتم عبر المراحل التالية:

 :إرسال الوثائق إلى مصلحة الجمارك-1

يام القيجب أن تحتوي تلك الوثائق على المعلومات الخاصة بالطلبية وذلك من أجل      
( بحيث تضم 09بعملية التصريح الجمركي من طرف المصرح الجمركي )أنظر الملحق رقم

 :وثيقة التصريح الجمركي البيانات التالية

  :اسم الموردSree Rayalaseem Hi Strength Hypo limited . 
 :اسم المستورد Sarl Bpi Enh Doudah. 
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  :1010رقم التصريح. 
 في ميناء جاف مسمى ب:  30/01/2020: تاريخ و مكان تسجيل التصريح 

Port Sek Yanis                              
 :43785.00 قيمة البضاعة بالعملة الصعبة. 
  :5255579,23قيمة البضاعة بالدينار الجزائري. 
 :3/10/00095 /501/2019  رقم التوطين البنكي/USD. 
 .البلد الأصلي: الهند 
  :2828100000رقم التعريفة الجمركية. 
 ( حقوق الجمركة %19نسبة الحقوق والرسوم المطبقة: رسـم على القيمة المضافة ،)

(5%.) 

 عن الوثائق المقدمة والخاصة بعملية التصريح الجمركي فهي تتمثل في:أما      

 .نسخة من سند الشحن الأصلي مظهر من قبل البنك في حالة السند باسم ـالبنك 
 (.08من طرف البنك ) أنظر الملحق رقم  الفاتورة التجارية الموقعة 
 .وثيقة كصول البضاعة 
  (.04شهادة المنشأ )أنظر الملحق رقم 
 مديرية ( وثيقة طلب الترخيص الجمركي مستخرجة من مديرية التجارة التابعة لها إقليميا

 .)التجارة لولاية بومرداس

بضاعة مرفوقا بملف بعد استلام المصرح الجمركي أو وكيل العبور إشعار وصول ال     
 :التصريح الجمركي السالف الذكر يتوجه إلى الشركة الناقلة مرفوقا بالوثائق التالية

 إشعار بوصول البضاعة إلى الميناء. 
 وصل الدفع قيمة البضاعة. 
 سند الشحن الأصلي. 
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 .صك ضمان خاص بحاويات النقل 
 .السجل التجاري الخاص بالمؤسسة 
 بطاقة التعريف الجبائي. 

بعد القيام بهذه العملية وتقديـم الوثائق تقوم مؤسسة النقل بتسليمه وثيقة تسليم ـالبضاعة      
 :ومنه مباشرة يتوجه إلى مكتب الجمارك مصحوبا بالوثائق التالية

 .نسخة من سند الشحن 
 .فاتورة تجارية الموطنة من طرف البنك 
 .إشعار وصول البضاعة 
 .السجل التجاري 
 ئي.بطاقة التعريف الجبا 

هنا تقوم مصلحة الجمارك بدراسة الملف و الوثائق و في حالة عدم ـوجود أخطاء يسجل      
التصريح ثم تقوم هذه الأخيرة بتوزيع الملفات على المفتشين و يبرمج على مستوى الإعلام 

 الآلي بعدما يستخرج وصل لمعرفة اسم المفتش الذم يتولى مراقبة السلع.

 :مراقبة البضاعة-2

عد الحصول على الوصل يقوم المصرح ببرمجة المراقبة مع المفتش بعدما يتـم إرسال ب     
الملف إلى التفتيش الجمركي، ثم يقوم المفتش بمراقبة البضاعة على مستوى الحاوية الموجودة 
في مخازن الميناء كذلك بحضور المصرح مرفق بملف العبور حيث يقوم الوكيل بفتح الطرود 

 .بقة المعلومات مع السلعة المصرح بهالكي يتأكد من مطا

في حالة مطابقة الوثائق مع السلعة يقوم المفتش بالتوثيق على أنه تمت عملية مراقبة      
          السلعة أما إذا كانت هناك مغالطات فيقوم المفتش بفرض غرامات مالية على المصرح 

 .أو متابعة قضائية
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 تخليص الرسوم والحقوق الجمركية:-3

بعد المراقبة يعود الملف إلى مصحة الجمارك بحيث يعطي المفتش تصريح إخراج السلع      
صندوق إلى ال من الميناء، ودفع مبلغ الحقوق الجمركية الواجب دفعها، بعد ذلك يرسل الملف

 .ثم يستخرج بعد ذلك من أجل دفع الحقوق والرسوم الجمركية اللازمة

 إخراج البضاعة:-4

التصريح المفصل( و وصول الدفع  D10الرسوم تقدـم إلى المصرح وثيقة )بعد دفع الحقوق و 
(. والذي بدوره يقدمه إلى مفتش التصفية وهذا الأخير يوثق الأمر 12نظر الملحق رقم)أ

 بالسماح بإخراج السلع من ميناء الجزائر.

 :إن طريقة إخراج السلع تتـم بالوثائق التالية

 نسخة من التصريح المفصل D10. 
 خة من سند الشحن أو إشعار الوصول.نس 
 .وصل إستلام من طرف شركة النقل 
 .وصل إخراج البضاعة من الجمارك 
 .السجل التجاري 
 .بطاقة التعريف الجبائي 
 .صك لأعباء التخزين 

 :دخول البضاعة إلى المؤسسة-5

اقبة ر عند دخول البضاعة إلى مخازن المؤسسة تقوم مديرية التسيير والتخزين بعملية الم      
المتمثلة في مراقبة الكمية، والمخبر, ويقوم ـبعملية المراقبة المتمثلة في المراقبة النوعية والتأكد 
من مطابقة مواصفات البضاعة من حيث الكمية والنوعية مع الفاتورة التجارية وقائمة الطرود 

من    ( Bon de réceptionالمقدمة من طرف مصلحة العبور يتـم التوقيع على وصل التسليـم )
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طرف مديرية التخزين و المخبر بعدها يتم ـإرسالها إلى مصلحة العبور, هذه الأخيرة بدورها 
 :تقوم ـبتحضير وثائق إلى مصلحة المحاسبة المتمثلة في

 .وصل تسليم الأصلي 
 .فاتورة تجارية 
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 :خلاصة الفصل 

ي المؤسسـة الاقتصادية للخدمات العامة آل دوداح بعـد الدراسـة الميدانيـة الـتي قمنـا بهـا ف    
توصـلنا مـن خلالهـا إلى أن هـذه الدراسة تجمع مـا بـين ما هـو تقـني و مـا هـو قـانوني، بحيـث 
       نجد جانب التركيـز و الدقـة و معرفـة مختلـف إجراءات الاسـتيراد والجمركـة الـتي يجـب 

ـك بتـوفير كـل المعلومـات والوثـائق المطلوبـة مـن طـرف إدارة علـى المسـتورد إتباعهـا و ذل
ع م الجمـارك مـع دفـع الحقـوق والرسـوم المتعلقـة بعمليـة الإسـتيراد وذلـك بإنجـاح هـذه الأخيرة،

 العلم أن هـذه الإجــراءات صــعبة بحيــث تتطلــب تحضــير مســبق و مــنظم. 

للخدمات العامة آل دوداح لهــا جميــع القــدرات لإجتيــاز هــذه  فالمؤسســة الاقتصادية     
الصـعوبات وهـذا راجـع إلى النظـام المحكـم السـائد فيهـا والمراقبـة الدائمـة لهـذا النظام ، الشيء 

 الذي يجعلها من بين المؤسسات الاقتصادية  المتفوقة في مجال الاستيراد.
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 :خاتمة العامةال

ن تنهار الحواجز بين الدول، يفي ظل التحولات التي شهدها العالم في إطار العولمة أ     
ونقص المواد الأولية المستخدمة في الإنتاج، يتم رفع الاحتكار عن التجارة الخارجية عامة 

فهو  ،ةالخارجيساسي في ميدان التجارة أوالاستيراد خاصة، وذلك لاعتباره نشاط اقتصادي 
عدة  تند فيتسيتمثل في تموين السوق الداخلي بالسلع والمواد الأولية من خارج الوطن والتي 

 .إجراءات يجب اتخاذها قبل تنفيذ عملية الشراء الخارجي

مشاكل خاصة الاقتصادية منها، و لكن هذا لا يمنعها بن الجزائر مرت و مازالت تمر ولأ    
، هدافهاأ تطور و الرفاهية فهي في صراع مع الزمن لتحقيقدرجة معينة من ال إلىن تصل أمن 

  ولكن رغم كل هذا فالجزائر ما تزال في عزلة و بعيدة كل البعد عن باقي البلدان التي تؤكد
ة بكسر العراقيل أمام الاستيراد و التصدير لضمان مجال طبيعي يو جودها في السوق العالم

دماجها على صورة تكتلات اقتصادية نالمتقدمة إلى الحرية التجارة و هذا ما أدى بالبلدان 
تواجه الأسواق و تغزو المنافذ لتسطير سياستها على العالم، الجزائر جاهدة لتحسين و سن 

 .قوانين جديدة التي تمكنها من تخطى عتبة التطور

 تداح كغيرها من المؤسساو د لالتجارة آو العامة  للخدماتتصادية لاقالمؤسسة اتعتبر       
مط عملها في ن الجزائرية عرضة لمجموعة من التحولات الاقتصادية والتي أثرت بشكل كبير

 منتيراد سلاموضوع افي  هده الأخيرةا ه، فالدراسات التي قامت بالاقتصاديةوشکل خططها 
طني و تصاد القالاقتصادية كرفع الاكذا التنمية و ع الشركة يسوتو ير و ا في تطهيساعد أن هشان

 .عامة

ؤسسة م باعتبارهاداح و د لذه المذكرة دراسة المؤسسة آه نالجزء التطبيقي م هدفقد استو      
 كالإجراءاتر جزائلالرسمية ل وانينى القلعتماد علاستيراد باالاية لبعم وماقتصادية تجارية تق
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 نذا مهو الجمركية  جراءاتت للإلايها قامت بتسهر و التي بدو لة و ا الدهالجمركية التي تعتمد
 .الخارجيةترقية التجارة و طني و قتصاد اللااتنمية  هدف واحد وهو لاج

 اختبار صحة الفرضيات
  الفرضية الأولى صحيحة لكون الاستيراد يعد جزء من التجارة الخارجية، وعلى

دراك كيفية سير إجراءات الاستيراد.  المؤسسة معرفة وا 
 عادة ارتباطا  د ترتبطفيما يخص الفرضية الثانية التي تنص على أن وظيفة الاستيرا

وثيقا بإدارة الجمارك فنثبت صحتها في كونها لها علاقة سواءا تعلق الأمر بمؤسسة 
 الجمارك أو العبور كون مؤسسات أو مؤسسات النقل البحري أو الجوي.

  أما بخصوص الفرضية الثالثة فتؤكد من خلال إيضاح أن عملية الاستيراد تمثل
 لكونها مؤسسة نشطة في مجال الاستيراد.أساس نمو وتطور هذه المؤسسة 

 نتائج البحث:
ومن خلال ما تم تناوله في الجانبين النظري والتطبيقي يمكن تقديم مجموعة من النتائج      

 كما يلي:
 

 ن م مهما اختلفت مذاهبها وذلكي بلد التجارة الدولية معيار التقدم الاقتصادي لأ
 تقييد.حرية و 

  جية ضرورة ملحة تمكن الاقتصاد الوطني من الاحتكاك تحرير التجارة الخار  إن
 .لماباقتصاديات حول الع

  نما هي ع إلىعملية الاستيراد ليست عملية انتقال سلعة من المورد ملية المشتري، وا 
ي انه أ  وتنسيق محكم لنجاحها، وهذا بالقيام بعدة مراحل  تنظيمتتطلب تخطيط و 

جراءات الثناء وبعد عملية هناك عدة إجراءات يجب اتخاذها قبل عم لية الشراء وا 
 .الاستيراد

  هذا  لأحيان،اتفوق قدرات المستورد في بعض  باهظةتتطلب عملية الاستيراد نفقات
البحث عن مصادر التمويل المتمثلة في قرض المشتري، قرض المورد،  إلىما يؤدي 

 .قرض الإيجار الدولي
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 ارجية إلى عدة مستويات من الأخطارا الختهتتعرض المؤسسة الاقتصادية في تعاملا 
بغرض التأمين ضد  منها ما هو مالي ومنها ما هو اقتصادي ومنها ما هو سياسي،

 .كل هذه الأخطار تلجأ المؤسسة إلى مؤسسة التأمين المختصة في هذا النشاط
  تشكل الهيئة الجمركية بشكلها الحالي عاملا يفيد المؤسسة الاقتصادية في مجال

من حيث قيمة الرسوم والمدة الزمنية المستغرقة من طرف إدارة الجمارك    الاستيراد 
 والتسهيلات المقدمة للإنجاح نشاط الاستيراد.

  " ل دوداح" آتعتبر عملية الاستيراد في المؤسسة الاقتصادية للخدمات العامة والتجارة
ديرية امة ما النشاط هو إقالوسائل الأساسية لتحقيق نجاح هذ كنشاط أساسي ومن أهم

 خاصة بهذا.
  سسة العالم في وقتنا الحلي قد يساعد كثيرا المؤ  إليهمع التطور التكنولوجي الذي وصل

من  ازمني قصير هذالاقتصادية على مزاولة نشاطها بسهولة ودقة أكثر في وقت 
 أجل تحقيق الربح وبأقل جهد.

 الاقتراحات:

ي المؤسسة والمتعلقة خاصة بتمويلها الخارج وقصد مواجهة المشاكل والعراقيل التي تواجه     
 نحاول تقديم الاقتراحات التالية:

 يجب دية قتصاالاالمؤسسة  لستيراد داخالاية لمتابعة عمو د هالجو قت و فير الو ت لاجن م
ذه هب نفيل، المكنندسيهبمساعدة خبراء كم لذا المجاهاستحداث تقنيات الجديدة في 

 .المؤسسة لية داخلالعم
 القوانينو مة الجمركية و ى المنظلى التغيرات التي تطرأ علع مع الدائـلاطلاى الالبقاء ع 

ع لسالى لضة عو الجمركية المفر قوق والرسوم الحلق باء فيما يتعو التنفيذية سوالمراسيم 
ا فيما هفلكي نونيقا والضريبي أ لذات الشكل تقع المؤسسة في مشاكلا ردة حتى و المست

 .قتو الو  لقة بالمالمتع لمشاك وبعد غرامات أ
  توسيع شبكة النقل التابعة للوحدات الإنتاجية بهدف ضمان خروج المواد المستوردة من

 المخازن في أقل وقت ممكن. إلىالموانئ ووصولها 
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  ربط مديرية التموين التابعة للمؤسسة بشبكة الانترنيت قصد التعرف والاطلاع على
 مختلف عروض الموردين حول العالم.

 معلوماتي محكم لتسهيل عملية الاستيراد ودلك بدراسة الأسواق الخارجية  وضع نظام
 مع جميع الجوانب التي لها علاقة مع واردات المؤسسة.

 :آفاق البحث

قتصادية الافي المؤسسة  ستيرادلاامية نشاط هأ ىضيح مدو لة لتو ذا البحث بمثابة محاهيعد 
             وم بهتق ى مالمؤسسة علل رةو ء صلنا إعطاو حاو طني و صاد القتالاى لا عهتأثير  ىمدو 

دراسات و ث و لبحالآفاق  فتحتع و ضو ذا المها هالتي يكسب الأهمية ن، غير ألذا المجاه   في
الجديرة بالبحث انب و الج لفإثراء مخت نالتي تمكننا مو  لتعميقا في المستقبو  لاأكثر تفصي ىأخر 
ع و ضو الم ولإمكانية تنا وا أهإلي لصو ج المتالنتائ متدعيـ لخلا نذا الطرح مه لتنسيقل كذلو 
 ى.انب أخر و ج نم

ع وجدنا أن له امتدادات علمية أخرى يمكن أن تكون ضو تطرقنا إلى هذا المو  وبعدفي الحقيقة 
 نها:بحوث علمية لزملائنا الباحثين في المستقبل نذكر م

 ستيرادالاية لبعم كقة إدارة الجمار لاع. 

 اليهالرقابة عوالتصدير و  ستيرادالايات لات الحديثة لعمهتجالاا. 

 راد.نحو تحسين الإجراءات الجمركية في الاستي 

  طنيو لقتصاد الااا في تنمية هر و دو لية و ى التجارة الدلقتصادية علااتأثير المؤسسة. 
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